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EDITORIAL

CONTAMINACION VERSUS
VEHICULOS EFICIENTES

En estos Ultimos meses venimos observando cémo
en la ciudad de Madrid se activan de manera cada
vez mas frecuente, protocolos anticontaminacion.
Estos protocolos, cada vez més implementados en
grandes ciudades, limitan la circulacion y estacio-
namiento a vehiculos que funcionan con combus-

tibles contaminantes.

Solo hay que observar la ciudad de Madrid desde
cualquier carretera para observar la “boina” oscu-
ra que cubre la ciudad. Es por tanto deber de los
gobernantes tratar de poner limite a esta contami-
nacion, que por supuesto afecta de manera consi-

derable a la salud de todos.

Asimismo, es obligacion de los que gobiernan las
ciudades, tratar de hacer compatible esta lucha con-
tra la contaminacién con el quehacer diario de em-
presas como las integradas en Agremia. Es imposi-
ble imaginar al personal de una empresa instaladora
yendo a mantener una sala de calderas, instalar una
caldera o aire acondicionado, realizar una instalacion
eléctrica etc, cogiendo un autobus de la EMT o utili-

zando el metro Madrid para llevar a cabo su trabajo.

Descartada esta opcidn, parece légico que tra-
temos entre gobernantes y empresas de llegar a
consensos. Por parte del Ayuntamiento se debe
facilitar a las empresas instaladoras los accesos
a la ciudad y aparcamientos en dias de alta con-
taminacion. Bien es cierto que a dia de hoy y a
peticién de CEIM, AECIM vy la propia Agremia, el
ayuntamiento de Madrid dispone de autorizacio-
nes para vehiculos comerciales y furgonetas,
que facilitan la movilidad en la ciudad en dias en
los que existen episodios por alta contaminacién y
también permite estacionar mas horas de las esta-

blecidas por el SER durante todo el afio.

EDITORIAL

Por parte de las empresas que formamos Agremia
debemos ir conciencidndonos de que los tradicio-
nales vehiculos comerciales o furgonetas a diésel
o gasolina, estan condenados a su desaparicién a
corto plazo, y por ello cuando tengamos que re-
novar nuestros vehiculos, deberemos apostar por
vehiculos més eficientes: eléctricos, hibridos a glp

o gas natural.

La opcidn del vehiculo eléctrico 100% (cero emi-
siones) es una realidad, aunque la autonomia de
los actuales vehiculos no hace posible una ma-
siva implantacion. No obstante es la opcion que
Agremia va a fomentar, promoviendo de la mano
de Fenie Energia, la instalacion de puntos de re-
carga. Estos vehiculos tienen grandes ventajas ya
que permiten estacionar de manera gratuita en la
zona SER y circular o estacionar en episodios de
alta contaminacién, asi como bonificaciones en el

impuesto de circulacion.

Los vehiculos hibridos a glp son también una
opcidén muy eficiente y ademas la amplia red de
gasolineras en Madrid hacen que esta opcidn
sea una de las mas viables. Los vehiculos hibri-
dos que funcionan a gas natural son otra gran
opcidn, no obstante el nimero de “gasineras”
en la Comunidad es todavia muy escaso y se ne-
cesitaria una red de estaciones mas numerosa
para que este vehiculo se implantara de manera

sélida.

En definitiva cuando llegue el momento de reno-
var nuestros vehiculos, tengamos en cuenta todo
lo anterior y apostemos por opciones menos con-
taminantes, que en definitiva serén las que nos
permitan realizar nuestro trabajo sin alteraciones

por episodios de contaminacion.
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Sergio Pomar, Vicepresidente

Primero de FENIE, aparece

en "El Pais” para hablar

de Fenie Energia, primera
comercializadora energética
independiente de Espafia, de la
que es Presidente.

Como titular, la cita “Trabajamos
en pro de las personas y de

un entorno sostenible”. Asi
comienza la entrevista, en

la pagina 5 del suplemento
“Anuario”, de uno de los
medios de comunicacién mas
relevantes del pais.

Como indica el entrevistado
en la primera pregunta,

sobre el nacimiento de la
compaiiia, Fenie Energia

tiene su origen en 2010,
aprovechando la liberalizacién
del mercado energético y, mas
concretamente, en el seno de
FENIE, formada por mas de

15.000 empresas instaladoras.

ENTREVISTA

SERGIO POMAR
HABLA DE
FENIE ENERGIA
EN “EL PAIS”

El propio periédico define a Fenie Energia como una "comercializado-
ra energética diferente”, “primera comercializadora independiente del
pais” y “con la mayor red de asesores energéticos de Espafia”. Su Pre-
sidente, Sergio Pomar, aclara que el capital es 100% espanol y que sus
principales accionistas son las empresas instaladoras, a la vez que indica
sus principales objetivos: ofrecer a los clientes un asesoramiento ener-

gético integral, generar el mayor ahorro posible en sus instalaciones y

mantener un compromiso claro con el medio ambiente.

Con respecto a las ventajas, pueden resumirse en la palabra confianza.
Los agentes energéticos de Fenie Energia son instaladores profesiona-
les, asociados a FENIE. Gracias a su asesoramiento, el cliente puede
comprobar mes a mes cémo ahorra en su factura, a través de un sistema

competitivo e integral, sin trabas administrativas que, ademas, le llega

de unas manos conocidas.

Cuando preguntan a Sergio Pomar qué se ofrece a las empresas instalado-
ras, la respuesta es contundente: “son una parte fundamental de nuestra
compaiiia. Accionistas y, por ende, propietarios de la misma”. Se pue-
de decir que es un circulo perfecto en la que el cliente gana tranquilidad,
asesorado por un agente energético que es, a la vez, un instalador com-
prometido con la compafiia. Para que se trate de un proceso sin fisuras,

la compafiia ofrece formacién continua a los instaladores que repercute

directamente en los clientes, quienes reciben el mejor servicio integral.

Al hablar de los nuevos retos, se despliega un amplio abanico de posi-
bilidades. Desde el "Proyecto Sol”, pasando por la movilidad eléctrica
y la adquisicion de un parque edlico, gracias al que son productores de
energia renovable, hasta la posible creacion de una Fundacion cuyo pro-
pdsito es cumplir con su responsabilidad social como empresa. A través

de la misma, pretenden emprender acciones culturales y de formacion,

entre otras, que reviertan en la sociedad.

Todos retos a asumir por Fenie Energia que, como concluye su Presi-

dente: “confirman nuestra visién de empresa de futuro, en pro de las

personas y de un entorno sostenible”.
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CON TUS CLIENTES: LA EMPRESA
INSTALADORA PROCURARA
AYUDAR Y ASESORAR
DEBIDAMENTE AL CONSUMIDOR

UN INFORME SOBRE EL MERCADO ENERGETICO ELABORADO
POR LA CNMC, REVELA INTERESANTES DATOS QUE PUEDES UTILIZAR PARA ORIENTAR TU
NEGOCIO Y AUMENTAR LAS OPORTUNIDADES DEL MISMO
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Uno de los capitulos de nuestro Cédigo Etico,
concretamente el Sexto, trata sobre las relaciones
entre la empresa instaladora y el usuario. Este tex-
to, como nuestro lector sabe, tiene la condicién de
escala de valores para guiar el ejercicio de la pro-
fesién desde una perspectiva de ética profesional.
En él indicamos o més bien, recomendamos, que
el instalador debe mantener informado al consu-
midor, asesorandole debidamente y especial-
mente en cuanto al mercado energético, sobre
los tipos de tarifas existentes y cuél es la méas ade-
cuada a sus necesidades asi como sobre el tipo de
instalacion mas eficiente y el uso méas racional de la

misma y su adecuado mantenimiento.

Por otro lado, tenemos un escenario en el que,
segun un informe de la CNMC (La Comisién Na-
cional del Mercado de la Competencia), el 44%
de los hogares espaioles no sabe qué tipo de
tarifa eléctrica tiene contratada y casi el 27%
de los hogares desconoce la potencia que tiene
contratada. Es decir, hay un elevado porcentaje
de consumidores que no estén siendo asesorados
debidamente y ahi puedes tener una oportuni-

dad de negocio.

Los resultados de este reciente estudio de natura-
leza multisectorial realizado por la CNMC basado
en el anélisis de las facturas de servicios energéti-
cos y en una encuesta a hogares e individuos en el
segundo trimestre de 2016, recoge datos relativos
a los mercados de telecomunicaciones, audiovi-
sual, energl’a, postal y transporte entre otros. La

muestra incluyd a 4.685 hogares y 9.317 individuos.

Los resultados del sector energético detallan las
combinaciones méas habituales de suministros
energéticos en los hogares espanoles. El 39,7%
de los hogares contrata servicios de electri-
cidad y de gas natural, el 23,1% dispone de
electricidad y butano y un 19,8% dispone de

electricidad como tnico suministro energético.

En cuanto al tipo de tarifa bajo y la potencia
con la que se contratan los suministros, casi un

45% de los hogares afirma que no sabe cuél es la

CHARO PINILLA

Responsable Dpto. Electricidad AGREMIA

charo.pinilla@agremia.com
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tarificacion eléctrica de su suministro. El porcen-
taje de hogares que declara tener tarificacion por
horas (contador digital) alcanza el 21,9%, 2 puntos

mas que a finales de 2015.

En el caso de la potencia contratada, existe un
importante desconocimiento, con un 26,9% de los

hogares que declaran no saber cuél es.

Entre los hogares con gas natural, un 51,7% con-
trata el gas natural y la electricidad con la misma
compafiia. La razén mas mencionada para la con-
tratacién conjunta es la comodidad (41,8%), pero
también los consumidores aluden a motivos rela-
cionados con los descuentos y ahorros que se pro-
ducen cuando se contratan los dos servicios con

un Unico proveedor.

HOGARES SEGUN LA DISPONIBILIDAD DE SERVICIOS ENERGETICOS*

(Porcentaje de hogares, 11-2016)

-

OTRAS COMBINACIONES

10,3%

ELECTRICIDADY <——
OTRAS FUENTES
DE ENERGIA

7,2%

ELECTRICIDAD ¢—
Y BUTANO

23,1%

'

——> SOLO ELECTRICIDAD

19,8%

———> ELECTRICIDAD
Y GAS NATURAL

39,7%

_J

Universo: Hogares. Fuente: CNMC. *El concepto “otras fuertes de energia” incluye gas propano y gaséleo.

TIPO DE TARIFICACION ELECTRICA
(Porcentaje de hogares, 11-2016)

NO LOSE ¢——
44,4%

l ——> TARIFA PLANA
5,4%

> OTRO TIPO DE TARIFA

TARIFICACION POR HORAS
—> (PRECIO POR HORA

21,9%

TARIFICACION CON

DISCRIMINACION
—> HORARIA, PRECIO

POR TRAMOS

9,6%

18,7% y

Universo: Hogares. Fuente: CNMC.
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POTENCIA ELECTRICA CONTRATADA POR EL HOGAR

(Porcentaje de hogares, 11-2016)

MAS DE 10 KW <—— W g
2,4%
DE 7 A 10 KW

4,9%

—> DEOA3KW

27,6%

—> DE4 A6 KW

38,1%

J

Universo: Hogares. Fuente: CNMC.

Por ultimo, el grupo empresarial con mayor pre-
sencia entre los hogares que contratan el servicio
eléctrico y el gas natural con un mismo operador
es Gas Natural Fenosa/Gas Natural SUR, con un
porcentaje del 41,7% de estos clientes domés-
ticos. A continuacién, se sitian Endesa (24,7%) e
lberdrola (19,9%). El empaquetamiento de ser-
vicios eléctricos y de gas natural podria estar

beneficiando a los grandes grupos energéticos,

con presencia en ambos sectores, frente a pe-
quefos nuevos entrantes que operen solamen-

te en uno de ellos.

Asi pues, a la luz de estos datos, entendemos que
tener la posibilidad de asesorar a este tipo de
cliente es una opcién a valorar dentro de tu
negocio, toda vez que poder ofrecer contratos

de luz y gas a tus clientes (ya hemos visto como

RAZONES PARA CONTRATAR EL GAS NATURAL Y LA ELECTRICIDAD CON
EL MISMO OPERADOR (porcentaje de hogares, 11-2016). Posible respuesta multiple.

-

ME BENEFICIE DE UN DESCUENTO EN

EL MISMO PROVEEDOR

ES MAS COMODO TENER . . : :
UN UNICO PROVEEDOR 41 80/0
DE ESTOS SUMINISTROS 7
LOS PRECIOS DE LA ELECTRICIDAD o,
POR CONTRATAR EL GAS CON 33 7 2 A)
EL MISMO PROVEEDOR ‘ ‘
AL CONTRATARLOS ‘
CONJUNTAMENTE REDUJE MIS
GASTOS ‘ ‘
ME BENEFICIE DE UN DESCUENTO EN : ‘
LOS PRECIOS DEL GAS POR
CONTRATAR LA ELECTRICIDAD CON 22'4 /0

i

0% 10%

20% 30% 40% 50%

Universo: Hogares. Fuente: CNMC.
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cerca de un 42% de los encuestados contrata am-
bos servicios con la misma comercializadora por

comodidad).

En este sentido, desde Agremia te animamos a
que seas Asesor y Agente Energético de Fenie
Energia, una “comercializadora energética dife-

"o

rente”, “primera comercializadora independiente
del pais” y “con la mayor red de asesores energé-
ticos de Espafia” segun el periddico El Pais en un
articulo publicado en la pagina 5 del suplemento

“Anuario”.

En este articulo, su Presidente, Sergio Pomar, acla-
ra que el capital es 100% esparfiol y que sus princi-
pales accionistas son las empresas instaladoras, a
la vez que indica sus principales objetivos: ofrecer
a los clientes un asesoramiento energético inte-
gral, generar el mayor ahorro posible en sus ins-
talaciones y mantener un compromiso claro con el
medio ambiente. Ademas, indica, “se puede decir
que es un circulo perfecto en la que el cliente gana
tranquilidad, asesorado por un agente energético
que es, a la vez, un instalador comprometido con

la compafiia.”.

CUOTA DE MERCADO DE LOS OPERADORES EN LOS HOGARES QUE CONTRATAN
EL GAS NATURAL Y LA ELECTRICIDAD CON EL MISMO OPERADOR

(Porcentaje de hogares, 11-2016)

-

GRUPO EDP &——

11,8% I

ENDESA ¢——
24,7%

IBERDROLA <——

19,9%

ﬁ VIESGO/EON

1,8%

GAS NATURAL
——> FENOSA

GAS NATURAL
SUR

41,7%

_J

Universo: Hogares que contratan el gas natural y la electricidad con el mismo proveedor. Fuente: CNMC.
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Inauguracién del Curso
de Asesor Energético.
21 noviembre 2016 en la
sede de Agremia.

CHARO PINILLA

Responsable Dpto. Electricidad AGREMIA
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charo.pinilla@agremia.com

Alumnos y profesor

del curso de Asesor
Energético impartido en
Agremia.

>

DE ASESORES Y AGENTES
ENERGETICOS DE FENIE ENERGIA
DE AGREMIA: UN MODO

DE AMPLIAR TU NEGOCIO

Comenzaron expectantes por la novedad que
supone y terminaron muy satisfechos por los con-
tenidos impartidos. Los asistentes al primer curso
para ser Asesor Energético de Fenie Energia, va-
loraron el curso con una nota media de 9,2 con-
siderando aspectos tales como los contenidos, la
organizacion del curso, recursos y materiales asi

como el formador.

El presidente de Agremia , José M? de la Fuente
destaco en la inauguracion, el interés que tiene
este curso para las empresas instaladoras debido
ala oportunidad que se les brinda a través de esta
figura de Asesor, de fidelizar clientes y recalcé el
empefio que la Asociacién ha puesto en que la ci-

tada formacién saliera adelante.

Con una duracién de 28 horas repartidas en 4
jornadas celebradas los dias 21 al 24 de noviem-

bre, los alumnos del curso de Asesor Energético

trataron diferentes materias sobre el Mercado
energético: tanto eléctrico como de gas (merca-
do mayorista, contratacién, distribucion, legisla-
cién...) y Eficiencia Energética (ESES, medidas de
ahorro...). Todo ello con explicaciones aplicadas a
casos practicos incluyendo el anélisis de las factu-

ras tanto de la luz como de gas.

Y esto no es baladi ya que segln un reciente infor-
me de la CNMC (Comisién Nacional del Mercado
de la Competencia), el 44% de los hogares espa-
fioles no sabe el tipo de tarifa eléctrica que tie-
ne contratada y, a su vez, un cuarto de los hogares
desconoce la potencia que tiene contratada. Ante
tal panorama, el que las empresas instaladoras
puedan ejercer de asesores, sin ningun tipo de
intermediario, pudiendo competir en igualdad
de condiciones con el resto de comercializa-

doras, se nos antoja como una gran oportunidad

para ellas.
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Por su parte, el curso de Agente, celebrado los
dias 12 y 13 de diciembre tiene una duracién de
10 horas distribuidas en dos dias y es la formacién

que acredita para poder comercializar contratos.

Otro dato a tener en cuenta es que segun el cita-
do informe, uno de cada cinco hogares espaiio-
les tiene la electricidad como unico suministro
energético. Lo que supone otro nicho de creci-
miento para nuestras empresas que van a poder
ofrecer servicios de ahorro energéticos. En cuanto
a la combinacién de la contratacién de gas natu-
ral y electricidad, esta opcién es la mayoritaria en
Espana (39,7%) brindando la posibilidad de ofrecer
y comercializar contratos de luz y gas mediante un
sistema por el que el cliente siempre es gestionado
por el Agente Energético. De hecho en la factura
de gas y electricidad de Fenie Energia que reciben
los clientes, aparecen el teléfono y nombre del

Agente Energético, la empresa instaladora.

Por supuesto, el negocio no se circunscribe Uni-
camente al sector residencial, ya que Fenie Ener-
gia ofrece la contratacion a todo tipo de clientes,

siempre via instalador.

LO QUE NUESTROS ALUMNOS HAN
OPINADO SOBRE EL CURSO DE ASESOR...

He aprendido mucho. El profesor es muy dindmico.
Lo recomiendo por el conocimiento del mercado
eléctrico y medidas de eficiencia energética.

Lo que més me ha gustado han sido las oportu-
nidades de negocio que puede ofrecer e inten-
tar cerrar un circulo con los clientes.

Lo recomiendo porque supone un complemen-
to importante a la labor de instalacién y mante-
nimiento en instalaciones térmicas.

Lo que méas me ha gustado ha sido lo ameno
que han sido las clases debido a cémo han sido
impartidas por el profesor.

Recomiendo el curso por conocer las diferentes
posibilidades de asesoramiento energético que
existen fuera de nuestro dmbito profesional (no
solo calderas sino climatizacién, auditorias, sis-

temas de control...)

NOTICIAS AGREMIA

Alumnos del curso de Agente Energético impartido en Fenie Energia.

ACLARANDO
CONCEPTOS...

ASESOR ENERGETICO:

Conoce el funcionamiento del mercado energético y esté ca-
pacitado para interpretar las facturas de electricidad y de gas
de sus clientes, asi como asesorarles para que contraten la
energia al mejor precio. Se inicia en el mundo de la asesoria

energética.

REQUISITOS:

1. Ser instalador o personal de una empresa instaladora.

2. La empresa debe ser socia de alguna de las Asociaciones
federadas a FENIE.

AGENTE ENERGETICO:

Es Asesor Energético y comercializa contratos de luz y gas

REQUISITOS:

1. Ser accionista de FENIE ENERGIA (o empleado de un ac-
cionista)

2. Haber superado el examen del curso de ASESOR ENER-
GETICO

PARA SER ASESOR/AGENTE
ENERGETICO O AMPLIAR
INFORMACION PONTE

EN CONTACTO CON NOSOTROS:
agremia@agremia.com

Tel.: 91 468 72 51

Visita el apartado de nuestra web dedi-
cado a Fenie Energia: Lo encontraras en
el menu

Servicios/Electricidad/Fenie Energia

AGREMIA N°179 NOVIEMBRE-DICIEMBRE 2016
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VEHICULO DE GAS

NATURAL:
EN MADRID

MOVILIDAD

POR MADRILENA RED DE GAS

Ya es posible moverse en Madrid con GNC (gas
natural comprimido) aprovechando las grandes
ventajas que aporta este combustible. Con el
uso del GNC se consigue una gran reduccién de
emisiones, tanto es asi que es considerado como
combustible alternativo por parte de la Unién Eu-
ropea y ademas se obtienen ahorros superiores al

25 % en el coste del carburante.

En nuestro sector llevamos afos trabajando en el
desplazamiento de energias mas contaminantes
que el gas natural, pero se da la circunstancia de
que el Sector del Transporte, que consume la mitad
de la energia en Madrid, no ha dado el salto tecno-
l6gico que si han dado otros sectores con lo que

tenemos relacion: industrial, comercial y doméstico.

Al igual que en estos en sectores las energias mas
contaminantes (carbén, fuel y diésel) se han ido sus-
tituyendo, en el transporte también es posible dar
este salto tecnoldgico. Lo sorprendente es que te-
nemos al alcance una tecnologia fiable, probada y
en utilizacion en el resto del mundo donde circulan
casi 20 millones de vehiculos a Gas Natural Vehicu-

lar que casi no se ha desarrollado en nuestro pais.

Extendiendo el uso del Gas Natural Vehicular contri-

buimos a la mejora del aire pues los vehiculos de GNV

emiten cerca del 20% menos de CO,. Pero, alin més

importante, respecto a la contaminacion local, la que
directamente respiramos, se emite un 80% menos de
NOx, un 95% menos de particulas y 0% de SO,.

Por estos motivos los vehiculos de GNC no tendran
restricciones de acceso cuando se produzcan epi-
sodios de alta contaminaciéon de NOx. Pero ade-
mas disfrutan de ventajas como reduccién de la
tarifa de aparcamiento SER, bonificacion del 75 %
del impuesto sobre Vehiculos de Traccién Mecanica
(IVTM), ampliacion de horario para carga y descarga

en las Areas de Prioridad de Residentes.

Hay que resefiar que existen modelos de vehiculos
a GNC en el mercado que cubren todas las necesi-
dades de movilidad, desde el turismo mas ligero al
transporte pesado, y también existe la posibilidad
de transformar vehiculos existentes. Al tratarse de
vehiculos bicombustible, en ningln caso existe el
problema de que un vehiculo se quede sin carga
o tenga que estar parado un tiempo prolongado

mientras se recarga.

La infraestructura de suministro de GNC en Ma-
drid esté creciendo cada afo y es suficiente como
demuestra el hecho que varias empresas de esta
Asociacién han incorporado vehiculos que funcio-
nan con GNC, como COBRA, EMOI, TRADIVEL,
MADRILENA RED DE GAS...

Estas empresas ya se estan beneficiando de ob-
tener ahorros superiores al 30% en el coste de ex-
plotacién de los vehiculos respecto a la solucion
anterior (mayoritariamente diésel) y con un coste

de adquisicién equivalente.
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VICTOR PERNIA

Coordinador Escuela Técnica
victor.p@agremia.com

Formacion Profesional

Dual

APUESTA DECIDIDA
DE AGREMIA 'Y AMIITEL
POR LA FORMACION DUAL

El pasado 30 de Noviembre los presidentes de
las asociaciones AMIITEL (sector telecomunica-
ciones) y AGREMIA (sector energia) se adhirie-
ron a la Alianza para la Formacién Profesional
Dual con la intencién de impulsarla y hacerla
llegar a todo el tejido empresarial de sus res-

pectivos sectores.

El acto se desarroll6 en la sede de CEIM en Ma-
drid con la asistencia del Secretario General de
la patronal y la Directora de la Fundacién Ber-
telsmann, organizacion que impulsa este ambi-
cioso proyecto en nuestro pais. Todos coinci-
dieron en el protagonismo que debe tener la
empresa en el proceso formativo de los futuros
profesionales de cada sector y del importante
papel a jugar por las asociaciones empresariales
sectoriales para que este modelo de formacién

cale en todo el tejido empresarial, no solo en las

grandes empresas con medios e infraestructura

formativa.

La Formacion Profesional Dual es un modelo
formativo muy extendido en los paises euro-
peos mas avanzados (Alemania, Suiza, Francia,
Reino Unido, etc), consistente en que el alumno
compatibiliza o alterna su formacion profesional
académica en los centros de formacion con for-
macién especifica en las empresas adaptandose
asi a las necesidades inmediatas del mercado la-
boral. De esta manera los resultados formativos
son muy buenos y la adaptabilidad de los alum-
nos, a los puestos de trabajo que tendrén que
cubrir, es mayor que la de los alumnos que han
obtenido las mismas titulaciones integramente
en los centros de formacién sin pisar la empresa.
Actualmente en paises como Alemania mas de

la mitad de los alumnos de formacién profesio-

NOTICIAS ESCUELA TECNICA s}



nal obtienen sus titulaciones bajo esta modali-

dad formativa.

En nuestro pais y mas concretamente en nuestra
Comunidad Autéonoma el modelo que se ha selec-
cionado consiste en que los alumnos realicen el
primer curso de su titulo en el centro de FP y el
segundo afo en la empresa del sector en calidad
de alumno en formacién, acudiendo al centro Uni-

camente a realizar controles y evaluaciones.

En la empresa el alumno se adapta a los hora-
rios de la misma y a su jornada laboral ordinaria
completa de 8 horas al dia, es decir se integra to-
talmente en la dindmica productiva de la empre-
sa de acuerdo a un programa formativo consen-
suado previamente entre la empresa y el centro
de FP, durante este afio el alumno se encuentra
dado de alta en la Seguridad Social en la moda-
lidad de becario y recibe una beca abonada por
la empresa, entre ambos conceptos el coste para
la empresa se sitla en los 300 euros mensuales,
aproximadamente. Al finalizar el proceso forma-
tivo en la empresa el alumno obtiene su titula-
cion oficial de FP con las acreditaciones oficiales
y carnés profesionales que la misma conlleve,
pudiendo en este caso optar la empresa por su

contratacion laboral o no.

En el proximo curso académico que comenzara en
Septiembre 2017 vamos a colaborar con distintos
centros de FP para montar grupos de alumnos en
los titulos de grado medio de Frio, Climatizacion y
Calor, asi como en el de Electricidad y Telecomuni-
caciones. En el primer caso los alumnos obtienen
las acreditaciones de nuestro sector de carné de
Instalaciones Térmicas en Edificios (RITE), Frigorista
Industrial y Manipulador de gases fluorados en cual-
quier carga y en el segundo caso las acreditaciones
como Instalador Electricista a nivel especialista e Ins-

talador de Telecomunicaciones categoria A.

Varias empresas punteras de nuestro sector ya han
mostrado su interés por este novedoso proyecto
en nuestras actividades formativas, por lo que invi-
tamos a todas las empresas de nuestras asociacio-
nes a participar en él, pues de esta manera podre-
mos participar de manera activa en la formacion

de nuestros futuros profesionales.

Esta apuesta de Agremia y Amiitel por la Forma-
cion Profesional Dual se enmarca dentro de las
actividades conjuntas que ambas asociaciones se
plantearon llevar a cabo a través de REDSIM (Red
Empresarial del Sector de las Instalaciones y el

Mantenimiento), y que a lo largo de 2017 se irén

traduciendo en nuevos proyectos conjuntos.

De izq a dcha: D. Jose M?

de la Fuente, presidente de
AGREMIA, D? Clara Bassols,
Directora de la Fundacién
Bertelsmann, D. Juan José
Garcia, Presidente de Amiitel,
D. Miguel Garrido, Secretario
General de CEIM.

v
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AGREMIA PARTICIPA

UNA EDICION MAS EN
LA FERIA CLIMATIZACION/
REFRIGERACION

Una vez mas el Comité Organizador de la Feria
Climatizacién/Refrigeracion ha confiado en AGRE-
MIA para preparar un espacio de divulgacion téc-
nica en este importante evento del sector a nivel
nacional, como en otras ocasiones prepararemos
un Taller divulgativo de técnicas aplicadas a la cli-
matizacion, calefaccion y refrigeracién, lo que ve-

nimos denominando Taller TAC.

En esta ocasién, la principal novedad es la cola-
boracién en el desarrollo de este taller de tres de
las escuelas técnicas mas importantes de nuestro
sector en nuestro pais: la de Sevilla (EPYME), la de
Barcelona (Escola Gremial d'Instal-ladors) y la de
Madrid (AGREMIA).

El formato seré parecido a otras ediciones, se pre-
pararén seis demostraciones practicas en soportes
méviles y en funcionamiento que sirvan de demos-
tracidn a los visitantes sobre los avances principa-
les en nuestro sector o temas de interés y relevan-

cia presente y futura en el mismo.
A continuacion os adelantamos las “clases magis-

trales” que se impartiran en este taller durante los

dias de la Feria:

NOTICIAS ESCUELA TECNICA

La primera propuesta girara en torno a la tele-
gestion aplicada a una instalacién centralizada
térmica y la reparticién individualizada de coste.
En ella, se mostrara una instalacién de calefaccion
de tipo centralizado con todos sus elementos,
automatizada mediante un autémata programa-
ble de ultima generacién y dotada de todos los
medios de comunicacién necesarios para poder
controlarla y gestionarla a distancia (telegestion).
La instalacién contaré con dos sistemas diferentes
de reparticién de costes en cumplimiento con las
exigencias normativas, que entraran en vigor en
breve, y ofreceré a los asistentes una breve demos-

tracién de su funcionamiento.

Bajo el titulo de "instalacién de refrigeracion
comercial mediante combinacién de dos tipos
de gases no fluorados”, se llevard a cabo una
demostracion totalmente novedosa que ofrecerd
la simulacién completa de una instalacion de Frio
Comercial (isla de alimentos) en la que se descom-
ponen todos sus elementos y se suministra con
dos tipos de gases ecoldgicos sustitutivos de los
tradicionales gases fluorados. La practica pondra
especial atencién en las peculiaridades que tienen

estos gases con respecto a los tradicionales fluo-

VICTOR PERNIA

Coordinador Escuela Técnica
victor.p@agremia.com

f CLIMATIZACION ¥
CAR J REFRIGERACION
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rados y sus requerimientos técnicos en cuanto a

equipamiento y medios de trabajo.

El tercero de los temas se centrard en los siste-
mas de calefaccién y ACS con coste cero, que
combinan dos energias renovables: solar foto-
voltaica y aerotermia. Una sesion que ofrecerd a
los asistentes informacién sobre este tipo de sis-
temas de climatizacién que mediante una instala-
cién aerotérmica (bombas de calor aire-agua) usan
la energia existente en el aire para transformarla
y utilizarla en sistemas de climatizacién para uso
domeéstico. Se trata de otro tipo de instalaciones
no convencionales que cada vez serdn méas habi-
tuales y familiares para los instaladores en nuestro
pais. En esta ocasion, ademas, se combinaré con
un sistema de produccién de la electricidad ne-
cesaria para su funcionamiento mediante Energia
Solar Fotovoltaica para intentar llegar al consumo
tedrico cero de energia o quedar muy cerca. Los
asistentes podrédn comprobar cémo con la integra-
cién de diferentes sistemas de produccién vy efi-
ciencia energética se pueden conseguir consumos
muy reducidos en la principal fuente de consumo

en los hogares.

La cuarta exposicién, examinara los sistemas de
repartidores de costes en instalaciones térmi-
cas centralizadas, un tema de vigente actualidad
ya que algunos Organismos Plblicos como la Di-
reccion General de Industria de la Comunidad de
Madrid mantienen actualmente Planes “Renove”
destinados a promover la utilizacién de este tipo
de sistemas en las instalaciones térmicas. El obje-
tivo es introducir al profesional en este campo y
proporcionarle informacién préctica en tres areas
muy concretas: los propios sistemas de reparti-
ciédn, las vélvulas termostaticas electrénicas como
medio de regulacion y control de instalaciones do-
mésticas, y la necesidad de un equilibrado hidrau-
lico de la instalacidn previo a la utilizacién de este

tipo de sistemas.

A pesar de ser un tema habitual en el sectory ya tra-
tado en anteriores ediciones, la manipulacién de
gases fluorados también serd objeto de estudio
del Taller TAC debido a su trascendencia e impor-
tancia. En esta quinta exposicion se planteard como
una aportacion més a la concienciacién medioam-
biental de los profesionales que tienen que realizar

operaciones en este tipo de instalaciones. Para ello,

NOTICIAS ESCUELA TECNICA &=



se le realizard al visitante una demostracién practica
de todos los procesos inherentes a la manipulacién
de gases fluorados y las precauciones a adoptar en

cada caso.

Finalmente, la Ultima demostracién abordara el
sistema de ventilacién, extraccién y renova-
cién de aire en locales destinados al uso de
personas. En ella se reproducird en un mismo
expositor dos sistemas de ventilacidn, extraccion
y renovacién en edificios de viviendas, en uno
de los casos siguiendo todos los requerimientos
técnicos y normativos marcados en el Reglamen-
to de Instalaciones Térmicas de Edificios y, en el
otro, anadiendo al sistema de renovacién un re-
cuperador de calor como valor anadido que haré
mas eficiente la instalacion y provocaréa un ahorro
energético considerable en la misma, por lo que
la calificacién energética global del edificio sera
mayor. Actualmente, en todas las instalaciones
energéticas que pretendan ser eficientes ener-
géticamente y cumplir con las exigencias que
requiere una clasificacién energética de tipo su-
perior (A, A+, A++) es necesario integrar sistemas
energéticos eficientes basados en energias lim-
pias y renovables, aislamientos de las viviendas
siguiendo unos determinados requerimientos
técnicos y sistemas de ventilacion, extraccién y
renovacion de aire lo més eficiente posible, por

ello esta exposicion incidird en demostrar a los

asistentes las ventajas existentes entre el sistema
ordinario determinado como obligatorio en nor-
mativa y el dotado con recuperacion de calor que
en un periodo de tiempo corto logra su entera
amortizacion econémica por medio del ahorro de

energia que supone.

Las exposiciones tendran una duraciéon de 30
minutos en los cuales un ponente especializado
realizard una demostracion técnica de los siste-
mas y responderd a todas las preguntas de los
asistentes. Las exposiciones se realizarén los dias
de Feria 28 de febrero y 1, 2, 3 de Marzo de 2017
repitiéndolas en turnos de mafana y tarde, por lo
que existe un amplio abanico de posibilidades de
poder asistir a ellas. El lugar como siempre el Re-
cinto Ferial Juan Carlos |, por ello os invitamos y

esperamos a todos.
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DAMOS LA

BIENVENIDA... EN LOS

MESES D
Y DICI

AINU CLIMATIZACION, S.L.

ANEMO INSTALACIONES Y SERVICIOS S.L
ANYRA SERVICIOS ENERGETICOS, S.L.
ATEMAN S.L.

BORJA REDONDO, ENRIQUE

CEAGAS INSTALACIONES Y MANTENIMIENTOS, S.L.
CLIMASAT PROJECTS, S.L.

CLIMOMAN, S.L.

COLD&HEAT SOLUCIONES ENERGETICAS S.L.
CORNELL, CHIS

DEL PINO FUENTES, JAVIER

DOMINGUEZ CALVO, JUAN CARLOS
EDECO SALES SOLUTIONS S.L

ENELCO INGENIERIA, S.A.U.

ENERGEO INSTALACIONES TERMICAS, S.L.
ENTORNO INTERIORISMO, S.L.

% SOCIO COLABORADOR

DIATER LABORATORIO DIAGNOSTICO Y APL.TERAP S A.

OVIEMBRE
E

DE LAS NUEVAS ALTAS,

EL 52% SON EMPRESAS
(SOCIEDADES LIMITADAS,
SOCIEDADES ANONIMAS,
ETC.) Y EL 48% AUTONOMOS

FONTANERIA Y REFORMAS SAFOCAR, S.L.
GARCIA GALLEGO, YAEL
HERNANDEZ HERNANDEZ, MARIO
INESTAL HARO, DIEGO

INTELEC S.L

LOZANO HERNANDEZ, ALFONSO
MARTINEZ PATINO, JUAN CARLOS
MIRZA, MIHAI GABRIEL

MUNIZ FERNANDEZ, VIRGILIO
PEREZ MORO, JOSE ANTONIO
RAFA, VASILE

RECOORD ECOTEC, S.L.
RODRIGUEZ BARRERA, ROGELIO
RODRIGUEZ CUBERO, JOSE MARIA
SAN MIGUEL BEL, JORGE
VALENTIN DELGADO, S.L.
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CONTACTO

www.fittingsestandar.com

FITTINGS ESTANDAR

FITTINGS ESTANDAR desde su creacién
en el afno 2000, ha tenido como principal
objetivo la fabricacion y comercializacién
de sistemas flexibles de fontaneria y cale-
faccién, con el compromiso constante de
mejorar la competitividad de sus produc-
tos, siendo considerada hoy una empresa

lider en el sector.

Durante este tiempo y debido a la con-
tinua inversion en su centro de produc-
cién de 20.000 m?, junto a una apuesta
decidida por la calidad, la empresa, con
sede en Albacete, ha conseguido el re-
conocimiento de sus productos tanto
por sus clientes como por sus competi-
dores, llegando a ser proveedor oficial
de importantes distribuidores de fonta-
neria y calefaccion a nivel nacional e in-

ternacional.

Una demostrada capacidad de adapta-
cion a la evolucion del mercado y su ya
reconocida experiencia, han hecho posi-
ble que hoy sus productos de fabricacion
propia estén presentes en toda Espafia,
asi como en mas de veinte paises de todo

el mundo.

FITTINGS ESTANDAR esta integrada por
un experimentado equipo de profesiona-
les que, junto a unas modernas instala-
ciones, ofrece un excelente servicio a sus
clientes. La excelencia en la atencién y la
transparencia en la gestion de pedidos, asi
como una répida respuesta a cada necesi-

dad son compromisos de la empresa.

Durante el Gltimo afio, FITTINGS ESTAN-

DAR ha puesto en marcha un ambicioso

proyecto, ampliando su gama de produc-
to con la familia PPR en color verde. Un
sistema con certificacién Aenor y una gran
linea de tuberias y accesorios hasta didme-
tro 160mm.

Como importante novedad, ha incorpo-
rado la gama de accesorios con casqui-
llo plastico de expansién para tuberia de
PEX-a, una familia completa de accesorios
con cuerpo de latén compatible con las
herramientas existentes en el sector. Es la
gama Réapido y Facil, con certificacion Ae-

nor de sistema.

También ha presentado la nueva placa
termoconformada NEO con una baja con-
ductividad térmica que proporciona exce-
lentes propiedades respecto a las placas

de EPS existentes.

Desde FITTINGS ESTANDAR confan en
que su continua mejora en el servicio y am-
pliaciéon de gama de producto cubra todas
las necesidades de los profesionales del
sector y le proporcionen las herramientas

para conseguir un mejor posicionamiento

en el mercado.

SOCIO COLABORADOR



PRESENTA LA
NUEVA CALDERA
EN AGREMIA

DPTO. MARKETING VAILLANT

El pasado 27 de octubre, Vaillant organizé una jor-
nada de presentacién de la nueva caldera de con-
densacién ecoTEC exclusive en las instalaciones
de Agremia. A la jornada acudieron nimeros insta-
ladores interesados en descubrir de primera mano
las prestaciones y caracteristicas mas relevantes de
la que Vaillant considera, por el momento, la mejor

caldera de su historia.

Disponible en modelos realmente potentes en 30,
35y 43 kW, la nueva ecOTEC exclusive proporciona
caudales de agua caliente de 17, 20 y 25 I/min con
un salto térmico de 25 grados y con una estabilidad
increible, gracias a un intercambiador de placas so-

bredimensionado y con una gestion impecable.

Es la primera caldera de la marca alemana que
cuenta con el exclusivo y Unico sello Green iQ de
Vaillant, que indica que los productos que lo inclu-
yen ofrecen la maxima sostenibilidad y eficiencia,
y llevan la conectividad integrada lo que permite
controlar la caldera desde cualquier lugar al colo-
car el control multiMATIC 700.

Con una modulacién de hasta 1:13, se ajusta a
cualquier instalacion ayudando a proporcionar el

mayor confort con el minimo consumo.

Con bomba de alta eficiencia modulante y un
consumo en stand-by menor a 2 W, las calderas
ecoTEC exclusive incorporan un sistema avanza-
do de sensores, destacando el sistema de control
de la combustién All-Gas-System, que mediante
el All-Gas-Sensor, se realiza un anélisis constante
de la combustién, concretamente de los valores
de CO, garantizando una combustién 6ptima con
cualquier tipo de gas y en cualquier circunstancia,

reduciendo en consumo de gas.

Ty ENCUENTROS PROFESIONALES

Los modelos mixtos estan equipados con un Unico
y exclusivo en el mercado intercambiador de calor
Extra Condens para ACS con el que se consigue
un 8% mas de eficiencia en ACS con un menor
consumo energético gracias al efecto de la con-
densacion en la generacién de ACS instanténea.
Ademas, incorpora el sistema Full Condens Sys-

tem, que aprovecha la condensacién en cualquier

modo de funcionamiento.

PARA MAS INFORMACION
vaillant.es/lacalderadelfuturo
Tel.: 902 11 63 56
info@vaillant.es
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BAXI

BAXI CONNECT

DPTO. MARKETING BAXI

El pasado dia 3 de Noviembre BAXI impartié una
Jornada Técnica en el salén de actos de AGREMIA,

bajo el titulo: Baxi Connect: Termostatos WIFI

La ponencia fue impartida por el Jefe de Formacién
y Soporte Técnico de la empresa, Alberto Jiménez

con una importante afluencia de instaladores.

La era digital ha llegado al sector de la climati-
zacion. La conexién via WIFI de los equipos de
calefaccién y aire acondicionado permite a los
usuarios un mayor control sobre sus instalaciones.
Controlar los equipos desde fuera de casa, gestio-
nar el consumo energético de las calderas, recibir
avisos en caso de averia y mas, son todos servicios

adicionales que podemos ofrecer a los usuarios.

Siendo conscientes de la dificultad que puede su-
poner para los instaladores de calefaccion la intro-
duccién de una nueva tecnologia en nuestro sector.
Utilizamos la primera parte de la ponencia para ha-
cer una breve introduccién a la tecnologia de las re-
des WIFI para personas inexpertas. Centrandonos

en la resolucién de posibles problemas de cobertu-

ra e interferencias.

En la segunda parte de la ponencia se mostraron

los equipos Baxi Connect:

Termostato modulante TXM vy su aplicacion
Heat Connect. Para conectar via WIFI calderas
de calefaccién

Maédulo WIFI TXAC y su aplicacién Air Con-
nect. Para conectar via WIFI equipos de aire

acondicionado Anori

BAXI ha lanzado una de sus novedades en la ges-
tion de los equipos de calefaccién: su termostato
ambiente Wi-Fi TXM 10C Heat Connect, cuya ins-
talacién puede realizarse tanto como termostato

modulante o como ON/OFF.

Entre sus caracteristicas principales, destaca la
gestion remota via Wi-Fi mediante la App Heat
Connect (en versién iOS y Android), que hace
posible la visualizacién, control de temperatura y
programacion semanal. Este termostato también

permite la regulacion modulante de la calefaccion.

Cabe destacar que el control ON/OFF funciona con
cualquier modelo de caldera o bomba de calor del
mercado, a diferencia del termostato modulante,
compatible con todos aquellos modelos de caldera
que utilicen el protocolo de conexion opentherm,
como son las calderas BAXI Platinum Campact Eco,

Neodens Plus Eco y Victoria Condens.

A su vez el moédulo WIFI TXAC para los equipos
de aire acondicionado ANORI, permite controlar
desde la aplicacién de movil Air Connect todas
las funciones del equipo. Permite una gestién to-
tal del equipo desde el smartphone del usuario:
Encendido y apagado, modo de funcionamiento,
ajuste de temperatura, programacién horaria e in-

cluso encendido remoto por geolocalizacién.

ENCUENTROS PROFESIONALES




FITTINGS

SISTEMA RAPIDO

FACIL
SANIGRIF

DPTO. TECNICO FITTINGS ESTANDAR

El pasado 17 de Noviembre, FITTINGS ESTANDAR
visito AGREMIA para presentar ante un nutrido grupo
de profesionales de la fontaneria, calefaccion y clima-
tizacion el grueso de su catélogo y la novedad més re-

levante incluida en el mismo, el sistema Répido y Facil.

William Labara, Director Comercial de SANIGRIF,
empresa distribuidora oficial de FITTINGS ESTAN-
DAR y también Socio Colaborador de AGREMIA,
introdujo el acto realizando un repaso a las areas
de negocio del Grupo SAINT-GOBAIN y haciendo
especial mencién a la reciente inauguracion de su
red de diez tiendas SANIGRIF THISA, lo que con-
vierte a la insignia en el almacén con mayor pre-

sencia en la Comunidad de Madrid.

NUEVO SISTEMA DE EXPANSION
RAPIDO Y FACIL

Tal como desarrollé Juan José Martinez, Direc-
tor Comercial de FITTINGS ESTANDAR, “hemos
incorporado recientemente en nuestro catalogo
los accesorios con casquillo plastico de expansion
para tuberia de PEX-a. Una familia completa con
cuerpo de latén compatible, en su montaje, con

las herramientas existentes en el sector”.

Los accesorios son fabricados en latén CW617N Y
CW&614N, un material de primera calidad segun la
norma UNE-EN 15.875. El casquillo esta fabricado

en PEX-a con barrera.

El sistema proporciona un 20% mas de caudal que

cualquier otro. Ademas dota de mayor seguridad

Ty ENCUENTROS PROFESIONALES

a la unién, ya que se realiza con la misma fuerza de
compresion en toda la superficie de la tetina y no

incorpora juntas toricas.

“La gama Répido y Facil, que ya cuenta con cer-
tificacion Aenor de sistema, sale al mercado con
un disefio de tetina mas seguro y a un precio muy
competitivo”, concluyé Juan José Martinez. Todo
ello, con todas las garantias de calidad de la ya
reconocida empresa especialista en sistemas flexi-
bles de fontaneria, calefaccion y climatizacion, FIT-
TINGS ESTANDAR.

Tras las exposiciones y previo al céctel, los asisten-
tes tuvieron la oportunidad de comprobar la calidad
y amplitud del catalogo de FITTINGS ESTANDAR,
realizando in situ uniones con los diversos sistemas,

incluido el de expansién, Rapido y Facil.

Desde estas paginas, SANIGRIF y FITTINGS ES-
TANDAR agradacen el apoyo prestado por la aso-
ciaciéon en la organizacién del evento, invitando a
todos los profesionales a consultar sus paginas web
y realizar cuantas consultas consideren oportunas.

www.sanigrif.es / www.fittingsestandar.com

Rapido B Fittingsestdndar

Facil
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PRESENTA LOS

EN AGREMIA

DPTO. TECNICO SAUERMANN IBERICA

El pasado 1 de diciembre SAUERMANN IBERICA,
filial de Sauermann en Espafa y Portugal, con el
fabricante de equipos de medida KIMO (una de
sus marcas principales), visité las instalaciones de
Agremia para presentar su gama de Analizadores
de gases de combustion de calderas domésticas e
industriales KIGAZ.

En primer lugar, se realizé una pequefa introduc-
cion de todas las lineas de fabricacion que cuenta
KIMO: equipos portatiles de medida, transmiso-
res, registradores, manémetros de columna. Pro-
ductos especialmente orientados para la medicién
y el control de parametros de climatizacion, cale-
faccién y refrigeracion. Posteriormente, se paso a

exponer de manera distendida:

Bases del anélisis de la combustion, donde se
abordaron aspectos relacionados con la com-
bustion, componentes y parametros de los ga-
ses de combustion y su medicién.

Normativa UNE 60670-10, que regula la verifi-
caciéon del mantenimiento de las condiciones
de seguridad de los aparatos en su instalacion.

Comentando el anélisis de los productos de

combustion, asi como los valores de medicién:

COcorr, COamb, tiro, etc. y la colocacién del

sensor para realizar la medicién.

Presentacion de las gamas de analizadores de

gases de combustion KIGAZ:

e Kigaz 50.- 2 sensores de medida O2 y CO.

e Kigaz 150.- 2 sensores de medida O2y CO
con impresora externa.

e Kigaz 110.- 2 sensores de medida CO y O2
LV de hasta 5 afos e impresora insertada.

e Kigaz 210.- 2 sensores de medida CO y O2
LV de hasta 5 afios, posibilidad de un 3er
sensor: NO o CH4 e impresora insertada.

e Kigaz 310.- 2 sensores de medida CO y O2
LV de hasta 5 afios, posibilidad de un 3er
sensor: NO o CH4 y posibilidad de un 4
sensor: NO2 o SO2 e impresora insertada.

e Accesorios: sondas para CO y CO2, médu-
lo Bluetooth, kit de fugas de estanqueidad,
opacimetro, software LIGAZ y LOGAZ etc.

e KIGAZ Mobile: aplicacion para smatphone
que muestra mediciones online, visualiza-
cién gréfica de parametros, exportacion de
datos a otros formatos, envio de archivos e

informes por correo electronico.

Ademas, se presentaron otros servicios que SAUER-
MANN IBERICA presta a sus clientes usuarios de
analizadores de gases: el laboratorio de calibracion,
que emite los certificados de calibracién y ofrece
un completo servicio técnico de sus productos en

territorio nacional en un plazo de 72 horas.

Una vez finalizada la exposicién, se atendieron las
cuestiones de los asistentes. La jornada terminé con
una sesion practica en la que los asistentes pudieron
probar varios analizadores de gases de combustién

KIGAZ, quedando muy satisfechos de la experiencia.

ENCUENTROS PROFESIONALES B3




GIACOMINI

RACORES MULTIPINZA
DE LA SERIE RM MULTIGAS

Los racores multipinza de Giacomini
disponen de posibilidad de prensado
con diferentes perfiles: podemos en-
contrar el perfil TH (estandar de Giaco-
mini), pero también los perfiles Hy U.

Afin de facilitar su instalacién, el casqui-
llo de compresién (fabricado en inoxi-
dable AISI 304) est4 achaflanado en su
extremo para una insercién rapida de la
tuberfa. Una vez realizada su instalacion,
el casquillo tiene una apertura para una
verificacion visual de la correcta inser-
cién de la tuberia.

En conjuncién con otros productos
Giacomini, los racores multipinza G-RM
disponen de barrera aislante para evitar
fendmenos electroquimicos corrosivos
fruto del contacto en el aluminio de la
tuberia y el latén de la conexién.

Los racores multipinza forman parte de
los sistemas de distribucion de gas de
Giacomini, que incluyen tuberfas multi-
capas y también complementos y acce-
sorios como cajas de montaje terminal
y vélvulas de cierre. Todo para confor-
mar una instalacion de coste reducido
respecto a las lineas tradicionales de
cobre.

NOTAS DE PRENSA

BUDERUS

OFRECE LAS CLAVES PARA
MAXIMIZAR LA EFICIENCIA
EN INSTALACIONES
DE SOLAR TERMICA

Ha desarrollado una completa info-
grafia sobre BeSolar, su programa de
céleulo solar disefiado para facilitar la
planificacion y verificacion de la norma-
tiva de instalaciones solares térmicas.
Este documento pretende acercar a los
instaladores e ingenieros las claves para
maximizar la eficiencia de sus proyectos
mediante el empleo de este software.

El primer paso que deberéan seguir los
usuarios sera configurar cada pardme-
tro del programa, teniendo en cuenta
caracteristicas especificas del proyecto
como localizacion, configuracién, de-
manda o aporte solar entre otros paréa-
metros.

BeSolar]

CLAVES PARA MAXIMIZAR
LA EFICIENCIA EN INSTALACIONES
DE SOLAR TERMICA

Tras ello, se procederd a dimensionar
la instalacién atendiendo cuestiones
como aspectos relativos a la contribu-
cién solar para a.c.s. y piscinas, caracte-
risticas y prestaciones de los equipos o
las normativas generales, municipales y
locales.

Es posible descargar BeSolar desde la
pagina web de la marca: Buderus.es

JUNKERS

PRESENTA A FERMIN
Y SUS CONSEJOS
DE INSTALACION

Fermin ‘El Instalador’, una innovadora
iniciativa con la que pretende acercar a
los usuarios los mejores consejos para
conseguir la maxima en eficiencia en
sus hogares sin renunciar al confort.

FAUNKERS

Lranr das,

A través de una serie de videos prota-
gonizados por este experto instalador,
Junkers mostrara diferentes consejos,
productos y accesorios que contribuyen
a optimizar el gasto de la energia en el
entorno doméstico y evitar que se dis-
paren las facturas energéticas y cuidar
el planeta.

Ahorrar en las facturas gracias las calde-
ras de condensacién, fijar la temperatura
del aire acondicionado a una graduacién
adecuada, controlar el gasto energéti-
co mediante el uso de controladores o
recurrir al Servicio Técnico Oficial para
asegurar un mayor ciclo de vida de los
equipos, son algunos de los temas que
este 'Ciber-experto’ tratara en los videos
interactivos alojados en el microsite Fer-
minelinstalador.junkers.es

En esta misma linea, Junkers también
dispone de un asesor de producto,
una herramienta inteligente que facilita
la eleccién de las mejores soluciones de
calefaccion y agua caliente sanitaria, en
funcién de las necesidades de conforty
caracteristicas de cada hogar.
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PANASONIC

PRESENTA EL NUEVO
ECOI-EX, LA NUEVA SERIE
DE VRF DISENADA PARA
CONDICIONES EXTREMAS

El nuevo sistema ECOI-EX estd disefia-
do para aumentar su eficiencia y ofrecer
el mejor ESEER (European Seasonal
Energy Efficiency Ratio) del sector, que
en el caso de un sistema 8HP puede lle-
gar a 9,33, incluso en cargas parciales.
Esta nueva serie reduce costes energé-
ticos gracias a los nuevos compresores
"Twin Rotary Inverter” que han redise-
fiado sus piezas interiores para lograr
més eficiencia en el funcionamiento.

El ECOI-EX es muy fiable porque garan-
tiza el 100% de la capacidad en modo
frio a temperaturas exteriores de 43°C
y en modo calor con temperaturas ex-
teriores de hasta -20°C. Ademas, el
intercambiador se ha redisefado para
conseguir una méxima durabilidad con-
virtiéndose en un elemento completo y
dotado de un tratamiento especial con-
tra la corrosidon en ambientes salinos,
Bluefin, y de una piel de silicona que
protege esta unidad de la humedad y
el polvo.

Con sus 1.000 metros de tuberia, la
serie ECOI-EX incorpora dos grandes
novedades: la posibilidad de alcanzar
los 30 metros de altura entre unidades
interiores y los 200 metros de distancia
entre una unidad interior y la unidad ex-
terior. Esto facilita la instalacion de estos
sistemas en grandes edificios como es-
taciones de tren, aeropuertos, escuelas
y hospitales. Las unidades de ECOI-EX
ofrecen ademas médulos de libre com-
binacién como 8HP & 10HP, 12HP &
14HP & 16HP.

THERMOR

PRESENTA SU NUEVO

CALENTADOR A GAS TOP
SEALED I D
L 3

Después del éxito en el lanzamiento
de la gama de calentadores a Gas de
Thermor, la firma lanza ahora, el nuevo
Calentador Top Sealed i D, el Unico ca-
lentador con cémara estanca de la fami-
lia de productos Thermor.

Top Sealed i D es un calentador ter-
mostéatico, con control electrénico mo-
nomando tipo joystick que garantiza
una méaxima precisiéon a la hora elegir
la temperatura del agua (desde 37° a
60°, grado a grado). De este modo no
solo se adapta perfectamente a las ne-
cesidades del usuario, sino que ademas
asegura un elevado nivel de ahorro en
la factura del gas. Por otro lado, y gra-
cias a su pantalla con Display digital, el
usuario puede consultar facilmente y en
todo momento la temperatura seleccio-
nada o cualquier otro ajuste llevado a
cabo.

El nuevo calentador estanco Top Sealed
i D, incorpora también un sistema de
encendido electrénico por ionizacién
de llama que facilita una dptima com-
bustion, garantizando de nuevo impor-
tantes ahorros de energia.

Top Sealed i D de Thermor dispone de
un intercambiador altamente resistente
y ha sido fabricado siguiendo los mas
elevados estandares de calidad, por
eso tiene dos afios de garantia total.

PARA MAS INFORMACION
www.thermor.es

FITTINGS
ESTANDAR

EL SISTEMA RAPIDO
Y FACIL FITTINGS
ESTANDAR YA TIENE
AENOR

FITTINGS ESTANDAR ha incorporado
recientemente en su catélogo los acce-
sorios con casquillo plastico de expan-
sién para tuberia de PEX-a. Una familia
completa de accesorios con cuerpo de
laton compatible, en su montaje con las
herramientas existentes en el sector.

Los accesorios son fabricados en latén
CW617N Y CW614N, un material de pri-
mera calidad segin la norma UNE-EN
15.875. El casquillo esta fabricado en
PEX-a con barrera.

El sistema proporciona un 20% mas de
caudal que cualquier otro. Ademés pro-
porciona mayor seguridad en la unién,
ya que se realiza con la misma fuerza de
compresién en toda la superficie de la
tetina y no incorpora juntas toricas.

® Fittingsestdndar
Rapida,
Facil

La gama Répido y Fécil, que ya cuenta
con certificacién Aenor de sistema, sale
al mercado con un disefio de tetina mas

seguro y a un precio muy competitivo.
Todo ello, con todas las garantias de
calidad de la ya reconocida empresa es-
pecialista en sistemas flexibles de fonta-
neria, calefaccién y climatizacion.

NOTAS DE PRENSA



ARISTON
THERMO

ARISTON THERMO
INAUGURA NUEVA SEDE
EN MADRID

La nueva sede cumple con las exigen-
cias que el Grupo se ha marcado para
impulsar el crecimiento “sostenible y
rentable” que pretende llevar a cabo
en la capital. Como bien indicé su direc-
tor general, Emiliano Sakai, Madrid es
“fundamental” para la estrategia a ni-
vel nacional de Ariston Thermo Group.
De hecho, las primeras instalaciones
se inauguraron en 2014 y en menos de
dos afios ha sido necesario buscar una
nueva ubicacién debido al crecimiento
experimentado por la empresa.

El nuevo espacio, situado en la Avenida
de los Poblados, en la zona Norte de
Madrid, junto a la autovia de circunva-
lacion M-40 y el parque empresarial de
Campo de las Naciones, le permitira al
Grupo albergar, de forma conjunta, la
sede madrilefia de la empresa y el ser-
vicio técnico oficial de las marcas en la
capital. Con el nuevo espacio, segin
resaltd Oscar Pipadn, Director Regio-
nal, “tenemos un nueva delegacion,
moderna y multifuncional donde esta-
remos encantados de recibir a todos
los clientes, ya que hemos buscado un
emplazamiento de agil accesibilidad y
facil aparcamiento. Aqui podemos solu-
cionar cualquier incidencia o inquietud
tanto a nivel técnico, formativo como
comercial. Siempre se encontraran las
Gltimas novedades incluso antes de lan-
zarlas al mercado”.

NOTAS DE PRENSA

FINDER

DETECTOR DE MOVIMIENTO
Y PRESENCIA CON
BLUETOOTH

3‘13 m :E*‘E:“P“
= pmm - OBl

Mediante el uso de la tecnologia Blue-
tooth Low Energy, la programacion de
estos nuevos detectores de movimien-
to se puede hacer facilmente con un
smartphone Android e iOS.

Instalado el detector de Tipo 18.51, sélo
se tiene que descargar la aplicacién
gratuita Finder Toolbox desde las tien-
das oficiales de Google y Apple, para
regular el dispositivo.

Abra la aplicacién y seleccione la Serie
18 en el menu de configuracién, des-
pués realice una busqueda de los dis-
positivos Bluetooth LE y seleccione el
componente que desea ajustar. Los dis-
positivos estan ordenados por distan-
cia, desde el més cercano al més lejano.
A través de la aplicacion los detectores
podran ser renombrados para facilitar su
rastreo en el edificio. Es posible ajustar
un nivel de luminosidad de 4 lux a 1000
lux, el tiempo de retardo de 12 segundos
a 25 minutos y la sensibilidad de detec-
cién en tres niveles: bajo, medio, alto.

Efectuada la conexién, un LED rojo en
el 18.51 confirma la conexién, y a partir
de este momento se podran modificar
todos los pardametros. El detector res-
ponde con dos valores de retorno: la
luminosidad medida por el sensor de
luz contenido en el dispositivo y el esta-
do del contacto cerrado (ON) o abierto
(OFF). El tipo 18.51 esta equipado con
un sensor de movimiento de alto rendi-
miento capaz de detectar la presencia
o el movimiento de una persona en un
drea de 64m?, puede ser instalado en el
techo o falso techo. El contacto de sa-
lida 10 A es apto para el uso con cual-
quier tipo de carga gracias al material
especial de los contactos AgSnO2.

El detector debe ser alimentado a una
tensién de 110 ... 230 V AC (50/60) Hz.

IRSAP

STEP_E
ELECTRICO - EQUILIBRIO
ENTRE DISENO Y
FUNCIONALIDAD

Irsap vuelve a sorprendermos con
STEP_E Eléctrico, un innovador y atrac-
tivo radiador-toallero eléctrico que
seduce por su disefio de marcada per-
sonalidad creado por el reconocido di-
sefiador Antonio Citterio.

Step_E Eléctrico es un modelo fabrica-
do en aluminio de alta calidad que des-
taca por sus amplios tubos horizontales
que garantizan un bafio reconfortante y
una temperatura ambiente agradable.
Su exclusiva composicion lo convierte
en un ejemplo perfecto de equilibrio
entre disefio y funcionalidad.

Step_E Eléctrico permite un completo
control de sus funciones a través del
regulador ergonémico Push & Round
incorporado en el elemento inferior
del mismo cuerpo del toallero y de su
resistencia eléctrica ya preinstalada. Su
gran versatilidad decorativa se caracte-
riza por su disponibilidad en tres tama-
fios y por su amplia gama de colores y
acabados.

Step_E Eléctrico by Antonio Citterio
pertenece a la amplia gama de mode-
los que la firma desarrolla combinando
la innovacion y el disefio. Un producto
de disefio que encarna la solucién per-
fecta para aportar elegancia a cualquier
interior.

PARA MAS INFORMACION
Tel.: 93 633 47 00
www.irsap.com

AGREMIA - N° 179 - NOVIEMBRE-DICIEMBRE - 2016

33



AGREMIA © N° 179 - NOVIEMBRE-DICIEMBRE - 2016

34

SOCIOS COLABORADORES
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Nueva figura de colaboracién de AGREMIA. Para mas informacion contactar con el Dpto. de Marketing:

91 468 72 51 ext 103 o marketing@agremia.com
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VENTAJAS SOCIO COLABORADOR

La primera y principal formar parte de una Entidad con representatividad en cerca del 85% del sector de las instalaciones en la Comunidad de

Madrid. Pero ademaés, una serie de ventajas concretas y tangibles como:

El logotipo de la Empresa colaboradora se sitdia en lugar preferente en la recepcién de de nuestra Sede Social, por la que pasan alrededor de

15.000 profesionales al afo.

Una jornada de presentacion de productos/servicios de la Empresa colaboradora a realizar en nuestras instalaciones, o un encarte en la revista

de AGREMIA.

Inserciones de noticias propias en la revista de AGREMIA (notas de prensa) y reproduccion del logotipo o marca de la empresa tanto en

revista como en www.agremia.com

Descuentos especiales en las inserciones de publicidad en la revista, pagina web de AGREMIA o cualquier otro medio de difusion.
Las mismas ventajas econémicas que nuestros socios numerarios en cuanto a cursos de formacion impartidos por nuestra Escuela Técnica.

Descuentos en la adquisicion de libros y publicaciones de CONAIF.

Recepcion de todas las circulares informativas que emite AGREMIA para sus socios numerarios (correo ordinario, mail, sms, etc).
Recepcion de la Revista NOTICIAS AGREMIA.

Presencia de marca gratuita en los Congresos, Ferias, Eventos, etc en los que participe AGREMIA.

PARA SUSCRIBIRSE COMO SOCIO COLABORADOR DE AGREMIA, CONTACTE CON DEPARTAMENTO DE MARKETING:

EJ cuaDrO DE HONOR

PARA MAS INFORMACION
DPTO. DE MARKETING

Tel.: 91 468 72 51
marketing@agremia.com
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Escuela Técnica de Instaladores

ABIERTO PLAZO MATRICULACION

CURSOS OFICIALES Y ACREDITADOS ) FINANCIACION
BONIFICABLES 100% MAS DE 3.000 m2 DE INSTALACIONES

&

CURSOS OFICIALES Y ACREDITACION EN LAS SIGUIENTES ESPECIALIDADES

« ELECTRICIDAD « FRIO INDUSTRIAL
o INSTALACIONES TERMICAS (RITE) * MANIPULADOR GASES FLUORADOS
« GAS (A, B, C) e AGENTE PUESTA EN MARCHA
APARATOS DE GAS (A.P.M.R.)
P -
OTRAS ACREDITACIONES Y TITULACIONES ’
e REPARACION CALDERAS « TPC :
e SOLDADOR ACERO Y POLIETILENO « REGULACION DE
HOMOLOGADOS QUEMADORES
CONTACTO
Direccion Teléfono y fax Online
ESCUELA TECNICA DE INSTALADORES
Avda, de Cardoba, 21- 1°y 4°plantas  Tel.: 91 792 35 58 email: cursos@agremia.com
28026 Madrid Fax: 91 792 35 &6 web: www.quieroserinstalador.com

Asociacion de Empresas del Sector de las Instalaciones y la Energia




