emia

Asociacion de Empresas del Sector de las Instalaciones y la Energia

REVISTA INFORMATIVA DE AGREMIA

M Fi”t".l

LT

TTTITTErTTIT I T]

Aerotermia Vaillant: el sistema mas sencillo de climatizacion sostenible

aroTHERM y uniTOWER forman la solucién perfecta como sistema renovable, para la produccién de calefaccién, agua caliente y refrigeracién tanto para nueva edificacién como en una instalacién
de calefaccion ya existente. Un sistema que se instala facilmente, es extremadamente silencioso y con el que tus clientes pueden ahorrar hasta un 70% en su factura energética
Mas informacién en: 910 77 1111 www.vaillant.es info@vaillant.es

0 Calefacciéon y ACS B Climatizacién B Energias Renovables

N° 186 ¢« MARZO-ABRIL » 2018



'j ' e

Agremia

Asociacion de Empresas del Sector
de las Instalaciones y la Energia

39 Fiesta Patronal r ;
2018 i

A 8 de junio

ot

Cena de Gala

' == Barra libre /
'/,;y Espectaculo a ca vumorista Leo Harlem
/7

Sorteo de reg

»
Quinta La Munoza ' ”
‘m 4, Chra. de El Pardo a Fuencarral l'
Madrid ;

Més informacién:
mﬂrkehng@ﬂgremlﬂ com \,f administracion@agremia.com




Agremia

REVISTA INFORMATIVA DE AGREMIA

N° 186 ¢ MARZO-ABRIL ¢ 2018

Edita
AGREMIA
C/ Antracita, 7 - 2° plta. ® 28045 Madrid (Espafia)
Tel.: 91 468 72 51
agremia@agremia.com
www.agremia.com

Redaccién y Publicidad
Departamento de Marketing de AGREMIA

Colaboradores
José Maria de la Fuente, Inmacul,ada Peird,
Victor Pernia, Charo Pinilla y Miguel Angel Sagredo
Fotografia
®AGREMIA
©Shutterstock
Disefio grafico Agremia
Charo Pinilla Cabo
Disefio y Maquetacién
JMR
Imprime
PACPRINT PUBLICIDAD S.R.L.
Depésito Legal
M-34197-1998

Reservados todos los derechos.
Ni la totalidad, ni parte de esta publicacién,
pueden reproducirse o transmitirse por ningin tipo
de procedimiento electrénico y mecénico, incluidos
los de fotocopia, grabacién magnética o cualquier
almacenamiento de informacién y sistema de recuperacién,
sin autorizacion previa de la empresa editorial.

www.agremia.com * marketing@agremia.com

AGREMIA ES MIEMBRO DE

AECIM =

@rerie

AGREMIA ES PATRONO DE

SUMARIO

EDITORIAL

NOTICIAS
AGREMIA
ESPECIAL CLIMATIZACION

BT Aspectos clave en el reciclaje
de residuos de aparatos de
climatizacién

T Obligaciones en la
comercializacién de equipos
de climatizacién

A Obligaciones para las
empresas que compran,
venden e instalan equipos de
aire acondicionado

IEHE  Conclusiones de la reunién
con la DG Industria sobre
instalacién de equipos de
climatizacién con R32

Gas Natural Fenosa lanza
Nedgia Madrid, la nueva marca
para su negocio de distribucién
de gas en esta region

DE INTERES

Proyecto del Real Decreto
sobre individualizacién de
consumos

Plan Renove de instalaciones
eléctricas

EVENTOS

39 Fiesta Patronal de Agremia
XVIl Torneo de Mus “La Bonita”

d e A0 e b ke

NOTICIAS ESCUELA
TECNICA

Certificado de Profesionalidad
de electricidad: una formacién
que mira al presente

ELECTRICIDAD

Agentes de Fenie Energia nos
cuentan su experiencia con la
Compafiia

CLUB DE
PROVEEDORES

¢ Sabias que como socio de
Agremia dispones de un Club
de Proveedores?

NUEVOS SOCIOS
EN AGREMIA

EMPRESA
ADHERIDA
Sirkus

SOcCIio
COLABORADOR

Compte.R
Tiv Rheinland

NOTAS DE PRENSA

CUADRO
DE HONOR

AGREMIA - N° 186 - MARZO-ABRIL - 2018

(B I B




fenie energia

LA COMPARNIA DE LOS INSTALADORES

¢Eres instalador y quieres dar mas valor a tu negocio?

m@ﬂs

Ahora puedes formar parte de este eqguipazo, formad do por mas de 2.500

soclos Instaladores y mas de 300.000 l_l lentes de luz y gas.

900 215 470

www. fenieenergia.es

fenie Gnergla



EDITORIAL

TRADICION E INNOVACION SE
DAN LA MANO EN LAS ESCUELAS
DE FORMACION DE LAS
ASOCIACIONES PROFESIONALES

Desde tiempo inmemorial, la formacion de los nue-
vos profesionales en los distintos oficios, siempre
estuvo ligada a un proceso de aprendizaje a cargo
de quienes ya venian ejerciendo dicha profesién y
habian adquirido experiencia, conocimientos y re-
conocimiento social en el ejercicio de su labor.

Quizés el ejemplo paradigmatico fueron los gre-
mios medievales, donde las figuras de maestro y
aprendiz estaban perfectamente definidas y era el
propio gremio quien fijaba y supervisaba el proce-
so formativo que debia seguir éste, bajo la tutela
del maestro, correspondiendo en dltima instancia
al gremio acreditar los conocimientos del aspirante.

Ya en tiempos mucho més recientes, pese a la im-
portante labor desarrollada por los estados moder-
nos en la promocién de la ensefianza, hemos sido
las asociaciones profesionales y empresariales quie-
nes, continuando con aquella tradicién y cubriendo
las lagunas que dejaban los planes de formacién
publicos, mas orientados a otro tipo de ensefianzas
regladas, hemos asumido la labor de formar a los
nuevos profesionales en los distintos oficios ligados
a las instalaciones.

Todo lo anterior se ha realizado, bien, de manera
directa, a través de nuestros propios centros de
formacion, bien, en colaboracion con la Adminis-
tracién, definiendo programas e itinerarios forma-
tivos, asesorando técnicamente a los responsables
de dichas tareas e introduciendo las innovaciones
tecnoldgicas a fin de que los alumnos alcancen una
formacién profesional que les habilite para ejercer
su profesion con plenas garantias de éxito.

El esfuerzo que afrontamos las asociaciones para
mantener los estandares de calidad y cumplir con la
normativa es muy elevado. En el caso de Agremia
se adquirieron alla por el afo 1990 las instalaciones
de Avda Cérdoba, ubicadas en un edificio indus-

EDITORIAL

trial que permitia solicitar la licencia de actividades
como Escuela de Formacién con Talleres.

También es justo reconocer que mucho han tenido
que ver en esta labor otros agentes del sector, sin-
gularmente los fabricantes de materiales de equi-
pos y aparatos, quienes siempre han ido de la mano
de las asociaciones a la hora de definir los nuevos
caminos de la profesién y los ya mencionados avan-
ces tecnoldgicos que han ido marcando la evolu-
cién del sector.

Es cierto que, junto a las escuelas de las asociaciones
empresariales, han surgido otras iniciativas privadas
que han abierto el abanico de la oferta formativa. Sin
duda la competencia es sana y la cada vez mayor di-
versificacion y especializacién de las ensefianzas en
un sector como el nuestro, hacen dificil a un Unico
centro poder satisfacer todas las necesidades de los
nuevos profesionales, pero no es menos cierto que
dicha oferta debe ir acompariada de la necesaria ca-
lidad'y cumplimiento estricto de la normativa.

Bajo el paraguas de FENIE, AGREMIA y el GREMI de
Barcelona, hemos promovido una alianza entre las es-
cuelas de formacién de las principales asociaciones
empresariales del territorio nacional, a fin de poder
ofrecer a cualquier persona que desee introducirse
en el sector o completar su formacién ampliando
sus conocimientos y acreditaciones profesionales,
una amplia oferta formativa avalada por escuelas con
afos de experiencia, los mejores docentes y las mejo-
res instalaciones y medios materiales para garantizar
que los alumnos alcancen una formacién excelente.

La excelencia de esta labor viene asi mismo acredi-
tada por diversos sellos y certificados de confianza
que vienen a avalar una trayectoria que, como he-
mos dicho, se remonta en algunos casos, a nuestro
pasado mas remoto, a fin de formar a las nuevas
generaciones de profesionales del sector.
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ESPECIAL CLIMATIZACION

EN ESTE NUMERO QUEREMOS EXPONER COMO AFECTA LA NORMATIVA A
LOS DIFERENTES ACTORES QUE INTERVIENEN EN LA DISTRIBUCION, VENTA,
INSTALACION Y COMPRA DE APARATOS DE AIRE ACONDICIONADO.
INICIAMOS CON UN ARTICULO ELABORADO POR ECOTIC, COLABORADOR
DE AGREMIA QUE SE DECIDA A LA GESTION DE RESIDUOS DE APARATOS
ELECTRICOS Y ELECTRONICOS RAEE Y SIG.

ASPECTOS CLAVE EN EL
RECICLAJE DE RESIDUOS i
DE APARATOS DE CLIMATIZACION

REALIZADO POR ECOTIC

Alo largo de los ultimos afios, la actividad de los
instaladores y distribuidores de aparatos de cli-
matizacién se ha visto sometida a un marco de re-
gulacién creciente, orientado a la minimizacién del
impacto ambiental de la desinstalacién y reciclaje
de los residuos. Los principales aspectos norma-
tivos que afectan a esta situacién son la conside-
racion de los equipos de aire acondicionado y
bombas de calor como residuos peligrosos y la
necesidad de disponer de un contrato de trata-
miento de los residuos con un gestor debida-

mente acreditado.

Por otra parte, cabe sefialar que el reciclaje de los
residuos de aparatos de aire acondicionado se en-
cuentra por debajo del 10%, lo que dista conside-
rablemente del 50% de la media de las cantidades
puestas en el mercado durante los 3 afios anteriores
establecido como objetivo de reciclaje. En concre-
to, a nivel nacional, en 2017 se gestionaron 3.000 to-
neladas, sobre un objetivo total de 20.000 toneladas,

por lo que existe un importante margen de mejora.

Por estos motivos, la actualizacion de los profesiona-
les del sector es un aspecto clave tanto para el cum-
plimiento de sus obligaciones, como para alcanzar los
objetivos de reciclaje establecidos. Y para ello, resulta
fundamental que tengan a disposicion soluciones glo-
bales de gestidn de los residuos para asegurar una ade-

cuada gestion ambiental y evitar posibles sanciones.
MARCO NORMATIVO

Real Decreto 115/2017 sobre comercializacion y
manipulacién de gases fluorados

El Real Decreto 115/2017 tiene como objeto regu-
lar la distribucién y puesta en el mercado de gases
fluorados, la de los equipos basados en los mismos
y la acreditacion de los profesionales y empresas

que los manipulan.
Sus dos objetivos fundamentales son:

) De un lado, garantizar que el personal que

realiza las operaciones de instalacién, repara-
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cién y sustitucién de equipos, dispone de una
formacién especifica que les permita manipu-
lar los gases fluorados con seguridad para las
instalaciones y para el medio ambiente. Asi se
articula un concreto plan formativo que incluye
el reciclaje obligatorio de los profesionales ya
acreditados con anterioridad.

De otro, asegurar que todo producto puesto
en el mercado, es instalado por una empresa
habilitada que cuente con personal debidamen-
te formado en la manipulacién de gases fluora-
dos. En este sentido, impone al comercializador
de los equipos —cualquiera que sea el medio de
venta (presencial o internet)- la obligacién de in-
formar al comprador de que dicho equipo debe
ser instalado por empresa habilitada, y recabar la
prueba de que asi se ha ejecutado, para lo que
deberan emitirse y conservarse los documentos

Ay B de Anexo VI del Reglamento.

Real Decreto 110/2015 sobre residuos de aparatos
eléctricos y electrénicos

El Real Decreto 110/2015 sobre residuos de apara-
tos eléctricos y electronicos (RAEE), establece que
los instaladores deben desinstalar los aparatos de
climatizacién de forma correcta, evitando la libe-
racién de los gases a la atmdsfera, y gestionar
el residuo a través de transportistas y gestores

debidamente autorizados.

Ley 22/2011 de residuos y suelos contaminados

La Ley 22/2011 viene a establecer que todo aquel
que, por razén de su actividad, genere residuos pe-
ligrosos, debe darse de alta en la Comunidad Auté-
noma donde desarrolla su actividad como Productor
de residuos peligrosos, asigndndosele un codigo
NIMA (NUmero de Identificacién Medioambiental). La
actividad de mantenimiento, reparacién y sustitucion

de equipos de climatizacién, genera esta obligacién.

Una vez la empresa instaladora esté dada de alta,
debera hacerse cargo de los residuos de apa-
ratos eléctricos y electrénicos generados en el
desarrollo de su actividad. El plazo maximo para
almacenar residuos peligrosos es de 6 meses, y

para residuos no peligrosos de 2 afios. Antes de
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que cumpla dicho plazo, deberé entregar el resi-
duo a un gestor autorizado con el que tenga sus-

crito un contrato de tratamiento.

Real Decreto 180/2015 sobre traslado de residuos
Como hemos anticipado, este Real Decreto estable-
ce que el operador del residuo, en este caso la
empresa instaladora, debe tener un contrato de
tratamiento firmado con el destinatario del resi-
duo, es decir el gestor. El contrato se formalizara

siempre con caracter previo al inicio de la actividad.

Por otra parte, el Real Decreto considera cualquier
traslado de aparatos de climatizacion directamente
a un gestor autorizado, como traslado de residuo
peligroso, por lo que, para poder efectuarlo, se
deberia estar dado de alta como transportista de

residuos peligrosos.

Por el contrario, no se considera traslado el que
se efectia por el profesional desde el lugar en
el que se ha desinstalado el equipo hasta sus
propias instalaciones o una plataforma logistica
a la espera de que un transportista autorizado lo

traslade al gestor autorizado.

SANCIONES

La Ley 22/2011 de residuos y suelos contaminados,
incluye el régimen sancionador aplicable a la ges-
tién de los residuos. Las consecuencias por estas
infracciones pueden ser desde sanciones econémi-
cas, que oscilan entre los 901 y los 1.750.000 euros,
pasando por la inhabilitacion o la revocacion de la
autorizacion para el ejercicio profesional con ca-
racter temporal entre 1y 10 afios, hasta la clausura

temporal o definitiva de la actividad.

LA IMPORTANCIA DE UN ADECUADO
RECICLAJE

Los aparatos de climatizacién, al final de su vida util,
requieren procesos de gestion especificos para evi-
tar su impacto negativo sobre el medio ambiente.
Esto se debe a la presencia de circuitos impresos y

compuestos orgénicos y clorados en el condensa-
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dor, que son tdxicos tanto para el entorno natural
como para la salud de las personas. También en-
contramos en estos equipos otras sustancias con-
taminantes, como los aceites y gases clorofluoro-
carburos (CFC), por ejemplo, el R22 y el R12. Estos
gases tienen un elevado Potencial de Agotamiento
de la Capa de Ozono (PAO u ODP, por sus siglas
eninglés). Por otra parte, nos encontramos también
con la presencia de gases hidroclorofluorocarburos
(HCFC), como el R410 o R14 entre otros, considera-
dos gases de efecto invernadero debido a su Po-

tencial de Calentamiento Atmosférico (PCA).

Por tanto, aunque a un aparato se le haya extrai-
do el gas, sigue siendo un residuo peligroso,
dado que, tanto el aceite como el aparato en si,
siguen conteniendo restos de gas. En consecuen-
cia, la importancia de reciclar de forma adecuada
los aparatos de climatizacién, més allé del cumpli-
miento de las obligaciones legales y de evitar posi-
bles sanciones, es un aspecto fundamental para la

conservacion del medio ambiente.

ECOINSTALADORES, UNA SOLUCION
GLOBAL PARA EL RECICLAJE

En definitiva, la correcta gestién de los residuos de
equipos de climatizacién implica que los profesio-
nales del sector afrontan un entorno complejo para
el cumplimiento de sus obligaciones y el ejercicio
de las buenas practicas en relacién con los residuos.
Por este motivo, es necesario impulsar acciones de
sensibilizacion y actualizacion dirigidas al colectivo
profesional, en un marco de regulacion creciente, y
aportarles soluciones integrales para la gestion de

los residuos.

Con este objetivo, ECOTIC impulsa desde el afio
2013 el programa “Ecoinstaladores”, una pione-
ra iniciativa orientada a la formacién de los insta-
ladores y distribuidores, con el objetivo de que
conozcan sus obligaciones en materia de recicla-

je y fomentar las buenas practicas ambientales.
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Ademés de la elaboracién de material técnico de
soporte, mediante el desarrollo de dreas de forma-
cién online y de material impreso, Ecoinstaladores
ha contado con el apoyo de algunas de las princi-
pales asociaciones del sector como AGREMIA para
la organizacion de numerosas jornadas de forma-
cién, que han tenido una magnifica acogida entre

el colectivo profesional.

Asimismo, a través de Ecoinstaladores pueden dis-
poner de una solucidn global para la gestion de los
residuos, incluyendo numerosas ventajas. En cuanto
al tratamiento de los residuos, ofrece la recogida de
los residuos en las propias instalaciones sin coste
alguno, asi como la compensacién econémica por
la entrega de equipos completos (unidad interior
y exterior) de aire acondicionado doméstico. ECO-
TIC garantiza el reciclaje de los residuos con todas
las garantias medioambientales, a través de trans-
portistas y plantas de tratamiento autorizadas, y el
control de la trazabilidad del residuo a través de

su plataforma informatica.

Por otra parte, ECOTIC asume la gestion adminis-
trativa de aspectos como la tramitacién de toda la
documentacién legal de transporte, la tramitacién
del Numero de Identificacion Medicambiental
(NIMA) cuando asi lo establezca la norma, o la tra-
mitacién del contrato de tratamiento con el gestor
autorizado. Ademas, ofrece a los instaladores ase-
soramiento legal gratuito sobre sus obligaciones
para la gestion de los residuos de aparatos eléctri-

cos y electronicos.

El objetivo de Ecoinstaladores es convertirse en un
sello de calidad, que trasmita confianza a los distri-
buidores y usuarios en el momento de solicitar los
servicios del instalador, garantizando una adecuada
gestion ambiental de los residuos. A su vez, los ins-
taladores podran disponer de un signo de prestigio
y reconocimiento no solamente de unas buenas
précticas profesionales, sino de un compromiso ge-

nuino con el medio ambiente.
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MIGUEL A. SAGREDO

Responsable Dpto. Juridico AGREMIA
juridico@agremia.com

OBLIGACIONES EN LA
COMERCIALIZACION DE
EQUIPOS DE CLIMATIZACION

Hace ya mas de un afio, concretamente el 18 de
febrero de 2017, fue publicado el Real Decreto
115/2017, por el que se regula la comercializacion
y manipulacién de gases fluorados y de los equipos
basados en los mismos, asi como la certificacién de

los profesionales que los utilizan.

La citada norma, de la que dimos cumplida cuenta
en su dia, vino a introducir importantes novedades
respecto a la regulacion anterior contenida en el RD
795/2010 que derogd.

Entre dichas novedades, el citado Real Decreto, en
cumplimiento de la normativa Comunitaria, vino a
establecer el procedimiento por el que los "“co-
mercializadores” de equipos de climatizacién,
debian ser capaces de "probar” que los equipos
vendidos habian sido instalados por una empre-
sa habilitada.

A efectos de este Real Decreto, se define el "Co-
mercializador” como: “toda persona fisica o juridica
que suministre equipos basados en gases fluorados
en condiciones comerciales a un tercero que sea el

usuario final de dicho producto”

En consecuencia, tanto los establecimientos que
vendan al usuario final, como las empresas instala-
doras en la medida en que presten un servicio de
instalacién en el que ademas suministren el equipo
al usuario final, tienen la condicién de comerciali-

zador.

A) Obligaciones del comercializador:

D Deber de informacién: El comercializador
debe informar al comprador/usuario final, de la
obligacion de que el equipo sea instalado por

una empresa habilitada.

Para ello, se establece un modelo oficial (Parte
A del Anexo VI), que debera entregar al usua-
rio en el momento de la venta del equipo, que
debe ser firmado por el usuario y del que debe
guardar una copia firmada durante 5 afos.
Asi mismo, el comercializador podra facilitar un
listado de empresas habilitadas o indicar donde
se puede acceder a listados o registros electré-
nicos para ello.

A estos efectos debemos recordar que sélo
tienen la consideracién de empresas habilita-
das, las empresas inscritas en el Registro Indus-
trial como Empresa Térmica (para instalaciones
de confort humano) o como Empresa Frigorista
(para instalaciones de uso industrial) y, ademas,
como empresa habilitada para la manipulacién
de gases fluorados por disponer de personal
certificado como manipulador de gases fluora-
dos.

Deber de control y comunicacién a la Ad-
ministracion: Asi mismo, en el momento de
la venta, el comercializador debera entregar
al comprador/usuario final, otro documento
(Parte B del Anexo VI), destinado a hacer cons-
tar los datos del usuario, de la instalacion y de
la empresa y personas habilitadas que la ejecu-
tan, que le debera ser devuelto debidamente
cumplimentado en el plazo maximo de 1 afio
desde el momento de la venta y que deberd
conservar a disposiciéon de la Administracion
durante 5 afios.

En el caso de que, transcurrido dicho afio des-
de el momento de la venta, el comercializador
no hubiera recibido del comprador el formu-
lario B debidamente cumplimentado por el
usuario y por la empresa habilitada que hubiera
ejecutado la instalacién, deberd comunicarlo

a la Administraciéon. En el caso de la Comu-
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nidad de Madrid, el pasado 10 de abril, se
publicé en el BOCM, el modelo de formulario
de Comunicacién que deberan utilizar los co-
mercializadores para informar a la Direccién Ge-
neral de Medio Ambiente (érgano que ha sido
declarado competente) y pocos dias después
se habilité el tramite telematico para realizar
dicha comunicacién.

Desconocemos si en otras Comunidades Auté-
nomas se ha habilitado el trdmite de comunica-
cién o estén pendientes de desarrollo de este

punto.

B) Obligaciones del comprador/usuario final:

) Encargar la instalacién del equipo a una em-
presa habilitada.

) Remitir al comercializador en el plazo maxi-
mo de 1 afio desde la compra, el formulario B
del Anexo VI, debidamente cumplimentado y
firmado por él y por la empresa habilitada que

haya ejecutado la instalacion.

El incumplimiento de estas obligaciones tanto por
el comercializador como por el usuario, es sus-
ceptible de ser sancionado, pudiendo imponerse
alguna de las sanciones previstas en la Ley 34/2007

de Calidad del Aire y Proteccién de la Atmésfera.

En el caso de la Comunidad de Madrid, la citada
Direccion General de Medio Ambiente, ya ha co-
municado que tiene previsto incluir controles del
cumplimiento de estas obligaciones en su plan
de inspecciones correspondiente al presente afio
2018.

Por otra parte, el pasado mes de febrero, la Oficina
Espaiiola de Cambio Climatico dependiente del
Ministerio de Medio Ambiente, publicé una Nota
Informativa en la que, entre otras cuestiones, tra-
taba de aclarar algunas de las dudas que planteaba
en la préactica el cumplimiento de las obligaciones

arriba descritas.
De acuerdo con la misma, podemos concluir que:

D En aquellos casos en los que el vendedor su-

ministre un equipo de climatizacién a una
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empresa habilitada, no seré necesaria la cum-

plimentacion de ambos formularios entre el
vendedor y la empresa habilitada.

En este caso, correspondera a la empresa habi-
litada que revende e instala el equipo al usuario
final, y que por tanto adquiere la condicién de
comercializador, generar los documentos Ay B
siguiendo el criterio general establecido en el
RD.

En aquellos casos de venta a un profesional
que no tenga la condicién de empresa ha-
bilitada, y que no pertenezca a la cadena
de distribucién —caso por ejemplo de las em-
presas de reformas— para su instalacién en las
instalaciones de un cliente final, serén éstas las
responsables de asegurar que el equipo se ins-
tale por empresa habilitada, haciendo llegar al
vendedor la parte B del Anexo VI cumplimen-
tada por el titular de la instalacion y la empresa
habilitada que haya ejecutado la instalacion.

En el caso de venta directa por parte de fabri-
cantes o distribuidores a promotores o cons-
tructores para su incorporacién a una obra de
construccidn, estos tendrén, a efectos del RD, |a
condicion de usuarios finales.

Los mayoristas, cuando no vendan a un usua-
rio final, deberan poder acreditar este hecho,
por ello la Nota indica que deberan recabar del
comprador acreditacion de su condicion de
empresa habilitada o de su CNAE, y conservar
esta informacion junto con la documentacion

de la venta durante un plazo de 5 afios.
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INMACULADA PEIRO GOMEZ

Directora General AGREMIA
inma.peiro@agremia.com

OBLIGACIONES PARA LAS
EMPRESAS QUE COMPRAN,
VENDEN E INSTALAN
EQUIPOS DE AIRE
ACONDICIONADO

CON EL FIN DE FACILITAR A TODAS LAS EMPRESAS LA APLICACION

DE LA NUEVA NORMATIVA SOBRE VENTA E INSTALACION DE EQUIPOS DE
CLIMATIZACION (RD 115/2017) OS RESUMIMOS LA DOCUMENTACION QUE HAY
QUE APORTAR SEGUN EL CASO EN QUE SE ENCUENTRA LA EMPRESA.

CASO 1: EMPRESA HABILITADA
RITE Y MANIPULADORA DE GASES
FLUORADOS

a) Empresa Instaladora habilitada RITE y ma-
nipuladora de gases fluorados que compra
equipos de aire acondicionado en un almacén
profesional para su posterior reventa e insta-

lacién.

En la fase de compra del equipo solo es necesario
aportar al almacén la habilitacion que demuestre
que eres empresa habilitada RITE y manipuladora
de gases fluorados. No aplican los formularios A
y B en este momento. El almacén debe guardar
copia de la habilitacion de la empresa a efectos de

una posible Inspeccién.

En la fase de reventa e instalacion del equipo por
la empresa habilitada serd necesario cumplimen-
tar el Formulario Ay el Formulario B por duplica-
do. Quedéandose copia de los dos formularios a
efectos de Inspeccién, igualmente para el usuario

o cliente que te ha contratado.

b) Empresa instaladora habilitada RITE y mani-
puladora de gases fluorados que es contratado
exclusivamente para instalar sin aportar el equi-

po de aire acondicionado.

En este caso la empresa habilitada tiene la obliga-
cién de firmar el Formulario B cuando se lo requie-
ra el vendedor del equipo y de proporcionar sus
datos en el apartado relativo a la empresa insta-
ladora habilitada y al instalador certificado que se

solicitan en el mencionado Formulario B.

c) Empresa instaladora habilitada RITE y mani-
puladora de gases fluorados que vende el equi-

po sin aportar instalacién.

En este caso la empresa instaladora facilitaré al
cliente tanto el formulario A como el Formulario B.
El formulario A se firmara por ambas partes en el
momento de la venta del equipo. El cliente seré el
responsable de devolver firmado el Formulario B
donde se demuestra que el equipo esté instalado
por empresa habilitada en RITE/Gases fluorados

en el plazo de un afo.

Si trascurre un afo desde la venta del equipo y el
vendedor no recibe (por via telematica o correo
certificado) | Formulario B, deberd comunicar esta
infraccion al érgano competente de su Comuni-
dad Autdénoma a través del Registro Telemético
habilitado a tal efecto.

En el caso de la Comunidad de Madrid es la Direc-

cién General de Medioambiente, (www.madrid.org).

NOTICIAS AGREMIA



NUEVA cALDERA DE CONDENSACION
Bluehelix Tech RRT

Gama con modelos disponibles en 3 potencias
(24, 28 y 34 kW), con produccién de AC.S. mediante
intercambiador de placas.

B exclusive disefio de su cdmara de combustién

e intercambiador maximizan las ventajas funconales
y la robustez de la caldera.

Sisterna inteligente - que
supervisa y optimiza automaticamente

la combustidn incluso al variar |as .
condiciones de enfrada de gas y aire. '

E Madiante una senalla configuracidn, la caldera E% Enn:dﬁmhummﬂuﬁnur, que permmite
ez capaz de trabajar tanto o Gas MNatural como S ‘instalarla caldera directaments en sistemas
a GLP sin necesidad de utifzar kits de comersitn 1 colectvos en sobrepresidn.
afadrdos.

E arato disaflada aspecificaments faciliar la m Acorde a o’ previsto con &l reglaments ErP del

_ ﬁum,dnﬁﬁﬁ: R _ 26.09.2018 {emisiones Nox< 56 mg/kih).
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CASO 2: EMPRESA NO HABILITADA
RITE/GASES FLUORADOS

Empresa no habilitada RITE /GASES FLUORA-
DOS que compra un equipo de aire acondicio-
nado en almacén profesional/tienda bricolaje/
tienda electrodomésticos/fabricante del equipo

etc

En este caso el vendedor debe entregar a la em-
presa no habilitada (reformista, empresa de gas,
electricista, auténomo sin habilitacion, etc) el for-
mulario A para cumplimentar (datos del compra-
dor) y el Formulario B (que asegura que se instala
por empresa habilitada). El formulario A se firmara
y cumplimentaré por ambas partes en el momento

de la venta del equipo.

La empresa no habilitada que ha comprado el
equipo esta obligada a devolver este formulario B

(firmado por empresa RITE) en el plazo de 1 afio al

vendedor (por via telemética o correo certificado).

Si éste no es devuelto en este plazo, el vendedor
tiene la obligacion de comunicar esta infraccién al
6rgano competente de su Comunidad Auténoma
a través del Registro Telemético habilitado a tal

efecto.

En el caso de la Comunidad de Madrid es la Direc-

cién General de Medioambiente, (www.madrid.org)

CASO 3: USUARIO FINAL COMPRA
EL EQUIPO DIRECTAMENTE

Cuando el usuario final compra un equipo de aire
acondicionado en un centro comercial, tienda de
electrodomésticos, centro de bricolaje, empresa
comercializadora de luz o gas etc, el vendedor le fa-
cilitar tanto el formulario A como el Formulario B.
El formulario A se firmaré y cumplimentara por am-

bas partes en el momento de la venta del equipo.

En este caso el usuario es responsable de devolver
cumplimentado y firmado el Formulario B (por via
teleméatica o correo certificado) donde se demues-
tra que el equipo esté instalado por empresa habi-

litada en RITE/Gases fluorados.

Sien el plazo de un afo el vendedor del equipo no
recibe el Formulario B, deberd comunicar esta in-
fraccion al érgano competente de su Comunidad
Autonoma a través del Registro Telematico habili-

tado a tal efecto.

En el caso de la Comunidad de Madrid es la Direc-

cién General de Medioambiente, (www.madrid.org)

NOTAS:

* Todo lo anterior aplica tanto para la venta fisica como para la
venta por internet

* Formulario A: Declaracion del comercializador de equipos no
herméticamente sellados y cargados con gases fluorados de
efecto invernadero que requieren ser instalados por empresas
habilitadas con personal certificado para su instalacion.

* Formulario B: Declaracién del comprador de equipos no her-
méticamente sellados y cargados con gases fluorados de efecto
invernadero que requieren ser instalados por empresas habilita-
das con personal certificado para su instalacion.

Estos formularios estan disponibles para los socios de Agremia
en www.agremia.com

NOTICIAS AGREMIA



REUNION

DG DE INDUSTRIA
INSTALACION DE EQUIPOS DE

CLIMATIZACION

El pasado dia 10 de abril, Agremia junto con otras
asociaciones (ACEMA, AFEC, AMASCAL y ANGED)
mantuvimos una reunién con la Direccion General
de Industria de la Comunidad de Madrid, al objeto
de dar traslado de la problematica que supone, a
dia de hoy, la instalacion de equipos de climatiza-
cién para confort humano que utilizan gas R-32

como refrigerante.

Pese a que el gas R-32 es un refrigerante menos no-
civo para el medioambiente que otros mas habitua-
les como el R-410A, R-407C, etc. (al tener un Poten-
cial de Calentamiento Atmosférico muy inferior al de
estos) desde el punto de vista de la seguridad esta
clasificado por el actual Reglamento de Seguridad

de Instalaciones Frigorificas (RSIF) como de nivel L2.

En base a ello, los equipos que lo utilicen deben
cumplir requisitos més rigurosos para su instalacién y,
siempre teniendo en cuenta la carga maxima permi-
tida en funcién de la ubicacion, del tipo de sistema,
asi como otros requisitos recogidos en el menciona-

do RSIF, entre los que cabe destacar los siguientes:

Sélo pueden ser instalados por empresas Ins-
taladoras Térmicas (RITE), que ademés tengan
habilitacion como manipuladoras de gases fluo-
rados, las cuales deben disponer obligatoria-
mente de un técnico titulado en plantilla.
Asimismo, la empresa RITE debe aumentar el
capital asegurado de su pdliza de responsabili-
dad civil a un minimo de 900.000 euros.

La empresa RITE debe disponer de un contrato
con un Gestor de Residuos.

En cuanto a la instalacion propiamente dicha,
sea cual sea la potencia del equipo, seré obliga-
torio redactar un “proyecto” para la instalacién

del mismo, por parte del técnico titulado.

NOTICIAS AGREMIA

Dicha instalacion debe legalizarse y registrarse
ante la DG de Industria, con independencia de
la potencia del equipo.

Para finalizar y no menos importante, el titular
de la instalacién debera tener suscrito un se-
guro de Responsabilidad Civil u otra garantia
equivalente que cubra los dafios derivados de

la instalacion por un importe de 500.000 €.

Todo lo anterior hace que, en la préactica, la venta
e instalacién de estos equipos sea comercialmen-
te muy dificil, frente a otros equipos que contienen
otros gases catalogados como L1, a los que no se

les exige todo lo anterior.

La Direccion General de Industria, pese a ser cons-
ciente de la situacién arriba descrita, trasladd a
Agremia y al resto de Asociaciones que, en la ac-
tualidad, la Comunidad de Madrid va a exigir que
se cumpla lo que contempla el Reglamento de Se-
guridad para instalaciones frigorificas, y que sélo
el Ministerio puede, por la via de modificacién del
Reglamento, establecer nuevas condiciones que fa-

ciliten la instalacién de equipos con R-32.

Como hemos informado en otras ocasiones, el Mi-
nisterio ya estd trabajando en esta modificacion,
pero no se espera que la misma vea la luz antes de

final de afio.

Por lo tanto, desde Agremia queremos trasladar a
todas las empresas habilitadas que, en el caso que
instalen equipos con R-32 deberan asegurarse de
cumplir todas las condiciones que contempla el vi-
gente Reglamento de Seguridad para Instalaciones
frigorificas y que hemos citado con anterioridad, a
fin de evitar posibles problemas en caso de inspec-

cién o denuncia ante la Administracion.

INMACULADA PEIRO GOMEZ
Directora General AGREMIA

R3
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MIGUEL A. SAGREDO

Responsable Dpto. Juridico AGREMIA
juridico@agremia.com

———

PROYECTO DEL

REAL DECRETO i
SOBRE INDIVIDUALIZACION
DE CONSUMOS

El pasado 9 de abril AGREMIA mantuvo una reu-
nién con el Director de Ahorro y Eficiencia Ener-
gética del IDAE (Instituto para la Diversificacién y
Ahorro de energia) con el objetivo de trasladar la
postura del colectivo de instaladores /mantenedo-
res térmicos sobre la Propuesta de Real Decreto
de individualizacién de consumos, cuyas alegacio-
nes fueron ya remitidas al Ministerio de Energia en

tiempo y forma.

Si bien, el autor del proyecto es el Ministerio de
Energia, Turismo y Agenda Digital, corresponde al
IDAE un importante papel en el adecuado aseso-
ramiento al Ministerio y el posterior desarrollo de

la nueva norma.

Durante la reunién mantenida, varios fueron los
aspectos analizados y trasladados a IDAE, todos

ellos derivados como ya hemos comentado, de las

alegaciones que AGREMIA realizé al borrador de

Real Decreto.

Por una parte, Agremia trasladd a IDAE la necesidad
de incluir en el RD, la obligacién de instalar vélvulas
termostaticas en los radiadores como medio més efi-
caz para que el usuario pueda actuar sobre su instala-
cién y reducir la demanda energética de ésta, recor-
dando que la instalacién de vélvulas termostéticas es
ya obligatoria en las instalaciones térmicas dotadas
de radiadores ejecutadas o reformadas a partir de
1998 (segun por el RITE), por lo que no se entiende
que no se contemple en una normativa cuyo Unico

objetivo es el ahorro y eficiencia energética.

Por otra parte Agremia trasladé a IDAE la nece-
sidad de suprimir del texto todas aquellas pre-
visiones que pudieran vulnerar el principio de
libertad de empresa o restringir y falsear de ma-
nera injustificada la competencia, y que vienen a
obligar a las empresas instaladoras/mantenedoras
térmicas a elaborar un presupuesto con determi-
nadas limitaciones de fondo y forma, obligando a
ofrecer una financiacion de la instalacién en tér-
minos limitados por la norma y a realizar una valo-
racion de la rentabilidad econdémica de su propio
presupuesto en base a pardmetros fijados igual-

mente por la Administracién.

Por parte del IDAE, se solicitd informacién com-
plementaria a Agremia sobre el sector, en orden
a poder incorporarla a los estudios que viene rea-
lizando, cuyas conclusiones serviran de base para
la elaboracién del texto definitivo tanto del Real
Decreto, como de la Orden Ministerial que lo de-
sarrolle y de la Guia cuya elaboracion tiene enco-

mendada el propio IDAE.

DE INTERES
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P39 FIESTA
t PATRONAL
DE AGREMIA

EL PROXIMO 8 DE JUNIO
EN QUINTA LA MUNOZA

Acercéndose el mes de Junio, Agremia ultima los
detalles del evento social mas reconocido en el
sector, nuestra tradicional Fiesta Patronal. Evento
que afo a afo redne mas de 400 personas perte-
necientes tanto a empresas asociadas como al res-
to de agentes del sector. Ademas contamos con
el apoyo a dia de hoy de las siguientes empresas:
Baxi, Fluidstocks, Madrilefia Red de Gas, Wolf, Fe-

nie Energia, Fig, Instrumentos Testo, Saunier Duval,

ANA HERMOSILLA

Responsable Dpto. Marketing AGREMIA
marketing@agremia.com

Tuvain y Vaillant, estando seguros que seran mas las

empresas que quieran participar en este evento.
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En esta ocasion tendra lugar el viernes 8 de Junio,
en un espacio ideal para este tipo de celebracio-
nes, hablamos de Quinta la Mufioza. Para los que
no lo conozcan, comentaros que se trata de un
recinto ubicado en Madrid, en la entrada de los
montes del Pardo y que uno de los motivos que
ha llevado a Agremia a elegir este lugar es porque
Finca Quinta la Mufioza, participa en el proyecto
de integracion social y laboral de personas con
discapacidad intelectual que lleva a cabo la Fun-
dacién Alapar, asi celebrando el evento en sus ins-
talaciones Agremia colabora en la contratacion in-

directa de personas con discapacidad intelectual.

Como todos los afios, la cena de gala empezara
con un coctel de recepcién donde entregaremos
un regalo de bienvenida tanto a las sefioras como
a los caballeros. Una vez finalizado el coctel se ce-
lebraré la cena en un cuidado y espectacular salon.

Este afio y de la mano de BAXI, contaremos con el

humor del televisivo Leo Harlem que una vez finali-
zada la cena nos deleitard con un espectéculo que
seguro sacara una buena carcajada de los asisten-
tes. No nos olvidamos del tradicional sorteo de
viajes que el propio Leo realizara cuando termine

su actuacion.

Para los que se sientan con ganas de seguir la fies-
ta, contaremos después con musica y barra libre.

Desde Agremia os animamos a compartir la noche
maés especial y magica del sector, una noche para
departir con companeros, clientes, proveedores, y
sobre todo con amigos. El aforo es limitado, por lo
que si te decides, puedes contactar con la asocia-

cion para realizar la reserva:

PARA REALIZAR RESERVA
SONIA PARRA

Tel.: 91 468 72 51
administracion@agremia.com

PATROCINADORES

PLATINO

BAXI Guer wanr

LA NUEVA CLIMATIZACION

Fig unm% (TUVAIN, S.A. [N VETRERL IR C EVaillant
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ANA HERMOSILLA

Responsable Dpto. Marketing AGREMIA
marketing@agremia.com

XVII TORNEO DE MUS

“LA BONITA"

El pasado 12 de Abril, se celebré el tradicional Tor-
neo de Mus de AGREMIA, encuentro que relne
anualmente a 64 parejas entre los socios y demés

profesionales del sector.

Un afio mas se eligié el restaurante "El Mirador
de Cuatro Vientos”, para que las parejas disputa-
ran las partidas e ir pasando por las distintas fases
clasificatorias, siendo de destacar el ambiente de
deportividad y hermandad que se vivié durante el

torneo.

Al término del torneo la pareja vencedora fue la
compuesta por Juan Pedro Campos y Miguel Cam-
pos de la empresa asociada Campos térmicos, S.L.
que disputd la final con la pareja formada por Jose

Carlos Luis de la Rosa y Lorenzo de la Torre de la

empresa asociada Medina y de la Rosa, S.L. La pa-
reja campeona de la Liga B fue la formada por el

también asociado Francisco Tapiador y César Diaz.

El torneo contd una vez mas con el patrocinio de
JUNKERS, que obsequié a todos los participantes
con un coctel, ademés de colaborar con regalos
para todos los participantes y con un regalo espe-

cial para los campeones.

Ademés varias empresas colaboraron con la apor-

tacion de regalos para los participantes.

Agradecemos a todos los participantes su asisten-
cia, a JUNKERS su continuo apoyo para llevar a
cabo la realizacion del Torneo y al resto de firmas

su colaboracién con la aportacién de regalos.

A Campeones Liga A.

Campeones LigaB. A

EVENTOS
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Yael Garcia, Sergio Vilar
y Luis Molina. ¥

En lo que va de afio ya se han iniciado en nuestra
Escuela Técnica dos cursos de certificado de profe-
sionalidad en electricidad. Cada vez més demandado
por las empresas asociadas y profesionales que se
dedican a la actividad de calefaccién o gas, este curso
acredita como Instalador Autorizado en Electricidad.
Actividad que a corto y medio plazo va a ser impres-

cindible para las empresas que conforman Agremia.

Hemos entrevistado a tres empresas asociadas que
estan en estos momentos realizando esta formacion
para conocer cuales han sido sus motivos para am-

pliar su actividad laboral en el area de electricidad.

SERGIO VILAR, AUTONOMO

Actividad de la empresa: Mi empresa se dedica
fundamentalmente a las instalacion de equipos de
aerotermia y de geotermia para calefaccion, clima-

tizacion.

¢Qué te motivoé a hacer el curso?
Me animé a hacer el curso de electricidad, primero

el hecho que conocia Agremia (antes Asefosam), y

CERTIFICADO DE
PROFESIONALIDAD DE
ELECTRICIDAD: UNA
FORMACION QUE
MIRA AL PRESENTE

me habia formado aqui ya en otras actividades, y
segundo que creo que todo el tema de la energia
fotovoltaica para autoconsumo es una gran oportu-
nidad de negocio y un valor afadido que le puedo
aportar a mi empresa, a mis instalaciones y a mis

clientes.

Mi empresa se dedica fundamentalmente a geoter-
mia y aerotermia y la energia fotovoltaica es un
complemento perfecto para ayudar a ahorrar dine-

ro a mis clientes.

¢Animarias a tu compaiieros de la asociacién a
habilitarse como empresa de electricidad?

Personalmente animaria a todos mis comparieros
del sector a introducir la electricidad en sus activi-
dades, “ya que cuanto més sabes, mas vales” y con
todos los cambios que se avecinan, uno no puede
quedarse estancado. Desde mi punto de vista, el
futuro es eléctrico (instalaciones fotovoltaicas, pun-
tos de recarga de vehiculos eléctricos, etc) Espero
que cuando acabe el curso, tenga mas tiempo y

pueda dedicarme a ello de cabeza.

Duracién del curso y compatibilidad con el tra-
bajo.

Es un esfuerzo muy importante destinar 9 meses a
un curso de formacién. Compaginar este curso con
la actividad de mi empresa, en la que estoy yo solo
es muy complicado. Por las mafianas trabajo, por
la tarde vengo a clase, los sdbados me toca traba-
jar, y muchos domingos los paso en la oficina. Pero
pienso que “solo son 9 meses” y después ya estaré
habilitado para siempre. Esto merece la pena pen-

sando en el futuro.

NOTICIAS ESCUELA TECNICA



YAEL GARCIA,
EMPRESA: GARCIA RUIZ ATA S.L.

Actividad de la empresa: Mi empresa se dedica
fundamentalmente a las instalaciones de gas y cale-

faccién, climatizacién etc

£ Qué te motivé a hacer el curso?

Lo que me motivd a hacer el curso es ampliar las
actividades que hacemos, maxime teni%endo en
cuenta que para colaborar con una empresa co-
mercializadora energética, te exigen ser empresa
electricista y queria tener yo la habilitacion.

Todavia estoy poco metido en el sector de la elec-
tricidad y aunque a corto plazo lo que quiero es
sequir con las actividades que hace mi empresa y
complementarlo con la climatizacion, no descarto en
un futuro ir introduciéndome poco a poco. Ademas,
si tengo que ejecutar una instalacién de aerotermia/
bomba de calor y se requiere ampliar la instalacion

eléctrica ya no tendré que subcontratar a nadie.

¢Animarias a tus compaiieros de la asociacion a
habilitarse como empresa de electricidad?

Si claro, ademas a diferencia de otros cursos que
he hecho en Agremia, donde todos los comparie-
ros eran de la misma actividad, en este curso me
he encontrado a gente de muy diversos sectores,
debido a la transversalidad de la electricidad, y esté
siendo muy gratificante. Yo creo que las empresas
de gas y calefaccién de Agremia deben perder el
miedo a la electricidad ya que es un complemento
importantisimo al resto de actividades y los clientes
cada vez exigen mas que las empresas sean multi
profesionales. Para mi personalmente que Agremia
impulse de manera decida el sector de la electrici-

dad me ha venido muy bien.

Duracién del curso

Comparando este curso con todos los que he hecho
en Agremia, es bastante mas largo. En Agremia yo
me he formado en Gas A, RITE, Soldador de Polietile-

no, APMR, gases fluorados. Es decir, solo me faltaba

NOTICIAS ESCUELA TECNICA

electricidad. También tengo claro que aunque tanto
|la teorfa como préctica se estudia muy intensamente,
sera en el dia a dia en mi empresa cuanto més partido

le saque. Por lo tanto, el esfuerzo merece la pena.

LUIS MOLINA
EMPRESA: NOROESTE LUMOGAS S.L.

Actividad de la empresa: Mi empresa se dedica
fundamentalmente a las instalaciones de gas, cale-

faccién y climatizacion.

¢ Qué te motivé a hacer el curso?

Me decidi a hacer el curso, para avanzar y ampliar ac-
tividades para no quedarme estancado en las activi-
dades de siempre, ya que es vitar para una empresa
evolucionar y ampliar conocimientos, con el objetivo
final de dar un mejor servicio a nuestros clientes.
Este curso ademés te abre un gran abanico de po-
sibilidades no solo en el sector doméstico, sino que
ves otros segmentos, energias renovables, indus-

trias, software, domdtica etc.

¢Animarias a tus companeros de la asociacion a
habilitarse como empresa de electricidad?

Si claro, ya que cada vez mas se estd imponiendo
la electricidad, ahora estamos con la aerotermia,
la fotovoltaica, y si no estas en este sector te vas a

quedar atras.

Duracién del curso

El curso es duro al ser nueve meses intensos. Pero el
que algo quiere algo le cuesta, y veo muchas posibi-
lidades en este curso. Ademés, con todo el conteni-
do del curso es necesaria esa duracién. El curso para
mi es una inversion, ya que hoy en dia todo tiene un
componente eléctrico y estoy seguro me va a facilitar
el trabajo de mi dia a dia, por ejemplo, podré firmar
mis propios boletines de electricidad, sin tener que
subcontratarlo. La diferencia entre un chapuzas y una
empresa instaladora esta en la formacién y en dispo-

ner de las habilitaciones necesarias.
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Responsable Dpto. Electricidad, Imagen
corporativa y Promocion

ENERGIA

FENIE

EXPERIENCIA CON LA

COMPANIA

A TRAVES DE ESTAS ENTREVISTAS QUEREMOS OFRECER EL PUNTO DE VISTA
DE DOS EMPRESAS ASOCIADAS QUE SE FORMARON COMO ASESOR Y
AGENTE ENERGETICO DE FENIE ENERGIA Y QUE ESTAN DESARROLLANDO LA
ACTIVIDAD COMERCIAL COMO COMPLEMENTO A SU ACTIVIDAD DIARIA.

HispAaneAs

Instalaciones S.L.

Es una compania con mas de 25 afios de experien-
cia en el sector del gas, que realiza su actividad de
forma principal en el sector industrial. Sus funcio-

nes mas importantes:

Disefio, ejecucién, puesta de en marcha y le-
galizacion de nuevas instalaciones.
Mantenimiento de dichas instalaciones.
Expertos en combustion de quemadores.
Suministro e instalacion de repuestos para li-
neas de gas.

Asesoramiento energético.

¢Por qué decidiste formar parte de Fenie Energia?:

A través de Agremia, conocimos esta posibilidady
han sido varias las razones que nos han llevado a

tomar esta decision:

Ofrecer mas servicios a nuestros clientes, y por
supuesto, conseguir otros nuevos

Apostar por la energia renovable

Apostar por una gestién mas cercana y trans-
parente en los temas energéticos, que permita
un seguimiento mas personalizado, que es una

demanda constante en nuestros clientes
¢ Qué destacarias de la comercializadora?:

Nos parecio interesante sobre todo que se tratara
de una cooperativa de instaladores, es decir que
estuviera a nuestro alcance formar parte de ella, y
que la energia renovable estuviera desde el princi-

pio como uno de sus valores.
Nuestra experiencia:

Después de un afio como asesores energeéticos, el
balance es positivo, aunque en el comienzo no sa-
biamos como se desarrollaria esta andadura. Gra-
cias a la colaboracién del equipo de agentes de
Fenie Energia, que siempre nos asesora con cer-
cania hemos ido avanzando. A través de nuestros
clientes como instaladores de gas, hemos conse-
guido contratos interesantes, sabiendo que el pre-
cio de la energia es fluctuante y que no sera facil
mantenerlos. Por ello, a partir de ahora, hemos
centrado nuestra actividad en una gestion de cali-
dad para las demandas de estos clientes, relativas
a la informacién sobre consumos, potencias, etc. y
en que las reclamaciones inevitables que siempre
existen entre distribuidoras, comercializadoras y

clientes, se solucionen con rapidez y eficacia.

ELeCTRICIDAD {4



¢Crees que Fenie Energia supone una oportuni-

dad de negocio para los instaladores?

Si, pero necesita, como toda nueva actividad, de la
dotacién de medios econdmicos y humanos para rea-
lizarla. Por otra parte, es necesario sefialar que a dia
de hoy, tanto los precios competitivos, como las he-
rramientas que proporciona Fenie, estan mucho méas

desarrolladas para la electricidad que para el gas.

AIR GAS MONTAJES E INSTALACIONES
S.L.L.

Actividades a las que se dedica: Venta e instala-
cion de aparatos a gas y aire acondicionado.
Nombre del entrevistado: CARLOS MONTES SE-
RRANO E ISRAEL ORTAL MONTERO

¢Por qué decidiste formar parte de Fenie Energia?

Nos parecié el complemento perfecto para nues-

tros clientes.
¢Qué destacariais de la Comercializadora?

El valor més importante es que siempre gestionemos
los problemas de nuestros clientes cara a cara. Su
transparencia y la personalizaciéon de los problemas
que pueda tener cualquier usuario en su facturacion
a través de su asesor energético no tiene precio. No
obstante la importancia de ligarse a un agente ener-
gético o empresa delegada comprometida hace que

la experiencia del usuario sea muy diferente.

Por favor, contadnos vuestra experiencia desde

tus inicios en ella.

El primer contacto con Fenie Energia fue una reu-

nién de instaladores a través de Agremia.

EJ ELECTRICIDAD

En dicha reunién fuimos muy escépticos inicial-

mente pro los valores que se trataron fueron fun-
damentales para saber que era lo que queriamos
para nuestros clientes. Cuando decidimos comen-
zar esta andadura tuvimos que formarnos como
agentes energético y agentes de Fenie Energia. La
implementacion de todos estos canales a nuestro
trabajo habitual ha sido titéanico pero nos reconfor-
ta saber que nuestros clientes van a contar con no-
sotros siempre porque saben que nos dedicamos
de forma exhaustiva a ellos. A dia de hoy el col-
chén econémico que valoramos de Fenié Energia
es mantener a nuestros clientes y diferenciarnos
de la competencia, la realidad es que no tenemos
beneficio econdmico de todas las gestiones que
realizamos pero sabemos que estamos fidelizando
a nuestros clientes, cuestion fundamental para el

funcionamiento de la empresa a futuro.

¢Creéis que Fenie Energia supone una oportuni-
dad de negocio para las empresas instaladoras

que conforman el colectivo de Agremia?

Por supuesto que si, cualquier empresa que ame a
sus clientes y quiera crecer poco a poco para dar el
mejor servicio, Fenie Energia es el complemento

perfecto.
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CHARO PINILLA

Responsable Dpto. Electricidad, Imagen
corporativa y Promocion
charo.pinilla@agremia.com

PLAN RENOVE DE
INSTALACIONES ELECTRICAS

El jueves, 19 de abril se publicé en el BOCM el
Extracto de la Orden de 12 de abril de 2018, de la
Consejeria de Economia, Empleo y Hacienda, por
la que se convoca la concesién de ayudas dirigidas
a impulsar el ahorro y la eficiencia energética a tra-
vés del Plan Renove de Instalaciones Eléctricas Co-

munes en Edificios de Viviendas

El Plan Renove de Instalaciones Eléctricas Comu-
nes tiene la finalidad de mejorar las condiciones de
seguridad y favorecer la incorporacion de medidas
de eficiencia energética como la renovacion de las
instalaciones eléctricas comunes de edificios de vi-
viendas, la instalacion de aparatos de emergencia
auto-test, ademas de actuaciones sobre la ilumina-
cién, como las sustituciones de luminarias, la susti-
tucién de interruptores/pulsadores convencionales

por detectores de presencia.
¢QUE SE SUBVENCIONA?

Actuaciones que comprendan una o varias de las
siguientes:

1. Reformas integrales de la instalacién eléctri-
ca comuin de edificios de viviendas, entendiendo
como tal la reforma completa de las instalaciones
de enlace (instalaciones que unen la caja general
de proteccién, incluida ésta, con las instalaciones
interiores de cada usuario, excluidas éstas).

2. Las sustituciones de luminarias en zonas comu-
nesy garajes.

3. Las sustituciones de interruptores/pulsadores

convencionales instalados en zonas comunes y ga-

rajes por detectores de presencia.

4. La instalacion de aparatos de emergencia auto-

test en zonas comunes y garajes.

¢CUAL ES EL PERIODO DE REALIZACION
DE LA INVERSION SUBVENCIONABLE?

El periodo de ejecucién en que las actuaciones se
consideran como subvencionables serad el com-
prendido entre el 20 de enero de 2018 y hasta el
31 de diciembre de 2018.

Se entenderad por actuaciones subvencionables
aquellas cuyo presupuesto, factura y justificante

bancario estén incluidas en el periodo indicado.

¢CUAL ES EL PLAZO DE PRESENTACION
DE SOLICITUDES?

El plazo de presentacién de solicitudes serd des-
de el siguiente al de la publicacion del extracto
de esta convocatoria en el BOCM hasta el 31 de
diciembre de 2018 o, en su caso, hasta que finalice
el periodo de prérroga, siempre que exista crédito

disponible.
¢:COMO SER INSTALADOR ADHERIDO?

Cualquier empresa instaladora podré ser incor-
porada a dicho listado en cualquier momento del

periodo de vigencia del Plan Renove.

Las empresas instaladoras que se adhieran al Plan
Renove aportardn previamente una declaracién
responsable firmada por el representante legal del
titular de la empresa a la Fundacién de la Ener-
gia, en la cual dicha empresa instaladora se com-
promete a cumplir las condiciones anteriormente

mencionadas.

Consulta los fondos disponibles y cuantia de las

ayudas en www.prienmadrid.com

DE INTERES
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GAS NATURAL FENOSA
LANZA NEDGIA MADRID,
LA NUEVA MARCA

PARA SU NEGOCIO DE
DISTRIBUCION DE GAS
EN ESTA REGION

GAS NATURAL FENOSA ha lanzado NEDGIA Ma-
drid, la nueva marca para su actividad de distri-
bucién de gas en esta comunidad auténoma que
sustituye a Gas Natural Madrid y mantiene la tra-
dicional denominacién territorial que siempre ha
caracterizado al negocio de distribucién de gas

del grupo energético.

Con este cambio de marca, NEDGIA inicia una
nueva etapa enfocada en el crecimiento y la trans-
formacion de su actividad con el objetivo de apor-
tar bienestar a 10,7 millones de usuarios en Espafia
(més de 1,8 millones en Madrid), a través de mas
de 5,3 millones de puntos de suministro de los que

mas de 901 mil se encuentran en Madrid.

NEDGIA, pronunciado [Nétjia],aina dos concep-
tos fundamentales para la compafia: la innovacion
unida a la experiencia y solvencia que aporta per-
tenecer al grupo energético GAS NATURAL FE-
NOSA y haber desarrollado durante los Gltimos 25

afos la expansion del gas natural en Espana.

La nueva marca, NEDGIA, permite reflejar las rai-
ces y trayectoria de la empresa pero apuesta por
un futuro en el que hay que dar respuesta a nuevos
retos energéticos como el gas natural vehicular y
el gas renovable, trabajando por la mejora de la

calidad del aire y la innovacién energética.

Ademés de la marca, también cambia la denomi-

nacién de la sociedad holding y de las diferentes

distribuidoras de gas del grupo, que continuarén
desarrollando la actividad de distribuciéon de gas
con las condiciones de calidad, vocacién de ser-
vicio y estandares de seguridad que siempre han

definido y diferenciado a la compafiia.

El cambio de marca coincide ademas en el tiempo
con la entrada de nuevos socios en el accionaria-
do de la sociedad holding del negocio de gas del
grupo energético, ya que GAS NATURAL FENO-
SA estd a punto de cerrar la operacién de venta
del 20%, acordada el pasado afio, a un consorcio
de inversores en infraestructuras a largo plazo for-
mado por Allianz Capital Partners (ACP) y Canada
Pension Plan Investment Board (CPPIB).

Con la nueva marca, el grupo profundiza en el
cumplimiento del principio de separacién de acti-
vidades establecido en la Directiva 2009/73/CE de
13 de julio de 2009, sobre normas comunes para el

mercado interior del gas natural.

DE GAS NATURAL MADRID A NEDGIA
MADRID

Los origenes de la actividad de gas de NEDGIA
Madrid entroncan con la larga historia del grupo
GAS NATURAL FENOSA, la primera empresa de
gas que se cred en Espafa y que introdujo el gas
natural en la Peninsula Ibérica finales de los afios 60

del pasado siglo. Madrid seria la segunda ciudad

NOTICIAS AGREMIA
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en disponer de alumbrado con gas, sélo superado
por Barcelona que disfrutaba de esta ventaja, tan
solo unos afios antes. Desde entonces, como GAS
NATURAL en Espafia y como Gas Natural Madrid
en esta comunidad auténoma, ha venido impulsan-
do de manera definitiva la expansion del gas natu-
ral y nuevos usos de esta energia adaptandose a las

necesidades de los usuarios y del entorno

Hoy NEDGIA MADRID supera los 901.938 puntos
de suministro y cuenta con mas de 4.500 kiléme-

tros en 27 municipios de la Comunidad de Madrid.

Entre las apuestas de futuro de NEDGIA destacan la
decisiva contribucién del gas natural para la mejora
de la calidad del aire en las ciudades espariolas, el
desarrollo de infraestructuras y la expansién de pun-
tos de suministro que hagan posible que mas ciuda-
danos puedan disponer de gas natural y la apuesta

por soluciones innovadoras como el gas renovable.

En palabras de Pablo Riafio director de Zona
Centro de Nedgia y director general de Nedgia
Madrid, sobre el cambio de marca: “el cambio de
marca a Nedgia Madrid supone un reto y toda una
declaracién de intenciones para nuestra compa-
fifa, puesto que nos permitird diferenciarnos en un
sector muy tradicional, apostando por la innova-
cién, la cercania, la contribucidn a un futuro sos-

tenible y haciendo las cosas de una forma sencilla

NOTICIAS AGREMIA
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y asentada en la experiencia”. "Queremos que

Nedgia transmita todo esto a partir de ahora”.

OFERTA PUBLICA 2018 NEDGIA MADRID

El pasado mes de Marzo, se firmé la renovacién
de acuerdo de colaboracién entre Nedgia Madrid
y Agremia. Este acuerdo tiene como fin facilitar a
las empresas instaladoras la gestion de las nuevas
altas de gas, siendo la Asociacién quien gestiona
directamente todo el trdmite que habitualmente
las empresas instaladoras tenian que realizar con

la distribuidora de gas.

En palabras de Pablo Riafo: “La renovacién del
acuerdo de colaboracién con Agremia es muy im-
portante para Nedgia Madrid, ya que nos permite
reafirmar nuestro compromiso con todo el sector
de instaladores de Madrid, nuestros principales
aliados en el objetivo de expansién y prescripcién
del gas natural, una energia que esta jugando un
papel fundamental en el actual contexto de descar-

bonizacion y transicién a las energias renovables.

Para conocer todos los detalles del acuerdo puedes
contactar con el dpto. de administracién de Agremia
en el 914687251 o en los mails:
administracion2@agremia.com o

administracion@agremia.com

-

Ynedgia
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CHARO PINILLA

Responsable Dpto. Electricidad, Imagen
corporativa y Promocion
charo.pinilla@agremia.com

Imagen 1. »

:SABIAS QUE COMO SOCIO
DE AGREMIA DISPONES DE
UN CLUB DE PROVEEDORES?

EN NUESTRO CONSTANTE OBJETIVO POR MEJORAR LOS SERVICIOS
OFRECIDOS A NUESTRAS EMPRESAS ASOCIADAS, PRESENTAMOS EL CLUB DE

PROVEEDORES DE AGREMIA

Nuestros Colaboradores son una pieza fundamen-
tal en el engranaje de los servicios que ofrecemos
a nuestros asociados. Gracias a su participacién en
la Asociacién éstos se mantienen plenamente ac-
tualizados en cuanto a tecnologia y novedades de
producto o servicio a través de diferentes vias: co-
municados o notas de prensa, promociones, jorna-
das periddicas que semanalmente coorganizamos

con los mismos etc.

La eleccion de buenos proveedores juega un pa-
pel decisivo dentro del proceso comercial y defi-
ne, en gran parte, el presente y futuro de la empre-
sa. Generar una buena seleccién de proveedores
es un elemento tan vital para la rentabilidad de la

empresa como la atraccién de clientes.

Es por ello que en la actualidad queremos dotar
de mayor peso y significado su actividad en la
Asociacion, destacando su papel de proveedo-

res para las empresas instaladoras de Agremia.

Son muchas las veces en las que los asociados de
Agremia solicitan a la asociacién informacién y da-
tos de contacto de las empresas colaboradoras, y
esta necesidad nos ha llevado a dotarles de una

mayor visibilidad, accesibilidad y protagonismo.

Agremia ORI O] DO Ty ACTRARAN

Agremia
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Asi pues, el Club de Proveedores de Agremia se
presenta como el club de aliados de las empresas
instaladoras y esta integrado por las firmas mas re-
presentativas de nuestros sectores de actividad que

ofrecen servicios/productos de méaxima calidad.

¢:DONDE PUEDO ENCONTRAR
A UN PROVEEDOR?

En nuestra pagina web veras un apartado destina-

do especificamente a los proveedores:

Sitdate en el menu principal de la web y accede a
la seccion " COLABORADORES”, donde encon-
trards un submend con el Club de Proveedores

(imagen 1).

Te presentamos una muestra de la visualizacién
del Club de Proveedores para que veas en qué

consiste (imagen 2).

Como ves, las firmas se presentan ordenadas alfabé-
ticamente con su logotipo y nombre y se muestran
por sector de actividad pudiéndose realizar filtros
por categorias. De este modo la localizacién e iden-

tificacion de las firmas es muy efectiva y rapida.

Of el (OOMAL O WENTIE o CRNTAN

neTrg

CLUB DE PROVEEDORES
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A Imagen 2.

¢QUE SECTORES O CATEGORIAS
ENCONTRARE?

Los sectores mas demandados por nuestras em-

presas instaladoras:

Almacén distribuidor

Compafiia energética

Electricidad

Equipamiento calefaccién/climatizacion/gas
Equipamiento saneamiento/fontaneria

Generador calor/frio

Reciclaje

CSM

Seguro de responsabilidad civil

CLUB DE PROVEEDORES

) Regulaciény control
b Varios:
- Entidades bancarias
- Seguros
- Vehiculos
— Combustible
- Etc

¢ QUE INFORMACION ME APORTA EL
CLUB DE PROVEEDORES SOBRE CADA
FIRMA?

Cada firma cuenta con una ficha similar a la del

ejemplo en la que figura la siguiente informacion:

) Breve presentacién de la actividad a la que se
dedica
) Datos de contacto:
- Teléfono
— Direccién
- Contacto
- Web

Si la firma lo prefiere, en lugar de incluir la ficha, se
ofrece la posibilidad de linkar directamente al sitio

web de la compaiifa.

Si eres un Socio Colaborador y quieres figurar en el
Club de Proveedores, contacta con el Dpto. de Mar-

keting (Ana Hermosilla marketing@agremia.com)

CATEGORY

Varod

SOBRE CSM

S50 0% L COMPOUINS y CONMUILING o Leguros
POEpEndldnibe. N &3S VINCulAds & nguna
COMmpafics de Segumes Ml entica fnancien

Agremia ha Brmaco un COMEno 00 COIDOAacIon oon
C5M paea OFFeCol Lnd mplla varedad de seguiitd
con Las mejores condiciones del mercado ya que
SOMOS &l MAOr COMMCINVG 0{ SOCtor COn mis o

£ 000 empresas MROC0N

Lossbon s
A C/ San Pecn, 67, 1000l lentrada por Ay o Ly
Cafadal FEEF] Cotlaca Deadrial

< Ejemplo de ficha.
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DAMOS LA BIENVENIDA...
EN LOS MESES DE MARZO
Y ABRIL
De las nu s, el 40% son empresas

(Sociedades Limitadas, Sociedades Andnimas,
etc...) y el 60% autéonomos

» ATR ELECTRI, S.L. » MARIN ORELLANA, AVELINO
» CALDERAS CLIMAGAS S.L » MARTIN-CARNERERO JIMENEZ,
b CEMAN GAS, S.C. ALEJANDRO
» CLAVER PANIZO, CONCEPCION » MOLINA GOMEZ, JUAN MARIA
» DIAZ RIVERA, ORLANDO PAUL » MONT. ELECT. Y GENER.
» EYJMUNUERA, S.L. AERONAUTICOS, S.L.
» ENESCU, NICOLAE MIRCEA » MORENO DORADO, RAUL
» GOMEZ MONTES, JOSE MIGUEL b NEXTINSTALIA FORUM, S.A.
» HERRERA SOLARTE, GILMAR b RESINA CARRERA, FAUSTINO
» INSTALACIONES NAVALGAS, S.L. b RODRIGUEZ CUBERO, CARLOS
» INSTALACIONES Y REPARACIONES » RODRIGUEZ RUIZ, JONATAN
CASEROQ, S.L. b SERCOINS MANTENIMIENTO, S.L.
» KACZMAREK, MICHAL WOJCIECH b VADILLO FERNANDEZ
» LATORRE DIAZ, JOSE MARIA INSTALACIONES, S.L.
. » LOPEZ CARRASCO, RUBEN
. - -

NUEVA PUBLICACION [y

de la editorial MARCOMBO fluorados

Programa Fermatrs 118 75T v

|

Esta publicacion contiene las bases
y conocimientos necesarios sobre los gases fluorados
para asegurar su correcta manipulacion.

De venta en Agremia

PRECIO ASOCIADO: 1 9,20€/ IVA incluido



SIRKUS, SE INCORPORA A
AGREMIA COMO EMPRESA
ADHERIDA

SIRKUS es una empresa dedicada a la distri-
bucién de aire acondicionado, calefaccion

y fontaneria.

En SIRKUS disponemos de una de las mayo-
res plataformas logisticas y de almacén de
todo el territorio nacional, con el Gnico obje-
tivo de cubrir cualquier necesidad de nues-
tros clientes. Disponemos de més de 15.000
referencias y representamos a los mejores

fabricantes con un Unico fin, ser los mejores.

Asi lo avalan nuestros afios de experiencia,
los fabricantes a los que representamos, y
los miles de clientes satisfechos que nos
recomiendan. Ofrecemos calidad, servi-
cio y sobre todo compromiso, porque en
SIRKUS nos tomamos muy en serio nues-

tra profesionalidad.

En SIRKUS destacamos por nuestros servi-
cios, una diferencia que nuestros clientes

disfrutan y agradecen.

Disponemos de Venta Directa y estamos
encantados de poder atenderle en nues-
tros tres centros en Madrid y Barcelona,
dénde podrén adquirir sus productos de

forma inmediata.

SIRKUS Almacén Central

C/Solana, 68 — 28850 Torrejon de Ardoz
SIRKUS Madrid

C/ Dr.Gémez Ulla, 18 — 28028 Madrid
SIRKUS Barcelona

C/Rocabruna, 13 - 08291 Ripollet

EMPRESA ADHERIDA

SIRKUS EXPERTOS EN SUELO
RADIANTE

Somos distribuidor UPONOR y disponemos
de todo el catdlogo para realizar la fontane-

ria, calefaccién, suelo radiante y geotermia.

Ventajas de tu suelo radiante con UPO-
NOR & SIRKUS

) Departamento de ingenieria propio.

D Te hacemos el presupuesto desde el
origen.

) Asesoramiento técnico durante la insta-
lacion.

) Seguimiento de la obra.

) Servicio de entregas programadas.

) Entregas de material en 24 horas en la
obra.

b  Amplisimo stock de producto de tube-
rias, piezas, colectores, etc.

b Ylagran novedad: Stock de plancha de
todos los modelos.

b Y...lamejor relacién calidad/precio/ser-

vicio del mercado garantizada.

SIRKUS

AGREMIA - N° 186 - MARZO-ABRIL - 2018

33



AGREMIA - N° 186 - MARZO-ABRIL - 2018

34

§C

COMPTZ'R

NOSOTROS NO HEREDAMOS LA
TIERRA DE NUESTROS PADRES,
LA TOMAMOS PRESTADA PARA
NUESTROS HIJOS.

Desde hace més de 130 afios,
COMPTE.R. imagina soluciones de
biomasa que respetan el medioam-
biente.

COMPTE.R. es la aplicacién de valores
esenciales: la actitud, el espiritu de
equipo y el rendimiento energético.
COMPTE.R. es, sobre todo, el deseo
de crear juntos la solucién que usted
necesita, en todas las partes del
mundo.

COMPTE.R es la energia positiva con
usted y para usted.

Dominique COMPTE

EL GRUPO COMPTE.R, MAS QUE
UN SIMPLE PRODUCTOR DE
CALDERAS DE BIOMASA

COMBUSTIBLES

Madera, Agro-combustibles, Residuos.
ACTIVIDAD

Industria, Colectividad.

PROCESOS

Agua caliente, vapor, agua sobrecalentada,
generador de aire sobrecalentado, fluido

térmico, electricidad.

FABRICANTE Y CREADOR DE
ENERGIA POSITIVA, CALDERAS
DESDE 150 KW HASTA 12 MW

El grupo COMPTE.R, experto en soluciones
de biomasa. Empresa familiar, COMPTE.R
se posiciona como lider francés en solu-
ciones de biomasa y extiende su oferta de

productos y servicios a nivel internacional.

D+ de 130 afios de conocimiento e inno-
vaciéon, 5 centros de produccién, 3000
instalaciones en servicio por el mundo, 4
filiales & 2 oficinas de representacién, +
de 350 colaboradores compartiendo la
misma exigencia, 2,5 % de la cifra de ne-
gocio para I&D dedicado a la Plataforma

de Futuro.

UN ENFOQUE ETICO Y
SOSTENIBLE

Compte R ha sabido conciliar la responsabi-
lidad ecoldgica, econdmica y social. De he-
cho, la compafiia se ha comprometido a su
impacto medioambiental y se compromete

a diario para reducir: el uso del agua de llu-

COMPTE.R

via y la energia renovable, la reduccion de
gases de efecto invernadero y el consumo
de electricidad, reciclaje, optimizacion de

las tecnologias de telecomunicaciones ...
PERSONAL CUALIFICADO

Compte R no se define como un simple
fabricante de calderas de biomasa, se
trata principalmente un proveedor de so-
luciones globales a su lado, de estudios
para la puesta en marcha de la instalacion.
Contratista principal o cliente final, que se
benefician del apoyo de un Unico interlo-
cutor, rodeado de una estructura operativa

dedicada.
SERVICIOS POST-VENTA

Servicio Técnico Oficial

D Formaciones especializas y adaptadas.
- Asistencia para cumplir emisiones.

) Contratos de mantenimiento.
- Servicio Asistencia Técnica multimar-

cas.

Un apoyo completo, para un control total
de su instalacion.

Nuestro consejo.

Estudios.

Fabricacién.

Puesta en marcha.

)

)

)

) Montaje.
)

b Recepcion.
)

Su satisfaccion.
COMPTE R EN EL MUNDO

El grupo Compte R, precursor en las solu-

ciones de biomasa.

SOCIO COLABORADOR



TUV RHEINLAND

MOTOR HACIA LA SOCIEDAD
MODERNA: HECHOS CLAVE

TOV Rheinland es una compafia lider en ser-
vicios técnicos, de seguridad y certificacion a
nivel mundial con seis lineas de negocio (Ser-
vicios Industriales, Movilidad, Productos, For-

macién, Sistemas e ICT & Business Solutions).

D Empresa multinacional con 145 afios

b 700 inspecciones de ascensores al dia a
nivel mundial

b 9,5 millones de inspecciones de vehicu-
los al afio a nivel mundial

D 12.000 oportunidades de aprendizaje

> TUV Rheinland ensaya, inspecciona,

certifica y forma

Como proveedor independiente de ser-
vicios, sus expertos ensayan, monitorizan,
inspeccionan y certifican productos, equi-
pos, procesos y sistemas de gestion. Ade-

més, forman a las personas en una amplia

gama de campos y sectores de actividad.

SOCIO COLABORADOR

HISTORIA

Con sede en Colonia, Alemania, el grupo
emplea aproximadamente a 20.000 pro-
fesionales, técnicos y especialistas que se
distribuyen en las mas de 500 sedes que se
ubican en todo el mundo. Los expertos, de
manera independiente, representan un es-
tandar de calidad y seguridad para las per-
sonas, la tecnologia y el medio ambiente

en casi todos los aspectos de la vida.

Desde 2006, TUV Rheinland es miembro
del Global Compact de Naciones Unidas
para fomentar la sostenibilidad y combatir

la corrupcién.

En Espana, el Grupo tiene més de 30 afios
de experiencia. Actualmente cuenta con
més de 800 empleados en nuestro pais
repartidos en 41 delegaciones y con cinco
lineas de negocio, tales como Servicios In-
dustriales, Movilidad, Productos, Sistemas y

Academy.

/A TOVRheinland®

PARA MAS
INFORMACION
Tel.: 91 744 45 00

Correo electrénico:
industrialcs@es.tuv.com
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FERROLI

FERROLI LANZA LA
PROMOCION “MUNDIAL
DE RUSIA 2018” EXCLUSIVA
PARA INSTALADORES EN SU
GAMA DE CALDERAS

Ferroli lanza al mercado una nueva
promocién a nivel nacional dirigida al
instalador con el lema “Este Mundial...
conviértete en el jugador ndmero 12".
Mediante la misma premiaré las com-
pras realizadas de la marca de los pro-
ductos de la gama de calderas de pie
a gasoil Silent y Atlas (<70 kW) y la
gama de calderas murales a gas Blue-
helix.
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La promocién, vigente desde el 16 de
abril hasta el 15 de julio de 2018, ob-
sequia al instalador con unos regalos
muy especiales. Con la compra de 4
calderas, podrén conseguir la Camiseta
Adidas de la primera equipacién de
Espafia y con tan solo la compra de una
caldera, el Balén Adidas del Mundial
de Rusia 2018 Top Glider.

Para participar en la promocion, los
instaladores podrén acceder a través
de la web de la compariia www.ferro-
li.com o directamente en la direccién
https://www.grupoferroli.es/promo-
cion_mundial_2018 donde podran re-
gistrarse y solicitar sus regalos.

FIG

SOPORTES PARA AIRE
ACONDICIONADO FIGS.L. :
IRON PLAXT - IRON STRONG

IRON PLAXT y IRON STRONG son los
nuevos soportes fabricados por FIG
S.L., para la instalacién de los aparatos
de aire acondicionado domésticos

Los soportes IRON PLAXT, de mate-
rial metalopléstico, estan fabricados en
una hoja de acero cincado de 2 mm de
grosor por estampacién con nervadu-
ras para mayor rigidez, sin soldaduras
ni uniones mecaénicas por tornillos. Y
revestidos con material termoplastico
que les otorga una gran resistencia a la
corrosién y a los agentes atmosféricos.

Cuenta con silent blocks integrados, y
posibilidad de regulacién del dngulo de
apertura mediante una rueda excéntrica
situada en el lateral del soporte.

El soporte IRON STRONG es un nue-
vo soporte metélico, fuerte y seguro
para la sujecion de las méquinas de
aire acondicionado. Se trata del Unico
soporte que no presenta ninguna sol-
dadura o unién mecénica en el dngulo,
es decir, en el punto de mayor esfuerzo.

Para més informacién, dirijase al comer-
cial de su zona (indicado en www.fig.es)
o en el teléfono de atencién al cliente
976107046

JUNKERS

JUNKERS SE RENUEVA
DISENANDO PARA

EL FUTURO NUEVA
GAMA HYDRONEXT
JUNKERS-BOSCH

La nueva gama de calentadores
Junkers-Bosch, todos ellos estancos
y de bajas emisiones NOx, esta com-
puesta por el Hydronext 5600 S, que
permite un control termostatico grado a
grado de la temperatura, asi como aho-
rroy eficiencia en dimensiones compac-
tas; el Hydronext 5700 S, es el primer
calentador del mercado con conectivi-
dad Wifi, adaptandose asi al mundo de
la conectividad, y el Hydronext 6700i S
es capaz de combinar la tecnologia méas
puntera con conectividad wifi integrada
y el disefio més innovador con frente de
vidrio y display tactil a color.

Esta nueva gama de calentadores de
bajo NOx ha nacido bajo la estrecha
colaboracién de Junkers y Bosch en
respuesta a la constante evolucién del
sector hacia la digitalizacién, la hiper-
conectividad y las soluciones agiles e
innovadoras para los hogares. Calen-
tadores de dltima generacién en los
que se aunan el liderazgo de Bosch en
transformacién digital, Smart Homes e
Internet of Things, asi como sus capaci-
dades técnicas y de disefio, con la am-
plia experiencia de Junkers, referente
del mercado tras més de 100 afios de
historia.

NOTAS DE PRENSA



TESY

TESY LANZA UNA NUEVA
WEB PARA PRESENTAR
SU TERMO ELECTRICO
MODECO CLOUD CON
CONTROL POR INTERNET

TN

S

TESY ha presentado hace unos dias una
nueva pagina web dedicada a su ter-
mo eléctrico més innovador: Modeco
Cloud.

La gama Modeco Cloud, con control via
Internet, es el buque insignia de la mar-
ca dentro de su oferta de termos eléc-
tricos. Estos incorporan todas las inno-
vaciones y soluciones desarrolladas, e
incluso patentadas, por TESY. Ademas,
son los termos con mejor clasificacién
energética segun la actual ErP, ya que
alcanzan la clase B, que es la mejor po-
sible para los termos entre 50y 150 litros
de capacidad.

En esta nueva pagina web, accesible des-
de la pagina de inicio de www.tesy.es, se
muestran y explican todas las ventajas y
beneficios que supone la instalacion de
estos termos en nuestros hogares, de
una forma atractiva y responsive, para
que pueda ser consultada desde cual-
quier dispositivo de una forma cémoda
y sencilla.

La gama Modeco Cloud esté ya incor-
porada en el catdlogo de TESY y esta
experimentando una demanda expo-
nencial, dado el buen rendimiento que
ofrece el producto y el ahorro energé-
tico que suponen sus funcionalidades
més avanzadas en cuanto a conectivi-
dad y funcionamiento inteligente.

Conoce todo sobre la gama Modeco

Cloud a través de la web: http://bit.ly/
ModecoCloud

Ild NOTAS DE PRENSA

TREND

TREND ORGANIZO EN

EL ESTADIO SANTIAGO
BERNABEU EL SEMINARIO
TECNICO “EL FUTURO DEL
BMS: SMART CONNECTED
BUILDINGS”

Trend Control Systems, uno de los fa-
bricantes lideres en sistemas de gestién
de energia de edificios, organizé el 12
de abril en el Estadio de Futbol San-
tiago Bernabéu el seminario técnico
"El futuro del BMS: Smart Connected
Buildings” que conté con la asistencia
de numerosas y destacadas empresas
de diversos sectores como seguros, in-
genierias, hidroeléctricas, inmobiliarias,
cadenas hoteleras y corporaciones de
radio y television, entre otras.

El seminario se desarrollé de la mano
de diferentes cargos de Trend Esparia
y Reino Unido y conté con la participa-
cién del gerente de mantenimiento y
operativa zona centro de Gas Natural
Fenosa con un caso préactico de Eficien-
cia Energética. Durante la jornada los
ponentes de Trend llevaron a cabo una
breve introduccién a los sistemas de
control y explicaron en qué consisten
las instalaciones de Trend, cémo conec-
tarse y cdmo mantenerlos. laimplemen-
tacion de tecnologia Trend como caso
practico de Eficiencia Energética.

El seminario técnico “El futuro del BMS:
Smart Connected Buildings” concluyd
con un tour completo por el estadio de
futbol Santiago Bernabéu y un coctel
buffet en el Real Café del Bernabéu.

Para mas informacién

SERGIO TORRE

E&ES Partner Channel Sales Leader —
lberia

Honeywell | Automation & Control
Solutions

Tel: (+34) 91 6573584

Email: infotrend@trendcontrols.com

WOLF

WOLF IBERICA: UNA
PRIMAVERA LLENA DE
NOVEDADES

" wWoLr, PeNSAl
PARA TI

WOLF estrena nueva web: www.wolf.
eu, con una imagen moderna y atracti-
va donde encontraremos todo tipo de
soporte, contenidos e informacién que
puede ser relevante tanto para usuarios
finales como para profesionales del sec-
tor.

La pégina se organiza en unos subme-
nls especialmente destinado a los di-
ferentes colectivos, es versétil y de facil
navegacién en cualquier dispositivo.

Otra gran NOVEDAD, especialmente
disefiada para facilitar el trabajo dia-
rio a los técnicos e instaladores profe-
sionales, es la renovada y actualizada
Aplicacién WOLF SERVICE APP.

La aplicacién, tiene tres funcionalidades
principales.

La primera es su Catalogo de Repues-
tos, con productos explosionados para
identificar facilmente todos los repues-
tos originales WOLF.

Como segunda y totalmente nueva en
la APP, el INPECTOR - Cédigos de Error.
Con solo clickar, introducir el nimero
del Cédigo de Error que nos presenta el
producto, y el nombre de dicho produc-
to al instante te indicara que tipo de fa-
llo, cuales son sus causas y cual la mane-
ra de solucionarlo. Tu asistente personal
24 h para toda la gama de productos.

Si ademas fuese necesario acceder a in-
formacién de producto mas detallada,
su tercera funcién te lo permite median-
te un acceso directo al centro de des-
cargas de la pagina WEB.
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EMPRESA ADHERIDA

Nueva figura de colaboracién de AGREMIA. Para mas informacion contactar con el Dpto. de Marketing:
91 468 72 51 ext 103 o marketing@agremia.com

Orawor gesire’ WEMAW  S|RKUS

VENTAJAS SOCIO COLABORADOR

La primera y principal formar parte de una Entidad con representatividad en cerca del 85% del sector de las instalaciones en la Comunidad de
Madrid. Pero ademaés, una serie de ventajas concretas y tangibles como:

Ellogotipo de la Empresa colaboradora se sitta en lugar preferente en la recepcion de de nuestra Sede Social, por la que pasan alrededor de
3.000 profesionales al afio.

Una jornada de presentacion de productos/servicios de la Empresa colaboradora a realizar en nuestras instalaciones, o un encarte en la revista
de AGREMIA.

Inserciones de noticias propias en la revista de AGREMIA (notas de prensa) y reproduccién del logotipo o marca de la empresa tanto en
revista como en www.agremia.com

Descuentos especiales en las inserciones de publicidad en la revista, pagina web de AGREMIA o cualquier otro medio de difusion.

Las mismas ventajas econémicas que nuestros socios numerarios en cuanto a cursos de formacion impartidos por nuestra Escuela Técnica.
Recepcion de todas las circulares informativas que emite AGREMIA para sus socios numerarios (correo ordinario, mail, sms, etc).

Recepcion de la Revista NOTICIAS AGREMIA.

Presencia de marca gratuita en los Congresos, Ferias, Eventos, etc en los que participe AGREMIA.

PARA SUSCRIBIRSE COMO SOCIO COLABORADOR DE AGREMIA, CONTACTE CON DEPARTAMENTO DE MARKETING:

PARA MAS INFORMACION
DPTO. DE MARKETING

Tel.: 91 468 72 51
marketing@agremia.com
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TesY

TERMOS ELECTRICOS
con gestion por internet para el maximo ahorro y eficiencia energetica

TESY

modCco Cloud

Termas eléctricos de Gltima tecnalogla.

= Aplicacion para dispasitivozs maviles con
TESY cictema q:l-eraﬁ'rn .ﬁ.ru:l'udeE

i:'_i_'"i_ | i — —
1: C ] ' & np ":ttl | |.- ‘_1._\__._

tesyCloud

+ Programacion y control del eguipo wia Intemet: maximo ahorro
energético

+ Modo ECO SMART: funcionamiento inteligente del termo mediante
&l sprendizale de los habitos de consumo del usuano

+ Resistencia cerdmica en seco para maamizar |a transmision de.
calor y garantizar una proteccion eficaz contra los depasitos de cal
# Mayar produccidn de agua calients gracias &l Efecto PISTON: hasta
un 15% extra de agua caliente suministrads

Soluciones INTELIGENTES y control a traveés de Internet

En linea con las tendencias mas innovadoras v con el objetivo de garantizar al wswano ol maximo ahorro v
equipos faciles de manajar, en TESY hemos creado una nueva familia de productos con control a raves de
Internet - TESY Clowd - con la gue acercar a cada hogar las Gltmeas innovaciones en control v gestion de
equipos, asi como la maxima eficiencia energética.



