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. Grupos Contactos +

Presentamos el Teléfono
de asistencia al profesional.
Una linea directa con la solucién

{ a todas tus dudas y problemas.

AA Mama Incidencias técnicas, dudas sobre una
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Vehiculos eléctricos, GLP e hibridos en Renting Flexible:

Nuevas energias
para un futuro sostenible

En Northgate estamos comprometidos con la movilidad sostenible.
Apostamos por vehiculos ecolégicos mas limpios y respetuosos con el medioambiente
como los eléctricos, hibridos o GLP.

Una solucién eficaz y eficiente para el trabajo diario.

GLP @ Hibrido

Descubre las ventajas de tener tu vehiculo ecolégico
con nuestro Renting Flexible

Eléctrico

{l Movilidad sin ataduras a plazos ni com promisos
:fl Menos emisiones contaminantes

1 sin restricciones de trafico en nicleos urbanos
{l Menos gasto en combustible

ﬂ:l Beneficios en zonas de estacionamiento
regulado y peajes
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Por Jose Maria de la Fuente Bueno

El sector energético de este pais ha sufrido un
cambio radical en los Ultimos quince afhos. Tras
décadas de estabilidad, los cambios legislativos
derivados de la normativa comunitaria en la ma-
teria, han configurado un nuevo escenario carac-
terizado por la entrada de nuevos operadores, la
separacion juridica de las diferentes actividades en
la cadena de suministro energético y nuevos mo-
delos de comercializacién de la energia.

Por su parte, las autoridades en materia de com-
petencia, realizan una continua supervision del
mercado energético velando por los derechos de
los consumidores y usuarios, obligando a todos los
agentes del sector a conducirse de la manera més
trasparente posible, reforzando los requisitos de
informacion a los clientes y limitando todos aque-
llos modelos de comercializacién que puedan in-
ducir a confusion en el mercado o que puedan im-
plicar préacticas abusivas o lesién de los derechos
de los consumidores més vulnerables.

Este nuevo escenario ha determinado también un
nuevo marco de relacién entre las asociaciones del
sector, las empresas instaladoras y las citadas com-
pafiias energéticas.

Desde AGREMIA entendemos que este marco
debe basarse en las premisas de la transparencia,
no exclusividad, garantia de los derechos de los
consumidores y respeto a los legitimos intereses
de las empresas instaladoras y de su papel en el
sector. Por ello, esta junta Directiva, con el respal-
do de la Asamblea General, ha venido llevando a
cabo en los Ultimos afios una politica de acuerdos
y alianzas con todas aquellas companias energéti-
cas que han acudido a la Asociacién con modelos
de colaboracion que cumplian los anteriores re-
quisitos.

Dichos modelos difieren, como es ldgico, segin
se trate de acuerdos con las diferentes companias
distribuidoras, quienes actéan en un mercado re-

gulado y cuyo principal interés es ampliar el nd-

EDITORIAL

mero de puntos de suministro conectados a sus
redes de distribucién, o con companias comercia-
lizadoras de energia, quienes actdan en un merca-
do liberalizado, cuyo principal interés es lograr el
mayor nimero posible de contratos de suministro
de energia y, si es posible, complementar dichos
contratos con otros servicios al cliente que inclu-
yen desde el mantenimiento parcial o integral de
sus instalaciones, hasta seguros y otro tipo de ser-
vicios escasamente ligados al servicio energético.
En consecuencia, AGREMIA como asociacién
que representa a las empresas instaladoras, tiene
como estrategia y objetivo la colaboracién con to-
das y cada una de las empresas energéticas que
operan en territorio nacional, teniendo como pre-
misa, que es la empresa instaladora quien debe
elegir libre y voluntariamente con quién desea tra-
bajar o colaborar.

Agremia no debe ni puede ligarse solamente a
una empresa energética (incluso las autoridades
de competencia podrian tener algo que decir al
respecto) y este Presidente y la Junta Directiva,
entienden que la manera mas transparente y co-
rrecta de actuar debe ser aportar a sus empresas
asociadas cuantas mas opciones mejor, y éstas li-
bremente optar por trabajar y colaborar (si es que
lo desean) con la compafnia que prefieran.

La publicacion en fechas recientes del RD Ley
15/2018 de 5 de octubre de medidas urgentes
para la transicién energética y la proteccion de los
consumidores, en el que se prohibe la comerciali-
zacién a puerta fria de contratos de energia, pone
en valor todavia més la figura de la empresa insta-
ladora como profesional que puede actuar como
asesor energético y ejercer de prescriptor del con-
trato de energia que mas conviene en cada caso a
su cliente. Seréa su decision elegir qué compariero
de viaje elige para realizar esa actividad, y AGRE-
MIA tratard de poner a su disposicion el mayor

abanico de posibilidades.
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VICTOR PERNIA

Director Escuela Técnica de AGREMIA
victor.p@agremia.com

PARTICIPACION

DE AGREMIA

EN MATELEC 2@’[3

Los dias 13, 14, 15y 16 de Noviembre se celebrara
una nueva edicion del Salén Internacional de So-
luciones para la Industria Eléctrica y Electrénica
(MATELEC) en las instalaciones del recinto ferial
Juan Carlos | de Madrid, desde hace afios se cons-
tituye en el encuentro méas importante del sector
eléctrico y en un escaparate perfecto de todas las
novedades y propuestas relacionadas con él a ni-

vel internacional.

En esta edicidn, una vez més, el comité organiza-
dor de este evento ha confiado en AGREMIA jun-
to con las asociaciones de Barcelona (EL GREMI
BCN), Sevilla (EPYME) y Mallorca (ASINEM) para
organizar dentro del espacio asignado a la Fede-
racién Nacional de Empresarios de Instalaciones
de Espania (FENIE) en esta Feria, lo que hemos
denominado tradicionalmente como el Taller de

Técnicas Aplicadas a la Electricidad (Taller TAE).

El Taller TAE se concibe como un punto de en-
cuentro para todos los instaladores que lo visiten
en el que las cuatro asociaciones que participan
expondran, mediante jornadas técnicas de dura-
ciéon limitada (no méas de 45 minutos), una repre-
sentacion de la actividad formativa que desarro-

llan en sus respectivas escuelas profesionales, ya

Matelec 2016. A

que todas ellas tienen el objetivo estratégico co-
mun y prioritario de la formacion de los profesio-

nales del Sector.

Cada asociacion ha elegido una temética técnica
sobre la que impartir una especie de clase magis-
tral o “masterclass”, que venga a representar de
alguna manera su actividad formativa y que se
considera de especial interés para los profesiona-

les y visitantes de este evento.

En el caso de AGREMIA hemos seleccionado una
demostracién préctica de una instalacion de bom-
ba de calor aerotérmica con suministro de ener-
gia mediante placas solares fotovoltaicas, de esta
manera aunamos en un sistema de climatizacién
(frio/calor) de viviendas y locales, el propio sistema
térmico y un sistema de produccién eléctrica to-
talmente renovable con el que funciona, es decir
trabajamos con dos sistemas de instalaciones re-
novables que al unirlos conseguimos lo mejor de
cada unoy, en definitiva, caminar hacia el consumo
practicamente cero de energia en la actividad que
actualmente representa el mayor consumo ener-
gético de una vivienda, por lo que su incidencia
en la eficiencia energética serd muy importante a

todos los niveles.

NOTICIAS AGREMIA



Ademas, creemos que esta demostracion técnica re-
presenta, de la mejor manera posible, la unién que
se estd produciendo en nuestro Sector de las insta-
laciones y la energia entre los instaladores eléctricos
y los térmicos, cada vez es mas necesaria la capaci-
tacion de los profesionales de nuestro sector en am-
bos campos que se interrelacionan en este tipo de
instalaciones y en otras muchas. Por ello queremos
mostrar y concienciar a todo el colectivo de esa ne-

cesidad presente y sobre todo futura.

El montaje de esta instalacién demostrativa se ha
realizado en un carro movil en el que se incluyen
todos los elementos necesarios para su correcto
funcionamiento, légicamente dimensionada al
poco espacio disponible pero cumpliendo muy
bien su funcion de representar en un solo golpe de
vista todos los elementos y técnicas que deben te-
nerse en cuenta en el montaje y puesta en funcio-
namiento de este tipo de instalaciones, esta de-
mostracién ha sido preparada en nuestra Escuela

Técnica por los profesores y alumnos de nuestros

NOTICIAS AGREMIA

cursos y con el asesoramiento técnico directo de
los fabricantes de estos sistemas, que ademas han
aportado todo el equipamiento/material necesa-
rio y entrenamiento de nuestros docentes, con el
fin de que posteriormente sea utilizada en nuestra
escuela en la formacién de los futuros profesio-
nales. La demostracién en el Taller TAE correrd a
cargo de uno de nuestros docentes con més ex-
periencia en este campo, concretamente por el
responsable del area térmica que lleva el control
pedagdgico y metodoldgico de todos nuestros

cursos de calefaccién y climatizaciéon.

Como hemos indicado anteriormente en el Taller
TAE participaran otras tres asociaciones de nues-
tro sector con las que mantenemos una estrecha
colaboracion en este y otros muchos proyectos,
concretamente y de manera resumida las exposi-

ciones que realizarén seran las siguientes:

) EL GREMI BCN, de Barcelona, realizarad una de-

mostracion sobre sistemas de automatizacién y
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control de viviendas en donde nos mostraran
las principales novedades en este campo, que
avanza de manera vertiginosa en los ultimos
afos, y se hace totalmente imprescindible en
todas las nuevas edificaciones o rehabilitacio-
nes de las mismas. Especialmente interesante
seré la demostracion de los sistemas de control
que integran todo tipo de instalaciones de la
vivienda, tanto energéticos como de telecomu-
nicaciones y que hacen de las nuevas viviendas
que puedan ser consideradas como verdade-
ramente inteligentes y, con ello, més eficientes

energéticamente hablando.

ASINEM, la asociacién de Mallorca abordaré
un tema de candente actualidad y desarrollo
futuro en el sector eléctrico, como es el de los
diferentes sistemas de recarga del vehiculo
eléctrico, ademas de los diferentes sistemas
técnicos existentes (desde los més sencillos a
los mas complejos) nos informaréan de la nor-
mativa existente sobre este tema y soluciona-
rén todas las dudas y preguntas que puedan
surgir entre los asistentes. Para cualquier ins-
talador eléctrico es una cita ineludible pues
seguramente y cada vez mas tendré que en-

frentarse a este tipo de instalaciones.

EPYME, la asociacion de Sevilla nos plantea un
interesante sistema de bombeo para zonas ais-
ladas y rurales que utiliza Gnicamente la ener-

gia solar fotovoltaica para su funcionamiento,

se trata como en el caso de la exposicion de
AGREMIA de hibridar dos sistemas de insta-
laciones diferentes en uno sélo; por un lado,
uno puramente hidraulico y, por otro lado, uno
de generacion de energia eléctrica totalmente
renovable como es la fotovoltaica. No deja de
ser un sistema sencillo y practico de dotar de
servicios a zonas aisladas y, ademas, aprove-
charemos para adelantar, a todos los asisten-
tes, los presumibles cambios que se produci-
ran en la regulacion de las instalaciones solares
fotovoltaicas y que todos esperamos vengan a

dinamizar este sector tan necesitado ello.

En cada jornada del Taller TAE realizaremos seis
exposiciones completas (tres de mafana y tres de
tarde), salvo el primer dia de inauguracion (13 de
noviembre) que se realizaran sélo las de tarde y
el de clausura (16 de noviembre) que se realiza-
ran sélo las de mafana, la duracién total de cada
una de ellas no serd méas de una hora, incluyendo
los interesantes turnos de preguntas de todos los
asistentes, por lo que las exposiciones de mafana
se iniciaran a las 11:00 h finalizando a las 14:00 h y
las de tarde comenzaran a las 15:30 h y finalizaran
alas 18:30 h. Ademas, durante toda la duracién de
la Feria habré personal de las asociaciones parti-
cipantes que podran resolver cualquier duda o in-
formar de las actividades formativas o asociativas
de cada una de ellas en cualquier momento, por lo
que invitamos y animamos a todos los visitantes a

pasar por nuestro Taller TAE.
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MIGUEL A. SAGREDO

Responsable Dpto. Juridico AGREMIA
juridico@agremia.com

PROTOCOLO ALTA
CONTAMINACION
Y MADRID CENTRAL

TODO LO QUE NECESITAS SABER PARA ACCEDER A MADRID

Cuando el pasado afio se aprobé el Plan de Ca-
lidad del Aire de la Ciudad de Madrid y Cambio
Climatico — més conocido como Plan A - ya se
anunciaron las principales medidas que pensaba
aprobar el Ayuntamiento en materia de movili-
dad.

Tres son las disposiciones que se han elaborado
de manera paralele. La nueva Ordenanza de Mo-
vilidad Sostenible, el nuevo protocolo Anticonta-
minacién y la nueva Area de Acceso restringido
"Madrid Central”.

A la fecha de redaccién de esta noticia, las dos
primeras estan aprobadas y en vigor, mientras
que la segunda estd pendiente de aprobacién
definitiva, si bien tiene prevista su fecha de entra-

da en vigor el proximo 23 de noviembre.

ESCENBERICE
PROTOCOLO

AICHE [

A continuacién, exponemos las principales res-
tricciones al tréfico que se contemplan tanto en
el protocolo Anticontaminaciéon como en “Ma-
drid Central” en lo que respecta a los vehiculos
de caracter comercial o industrial, sin perjuicio
de aquellas que afecten a los vehiculos particu-

lares.

l.- PROTOCOLO ALTA
CONTAMINACION

En vigor desde el pasado 8 de octubre, resumimos
en el siguiente cuadro las medidas que contiene
para los casos en que se active, asi como las prin-
cipales excepciones a las mismas que afectan a los
vehiculos profesionales de las empresas de nues-

tro colectivo:

ANTICONTAMINACION

En todo el
brming
municipal

En todo ol
Meming
miunicipal
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I.- AREA DE ACCESO RESTRINGIDO
(AAR) “MADRID CENTRAL"

Se han flexibilizado las condiciones para que los
profesionales y empresas puedan trabajar y prestar
servicios, segin una peticién de Agremia a través de
CEIM al Ayuntamiento de Madrid.

A continuacion resumimos a los criterios para el acce-
so de los vehiculos profesionales a la nueva “Area de
Acceso Restringido “Madrid Central”, que viene a sus-
tituir a las cuatro éreas de prioridad residencial actual-

mente en vigor (Letras, Cortes, Embajadores y Opera).

Destacar que el Ayuntamiento ha atendido varias de
las peticiones de Agremia, y aunque hay que tener en
cuenta los horarios de entrada segun etiqueta del ve-
hiculo, en una gran mayoria de supuestos, las empre-

sas instaladoras van a poder acceder a Madrid Central.

(CUANDO ENTRA EN VIGOR MADRID CEN-
TRAL? Tras aplazarse una semana para no coincidir
con el "Black Friday”, finalmente entrara en vigor el

proximo 30 de noviembre.

QUE VEHICULOS PODRAN ACCEDER? Todos
los vehiculos de uso profesional que cuenten con
autorizacién S.E.R. para vehiculo comercial e indus-
trial, incluidos los turismos, podran acceder al érea
restringida seguin un determinado horario y calenda-
rio en funcion de su etiqueta ambiental conforme al

siguiente cuadro:

También podran acceder en las mismas condiciones
aquellos vehiculos de uso profesional —excluidos
los turismos— que no dispongan de autorizacién

S.E.R. para vehiculo comercial e industrial, si bien

en este caso deberan acreditar dicho uso presentan-
do el IAE del titular a través de un trémite telemético
que habilitard en breve el Ayuntamiento de Madrid

en su pagina web.

¢CUANTO TIEMPO SE PODRA ESTACIONAR?

D No existe limitacion de tiempo si el vehiculo que-
da estacionado en un parking publico o privado.

D Si el vehiculo dispone de autorizacion S.E.R.
podré estacionar en superficie durante todo el
tiempo que permita su habilitacion (hasta 8 ho-
ras).

D Siel vehiculo no dispone de autorizacion S.ER.,
podréd estacionar en superficie un maximo de
dos horas, ya que todas las plazas seran de color

verde (para residentes)

También se podran utilizar las areas reservadas para
carga y descarga en las condiciones fijadas para di-

chas zonas.

Los vehiculos CERO emisiones pueden estacionar

en superficie sin limitaciones.

(ESTOY OBLIGADO A ABANDONAR EL AREA
“"MADRID CENTRAL" ANTES DEL FINAL DEL HO-
RARIO PERMITIDO? No, el horario indica las horas li-
mites de acceso, pero una vez dentro el vehiculo podré

abandonar el drea una vez finalizado dicho periodo.

A partir del 23 de abril de 2019 seré obligatorio para
todos los vehiculos que circulen por Madrid y dis-

pongan de etiqueta exhibirla en su vehiculo.

Desde Agremia os facilitaremos toda la informacién
y apoyo necesario para los trdmites a realizar con el

Ayuntamiento.

VEHICULOS MMA HASTA

DESDE ENTRADA EN VIGOR
HASTA 31/12/2019 7H-13H 7JH-15H | 7H-21H | 7H-23H 24H
DESDE EL 01/01/2020 PROHIBIDO ACCESO | 7H-13H | 7H-15H | 7H-21H 24H

VEHICULOS MMA MAS

DESDE ENTRADA EN VIGOR
HASTA 31/12/2019 7H-13H JH-15H | 7H-17H | 7H-21H 24H
DESDE EL 01/01/2020 7H - 13H 7JH-13H | 7H-15H | 7H-21H 24H

NOTICIAS AGREMIA

(*) Criterios segun la
informacidn facilitada
por el Ayuntamiento a
24/10/18, a la espera
de la aprobacién
definitiva por parte
del Ayuntamiento.
Previsiblemente se
incluyan mayores
restricciones a los
vehiculos con etiqueta
B a partir de 2022.
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FIRMA UN

PARA OFRECER UN

A LAS EMPRESAS ASOCIADAS

Agremia, continuando con su politica de alcanzar
acuerdos de colaboracién con el mayor nimero
posible de companias energéticas en el mercado
y ofrecer asi un abanico lo mas amplio posible a
sus empresas asociadas, ha firmado un nuevo con-
venio de colaboracién con la Comercializadora
PODO con el fin de agilizar e incentivar el alta de
nuevos suministros de electricidad y gas y cambios
de comercializadoras de electricidad y gas en la
Comunidad de Madrid.

OBJETIVO DEL CONVENIO:

Ampliar las posibilidades de colaboracién de
las empresas instaladoras con las companias
energéticas.

Agilizar el alta y cambios de comercializadora
de nuevos contratos de suministros de electri-
cidady gas.

Simplificar y agilizar los trémites necesarios
para el alta de nuevos contratos y cambios de
comercializadora de suministros a través de la
asociacion.

Incentivar a las empresas instaladoras que se
adhieran a este convenio y nos envien los con-

tratos de sus clientes.
:POR QUE PODO?

Empresa 100% Online en sus procedimientos
lo que simplifica y reduce tiempos operati-
VOS.

Ofertas de Luz y Gas personalizadas por punto
de suministro.

Ahorro y consumo real.

Luz 100% verde.

Facturas entendibles, simples y mensuales, sin

sustos.

Utilidades como la divisién de la factura en dos o

mas facturas y/o pagadores y Alertas de consumo.

PRODUCTOS ADSCRITOS
A LA PROMOCION

Seréan objeto de la Promocion los servicios de su-
ministro de Electricidad y Gas en mercado libe-
ralizado comercializados por PODO para clientes
residenciales y pequefios negocios en vigor y con-
forme a los términos y condiciones que se sefalen

en cada momento.

Para mas informacion sobre el producto y retribu-

cién al instalador, contactar con Agremia.

CONDICIONES PARTICULARES DE LOS
PRODUCTOS Y SERVICIOS

Las Tarifas de Luz y Gas, asi como los servicios
de mantenimiento a aplicar seran las que estén
en vigor y conforme a los términos y condicio-
nes que se sefialen en cada momento.

Todos los contratos de gas deberan de ir
acompanados de la contratacién de un sumi-

nistro de electricidad en mercado libre.

PROCEDIMIENTO

Te detallamos cuales son los pasos para seguir a tra-
vés de un sencillo procedimiento en https://agre-
mia.com/convenio-podo/. En nuestra web podrés

descargar el documento de adhesién al convenio.

CONTACTO
DPTO. ADMINISTRACION

Tel.: 91 468 72 51 (ext. 112)

NOTICIAS AGREMIA



({ calefacciény ACS . Climatizacién €7 Energias renovables

Soluciones gl
de climatizacion
ecoeficientes

Mas de 140 afios de experiencia en el sector de la climatizacién, han |

Todo el confort que necesitan tus clientes

convertido a Vaillant en una marca premium reconocida por ofrecer

las mejores soluciones en calefaccion, agua caliente y refrigeracion v
tanto para obra nueva como rehabilitacion. Vaan&

Atencion al profesional 910 77 11 11 .
www.vaillant.es Confort para mi hogar



AGREMIA - N° 188 « AGOSTO-SEPTIEMBRE-OCTUBRE - 2018

14

CHARO PINILLA

Responsable Dpto. Electricidad, Imagen
corporativa y Promocion
charo.pinilla@agremia.com

Ya lo habia anunciado la CNMC (Comision Nacional de los Mercados y la

Competencia) en el Informe de supervision de los servicios de atencion al cliente de
las empresas comercializadoras de gas y de electricidad de 9 de abril de 2018: Existe

una gran confusidn entre los usuarios en cuanto a las comercializadoras de referencia

y las distribuidoras de electricidad y gas natural pertenecientes al mismo grupo

empresarial.

De hecho, més de la mitad de los clientes no cono-
ce la diferencia entre distribuidora y comercializa-
dora, y en torno a un 80% de los usuarios no sabe
si tiene contratada la tarifa regulada o una tarifa
del mercado libre. Y el hecho de que las grandes
eléctricas utilicen el nombre del grupo para todas
sus filiales hace que los clientes no sepan distinguir
a qué se dedican cada una de ellas. Una situacion

que se repite también en el sector del gas natural.

Asi pues, en septiembre del presente afo, la pro-
pia CNMC aprobé una resolucién juridicamente
vinculante —de obligado cumplimiento para las
compafias— por la que les daba seis meses para
introducir los cambios necesarios para que estas

confusiones no se produjeran.

Dado que las mayores confusiones se generaban,

de un lado, por el modo en que las companias se

comunicaban con sus clientes (los canales de in-
formacién al cliente se confundian con acciones
comerciales) y de otro , por la propia imagen cor-
porativa (la identificacién del logo y la marca de
las comercializadoras y distribuidoras no es clara
e inequivoca); la CNMC ha obligado a las compa-

fifas a modificar la denominacién social.

Pero no seré suficiente simplemente incorporar a
su marca el término “distribuidor” o "comerciali-
zador de referencia” o “comercializador de Ultimo
recurso”: las companiias tendréan que cambiar el lo-
gotipo (imagen de marca) de tal modo que el nue-
vo no induzca a error (no podré haber similitudes
ni en el disefo, la fonética o concepto). Y por otro
lado, la CNMC les obliga a no crear confusion en
la informacién que se remite a los consumidores
por cualquier canal de comunicacion (telefonico,

escrito, web, presencial). En la informacion que

DE INTERES



facilite las compafiias debera quedar diferenciada  ofrecer diferentes actuaciones: ofertas o medidas
e inequivocamente identificada la empresa (distri-  de eficiencia y ahorro.
buidora o comercializadora).

Otra obligacién para las compafias ha sido la pro-
Asi las cosas, el Gobierno ha venido a establecer  hibicién de laventa de luzy gas "puerta a puerta” a
una serie de nuevas medidas adoptadas por el Mi-  consumidores domésticos. Ello generaba una gran
nisterio de Transicion Ecoldgica en el recién publi-  confusion entre los usuarios que no distinguian nue-
cado RD ley 15/2018 de 5 de octubre de medidas ~ vamente entre el distribuidor y el comercializador.
urgentes para la transicion energética y la protec-

cién de los consumidores.

El citado RD- ley obliga a las comercializadoras
de referencia a ofrecer informacién a los clientes
acogidos al PVPC (Precio Voluntario al Pequefio
Consumidor) de lo que pagarian si tuvieren otra

tarifa, especialmente la de discriminacién horaria.

Otro aspecto regulado ha sido el acceso por parte
de dichas comercializadoras de referencia a la in-

formacién sobre datos de consumo y potencia

maxima demandada de los clientes para poder

TEesY
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Y ahi no acaba todo: Si las comercializadoras no
cumpliesen con sus obligaciones podrén ser in-
habilitadas sin previa tramitacién de un procedi-

miento en el que se garantice la audiencia de la

EL REAL DECRETO DEL MINISTERIO
DE TRANSICION ECOLOGICA, UNA
OPORTUNIDAD PARA EL INSTALADOR

Fuente: FENIE ENERGIA

A

fenie energia|

Para Fenie Energia el Real Decreto-ley 15/2018 de
medidas urgentes para la transicion energética y la
protecciéon de los consumidores, aprobado reciente-
mente por el Gobierno, es una gran oportunidad para
el instalador ya que aumentara significativamente la
demanda de instalaciones de autoconsumo y amplia-

ra el perfil de consumidores de puntos de recarga.

Fenie Energia aplaude el paquete de medidas que
el Gobierno ha tomado con respecto al autocon-
sumo dado que es una reclamacién histérica del
sector eliminar las barreras que existian. Desde la
compania siempre han apostado por aprovechar
el sol y, a partir de ahora, pueden llevarlo a cabo
de forma maés sencilla sin las trabas que suponia

para el cliente el impuesto al sol.

Asimismo, Fenie Energia cuenta con un colectivo

de 2.500 agentes formados en la instalacion de

misma.

Por otro lado, el RD ley 15/2018 también incide so-
bre el factor de la potencia contratada y se prevé
que se adoptara un procedimiento para flexibili-
zar la potencia contratada, pudiendo contratar la
potencia en multiplos de 0.1 kW ( actualmente se
efectiia mediante multiplos de 1,1 kilovatios) siem-
pre que la potencia contratada no supere los 15
kW y disponga de contador que permitan la discri-

minacién horaria y la tele gestion.

puntos de recarga. Al eliminar la barrera del ges-
tor de carga se va a fomentar la movilidad eléctri-
ca, algo que desde la compania consideran fun-
damental en un futuro que es eléctrico. Ademas,
esta decision amplia el perfil de consumidor que

puede instalarse y gestionar un punto de recarga.

Por otra parte, la desregulacion de las potencias
es una medida muy positiva de proteccién a los
consumidores que puede ayudar al ahorro a través
del asesoramiento del instalador. Y es que, para
elegir el término de potencia més apropiado, con-
tar con la recomendacién de un instalador forma-
do que conoce su consumo es fundamental. Ade-
mas, les pueden informar sobre cuél es la potencia
més adecuada para su consumo que, a raiz de este

real decreto, se podra ajustar todavia mas.

Si bien, desde Fenie Energia apuntan que, si se
quiere impactar de forma sostenida en el precio
que paga el cliente en la factura la reduccién del
7% del impuesto de generacion, aunque necesa-
ria, es una medida insuficiente para solucionar el

problema estructural del mercado.

De hecho, la comercializadora independiente
considera que si se quiere reducir el precio de la
electricidad que pagan los consumidores es nece-
saria una reforma profunda del mercado mayorista
dado que, en este Real Decreto, no se han incluido

cambios estructurales significativos.
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Sistemas Genia,
la climatizacion inteligente y sostenible

Los Sistemas Genia basados en aerotermia, son la solucioén perfecta para ofrecer
calefaccién, agua caliente y refrigeracion, ya que aseguran el maximo confort en la
vivienda y garantizan un ahorro de hasta el 65% en la factura energética anual.

Validos con suelo radiante, radiadores y fancoils, son muy faciles de instalar tanto
en obra nueva como en reformas.

Ademas, gracias a los elementos de gestion y conectividad que incorporan, tus
clientes podran controlar la temperatura deseada, de la manera mas eficiente y
estén donde estén.

Descubre mas en www.saunierduval.es

. Saunier Duval
Siempre a tu lado
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CHARO PINILLA

Responsable Dpto. Electricidad, Imagen
corporativa y Promocion
charo.pinilla@agremia.com

LA TRANSFORMACION
DIGITAL Y LAS EMPRESAS
INSTALADORAS (Il

En el nimero anterior de nuestra revista y siguien-
do con los entregables sobre el proceso de trans-
formacién digital de las empresas instaladoras,
hablabamos sobre la necesidad de cambiar nues-
tra mentalidad para, a su vez, cambiar el uso de
herramientas tradicionales por otras digitales para
aumentar nuestra eficiencia y eficacia en la gestién
y resultados de nuestra empresa. También apunta-
bamos las competencias que nos hacian falta para
acometer dichos cambios y recorddbamos tres ac-
tuaciones bésicas que toda empresa debe realizar

en sus inicios.

En esta nueva entrega (lll) nos centramos en las
aplicaciones que los fabricantes ponen al servicio
de los instaladores para facilitarles la gestion de

las instalaciones que han ejecutado. Uno de los

objetivos de la digitalizacién es la integracién e
interconexién de dispositivos heterogéneos (bien
en la nube/cloud o a través de servidores en nues-
tras instalaciones fisicas también llamado "“on pre-
mise”) que nos proporcionen informacién para
posteriormente, realizar un andlisis de los datos
(en ocasiones gran cantidad de ellos, aqui es don-
de entran las técnicas de Big Data) que permitan
llegar a conclusiones que faciliten la toma de de-
cisiones que a su vez redunden en la mejora de
los resultados de nuestra empresa: Mejora en la
productividad, mejora en la gestion de tiempos,
mejora en el posicionamiento del producto y ge-

neral en la satisfaccion de nuestros clientes.

Una de estas aplicaciones es EcoStruxure de Sch-

neider Electric, una herramienta al servicio del
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instalador para mejorar la eficiencia energética

y el mantenimiento de los edificios.

IOT, EDIFICIOS INTELIGENTES E
INNOVACIONES TECNOLOGICAS:
COMO SOBREVIVIR A LA
TRANSFORMACION DIGITAL

Jestis Pascual Requena, Business Development

Director Retail en Schneider Electric Esparia

Scieider

La disrupcion tecnolégica avanza irrefrenable-
mente en todos los aspectos de nuestras vidas, los
numeros lo abalan: en los Gltimos 2 afios hemos
generado el 90% de los datos provenientes del In-
ternet de las cosas (loT), y se espera que en otros
2 anos haya 10 veces més objetos conectados que

personas en el mundo.

El IoT y las diferentes tecnologias asociadas (Big
Data, Inteligencia Artificial...) han venido para
quedarse, generando la necesidad en las em-
presas de sumarse a la ola de la transformacién
digital. El sector de la instalacion no es ajeno a
estos cambios, y desde hace unos afos esté tam-
bién transformandose para lograr dar respuesta a

las innovaciones tecnoldgicas del mercado. Pero

adaptarse a esta nueva realidad puede no ser fa-
cil para las pequefas y medianas empresas de la
instalacion que, pese a ser agiles y flexibles, son
también vulnerables a los cambios tecnolégi-
cos. Es por ello por lo que necesitan asociarse
con grandes actores que puedan dar respuesta a
sus necesidades, ayudandoles a ser lideres de la

transformacién digital.

.Y en qué medida afecta el Internet de las co-
sas al sector de la instalacion? Principalmente, el
loT es el méaximo responsable de la revolucién
de los hogares y edificios inteligentes. Segin
un estudio de mercado reciente, casi el 90% de
los electricistas podria explicar qué es una casa
inteligente, y este mismo estudio revelé que el
58% de los electricistas han recibido consultas
recientemente con relacién a los hogares inteli-
gentes. Sin embargo, solo el 21% pudo hablar en
detalle con sus clientes sobre ello. Ademés, solo
el 37% habia instalado soluciones de hogares
inteligentes y, de ellos, el 10% instala controles
inteligentes de calefaccién y otro 10% de ilumi-
nacién. Por lo tanto, existe en el sector una gran
diferencia entre conocer los hogares inteligentes
y participar de forma activa en su instalacién. Esta
distincion seré clave en el futuro de los actores
del sector; con una demanda creciente de so-
luciones inteligentes, los electricistas tendran
que dar respuestas inmediatas para adaptarse
al nuevo entorno y liderar la transformacién

digital.

EcodF truxure Building

Innovation AL Every Lova
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EDIFICIOS INTELIGENTES:
TECNOLOGIAS Y BENEFICIOS

A finales de 2019 se espera que alrededor de 30
millones de hogares en Europa sean inteligen-
tes, mientras que la inversién en edificios inteli-

gentes superara los 14 millones €. De nuevo, los

numeros abalan el auge de las tecnologias smart,
pero jqué significa exactamente el término “inteli-
gente”? Este concepto tiene que ver con la funcio-
nalidad y simplificacién de la vida cuotidiana, una
casa inteligente responde a las necesidades de la
vida real de sus inquilinos. Por ejemplo, una vision
24/7 sobre la condicién de la instalacion eléctrica
puede brindar una mayor tranquilidad. Asimismo,
el uso de tecnologias como los Smart Panels son
un buen ejemplo de los ahorros energéticos que
aporta el control remoto de la instalacion. Estos
paneles inteligentes recopilan los datos genera-
dos en tiempo real, mostrandolos al consumidor
para realizar un andlisis y actuar en consecuencia

para obtener un mayor ahorro energético.

Pero los dispositivos inteligentes de los edifi-
cios no solo controlan el consumo energético,
también pueden controlar la iluminacién, la cli-
matizacién... todo ello desde una Unica aplica-
cién. En esta configuracion, todos los dispositi-
vos estan interconectados a través de un Unico

dispositivo y se administran facilmente con una
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Mediante una sencilla configuracion, la caldera
es capaz de trabajar tanto a Gas Natural como
a GLP sin necesidad de utilizar kits de conversion
anadidos.

Aparato disefiado especificamente para facilitar la
instalacion y el mantenimiento

garantia

TOTAL

NUEWA CALDERA DE CONDENSACION
Bluehelix Tech RRT

12 evolvcion conlinos

—_—

Gama con modelos disponibles en 3 potencias
(24, 28 y 34 kW), con produccion de A.C.S. mediante
intercambiador de placas.

El exclusivo disefio de su cdmara de combustion

e intercambiador maximizan las ventajas funcionales
y la robustez de la caldera.

Sistema inteligente elF[=F | MULTI COMB.
: . o CONTROL
supervisa y optimiza automaticamente
la combustion incluso al variar las |
M

condiciones de entrada de gas y aire.

TEMAS

Con valvula antirrevoco en su interior, que permite
instalar la caldera directamente en sistemas
colectivos en sobrepresion.

Acorde a lo previsto con el reglamento ErP del
26.09.2018 (emisiones NOx < 56 mg/kWh).
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sola aplicacion, accesible desde cualquier lugar
en cualquier momento. Sin la existencia de una
compania que disponga de todos los servicios
de los edificios inteligentes, un criterio vital a
la hora de escoger proveedor es la flexibilidad
que sus herramientas otorgan. La compatibilidad
de sus soluciones con las de otros fabricantes
y la habilidad de adaptar sus funcionalidades a
las necesidades de los ocupantes, que estan en
cambio constante a la par que las nuevas tecno-
logias, son esenciales. Una arquitectura abierta e
interoperable como EcoStruxure es una buena

referencia en este campo.

Soluciones como EcoStruxure Facility Expert
aprovechan el poder del loT y la nube para me-
jorar la eficiencia energética y el mantenimiento
de los edificios. Los productos conectados, en la
primera capa de la arquitectura, envian datos a
tiempo real a la capa de Edge Control, donde se

encuentra el software que monitoriza la instalacion

y alerta de cualquier incidencia al usuario median-
te una aplicacion. La dltima capa de la arquitectura
EcoStruxure consta de una serie de aplicaciones y
herramientas basadas en la nube con capacidades
de andlisis predictivo en base a los datos recopi-
lados que ayudan a tomar decisiones consensua-
das, reducir costes energéticos y obtener mas

eficiencia operativa.

En conclusién, el sector de la instalacion necesita
adaptarse répidamente a las nuevas tecnologias
de un entorno cada vez mas digital, en el que el
Big Data cobra especial importancia y el loT tie-
ne mayor presencia en los distintos espacios. De
hecho, en 2020 se espera que aumente en un 30%
el nimero de dispositivos conectados en cada
edificio. Los electricistas deben apostar por pro-
ductos conectados y arquitecturas abiertas que
permitan seguir el ritmo de la transformacién digi-

tal, que nos llevara hacia un futuro cada vez mas

inteligente.
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CONSULTAS TECNICAS
MAS FRECUENTES

A continuacién relacionamos las consulta técnicas que mas se han realizado
al departamento técnico de Agremia en los dos Ultimos meses

Actividad: Instalaciones térmicas en los edificios.

Consulta: Para que al instalar un equipo de clima-
tizacion la empresa instaladora cumpla los requi-
sitos establecidos por el Real Decreto 115/2017
;qué documentos del Anexo VI del Real Decreto
se deberan emitir?

Respuesta: Los documentos a emitir dependeran
de cada caso concreto, siendo la casuistica muy
variada. En esta respuesta tendremos en cuenta

los dos casos méas habituales:

a) La empresa instaladora suministra (vende) e
instala el equipo de climatizacién al cliente.
En este caso, la empresa instaladora deberé
aportar los Anexos VI A y VI B, por duplicado.
Los documentos seran cumplimentados por par-
te de la empresa y deberan firmarse por parte de
la empresa instaladora y del cliente, guardando
una copia de los documentos cada uno de ellos.
Tanto la empresa instaladora como el cliente de-
beran custodiar estos documentos y tenerlos loca-
lizados para poder aportarlos en caso de inspec-
cién del organismo medioambiental competente.

b) La empresa instaladora instala un equipo que
el cliente ha adquirido previamente a través de
un suministrador de equipos (comercializador

o vendedor).

comercializador deberéa informar a su clien-

la instala-

te, que es el titular propieta
cion, dela obhgatoneda;*de'

po. Esta justificacion se realizara en el momento
en que el cliente hace entrega al comercializador
del Anexo VI B cumplimentado y firmado por
una empresa instaladora térmica habilitada.

La obligacién para la empresa instaladora en
este caso se limita a la cumplimentacién del Ane-
xo VI B, que debera estar firmado también por el
titular, y que permitira a este Gltimo disponer del
justificante para entregérselo al Comercializador

donde adquirié el equipo de climatizacion.

En la pagina web de AGREMIA existe un documen-
to donde se contemplan otros casos que pueden
darse en las actuaciones de las empresas. El acceso
a este documento se podra realizar en la parte de

normativa del area técnica de www.agremia.com
Consulta n°® 2:

Actividad: Instalaciones de gas.

Consulta: Al sustituir una cocina de gas en una vi-
vienda, jse debera instalar el limitador de exceso
de flujo?

Respuesta: La sustitucion de un aparato de coc-
cién de gas por otro nuevo se debera considerar
como modificacién de instalacion receptora de
gas por cambio de aparato de gas por otro de di-
ferentes caracteristicas técnicas, ya que el nuevo
aparat efé generé-;l ente de diferente marca o
di ereil modelo al ch sustituido.
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PROXIMA FINALIZACION DEL PERIODO
DE ADAPTACION DE LAS EMPRESAS AL
REGLAMENTO DE INSTALACIONES DE

PROTECCION CONTRA INCENDIOS (PClI)

La Disposicién transitoria tercera del Reglamento
de instalaciones de proteccién contra incendios,
aprobado mediante el Real Decreto 513/2017,
establece que las empresas instaladoras y mante-
nedoras que ejerzan su actividad de conformidad
con las condiciones y requisitos establecidos por
el Real Decreto 1942/1993, de 5 de noviembre, y la
Orden del Ministerio de Industria y Energia de 16
de abril de 1998, dispondran de un plazo maximo
de un afo a partir de la entrada en vigor del
presente Reglamento para su adaptacién a lo

dispuesto en el presente Reglamento.

El préximo dia 12 de diciembre de 2018 finaliza
el periodo transitorio indicado en la normativa, por
lo que, en esta fecha todas las empresas debe-
ran estar adaptadas a los requisitos estableci-

dos en la norma indicada.

De entre los requisitos exigidos por la normativa,

cabe mencionar expresamente, que la empre-

sa instaladora y/o mantenedora de proteccion
contra incendios debera disponer de un sistema
de calidad que tenga incluido en su alcance las

instalaciones de protecciéon contra incendios.

Asi pues, todas aquellas empresas habilitadas bajo
el anterior Reglamento que no hayan procedido a
la adaptacion, deberéan proceder a la implantacién
y certificacion de un sistema de calidad bajo la nor-
ma ISO 9001:2015 que incluya en su dmbito de cer-
tificacion todas y cada una de las actividades que
realice en el dambito de proteccién contra incendios
antes del citado 12 de diciembre de 2018, si no
quiere incumplir el reglamento y arriesgarse a per-
der la habilitacién, con la posibilidad de que pueda

sufrir algtin tipo de sancién por parte de Industria.

En este sentido recordamos que Agremia dispo-
ne de acuerdos para la implantacién y certifi-
cacion de este tipo de sistemas en condiciones

especialmente favorables.

MIGUEL A. SAGREDO

Responsable Dpto. Juridico AGREMIA
juridico@agremia.com

MAS INFORMACION
Tel.: 91 468 72 51
ext 105
juridico@agremia.com
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Congreso Eurovent.

AGREMIA COLABORA

EN CONGRESOS
ESPECIALIZADOS DEL
SECTOR, CAlI Y EUROVENT

CONGRESO SOBRE CALIDAD DEL AIRE
INTERIOR

Agremia participa como Asociacion colaboradora
en el | Congreso sobre Calidad del Aire Interior,
que se celebrara los dias 22 y 23 de Noviembre en
la Escuela Técnica Superior de Ingenieros Indus-
triales de Madrid y que reunira a Grandes expertos
de nivel nacional e internacional. El comité organi-
zador —formado por la Asociacién de Fabricantes
de Equipos de Climatizacion, AFEC; la Asociacion
Técnica Espariola de Climatizacion y Refrigeracién,
ATECYR; y la Federacién de Empresas de Calidad
Ambiental en Interiores, FEDECAI- ha reunido a
un nutrido grupo de profesionales de los distintos
ambitos de este campo y ha disefiado un progra-
ma que mostrara como se gestiona la calidad del

aire interior en distintos paises del mundo.

La calidad del aire interior afecta a la salud de las
personas y, por tanto, es un elemento con un im-
portante impacto econémico para las empresas.
De hecho, el Observatorio de la Calidad del Aire
Interior del Ministerio de Salud francés estima que

el coste de la mala CAl asciende a 19.000 millones

de euros anuales en el pais vecino.

El programa completo del | Congreso CAl puede

consultarse en: http://congresocai.es/programa/

Todos los asociados a Agremia cuentan con un

25% de descuento en la cuota de inscripcion.

EUROVENT

De igual manera Agremia estuvo presente como
Asociacion colaboradora, en el Congreso Euro-
vent, relevante evento internacional de la indus-
tria de la Climatizacién y la Refrigeracién en Eu-

ropa.

Celebrado del 25 al 28 de Septiembre en Sevilla,
cabe resaltar el Simposio de la Industria Espafio-
la de la Climatizacién y la Refrigeracién, jornada

que reunid a mas de 150 profesionales.

La jornada permitié aclarar muchos conceptos y
situaciones relacionadas con los productos cer-
tificados, las directivas de ecodisefio, el Codigo
Técnico de la Edificacion y Edificios de Consumo
de Energia casi Nulo, las ayudas que se pueden
obtener de las administraciones nacionales y au-
tonémicas con el uso de energias més verdes, la
consideracién de la bomba de calor como fuen-
te de energia renovable 6 el nuevo Reglamento
de Seguridad para Instalaciones Frigorificas entre

otros aspectos.

DE INTERES
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AMPANA OTONO / INVIERND 2018

Un invierno pensado para disfrutar
con las calderas murales WOLF.

CALIDAD - FIABILIDAD -
CON GARANTIA

Dindamicas, de alto rendimiento
y FACIL MANTENIMIENTO.

WOLF FGB (K] y CGB-

S PROMOCION VALIDA
1 septiembre - 31 diciembre

BTJ,? L

. www.wolfeu
PENSADO PARA TI.
www . wolf-pro.es
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MIGUEL A. SAGREDO

Responsable Dpto. Juridico AGREMIA
juridico@agremia.com

MAS
INFORMACION
Tel.:

91 468 72 51
ext 105

OFICINA DE TRANSMISION

DE NEGOCIO

La Oficina de Transmisién de Negocios es un ser-
vicio que tiene por objeto publicitar, asesorar y
acompanar a aquellas personas o entidades inte-
resadas en la transmision de la titularidad de em-
presas y negocios.

En particular pretendemos hacer ver a los empre-

sarios que existen diferentes alternativas y oportu-
nidades, en aquellos casos en los que, por jubila-
cién, incapacidad o cualquier otra circunstancia, se
plantean el cese de actividad como salida.

A continuacién, informamos de aquellas empresas

que tenemos en estos momentos en cartera.

EMPRESA VENTA ONLINE DEL SECTOR
CLIMATIZACION (Ref V.001-16-6)

Importante empresa de venta online sector
climatizacién con suministro a nivel nacional y
servicio de instalacién en Madrid

Excelente oportunidad para quienes deseen crecer o
implantarse en el sector de la venta e instalacién de
equipos y sistemas de climatizacién. Empresa lider

en la comercializacién de equipos y sistemas de cli-

matizacidn, tanto en el sector doméstico como en el
comercial, con sede en Madrid y distribucién a nivel
nacional. Bien posicionada, ingresos estables y en
continuo crecimiento, gran cartera de clientes a nivel
nacional, y sellos de reconocimiento en el ambito del
comercio online. 1SO 9001, 14001 y clasificacion em-
presarial. PRECIO: 2.140.950 €. Tasacion auditada
oficialmente. Incluye activos y propiedades en Madrid

capital. Posibilidad de negociacion sin propiedades.

SE VENDE POR JUBILACION: IMPORTANTE
EMPRESA EN EL AMBITO DEL GAS Y LA
CALEFACCION (Ref: V.002 16-06)

Conocida empresa del sector de la calefaccién

y la climatizacién orientada al sector doméstico,
con més de 30 afios de implantacién en Madrid

y negocio bien consolidado, se vende por
jubilacién de sus socios.

|deal para nuevos emprendedores o empresas

ya consolidadas, con animo de implantar nuevas

metodologias y férmulas de venta que permitan
desarrollar todo el potencial del negocio y renta-
bilizar la imagen y el fondo de comercio generado
durante estos 30 afos. La empresa es Servicio Téc-
nico de marca lider en el &mbito de la comerciali-
zacion de calderas, calentadores, termos y equi-
pos de aire acondicionado. PRECIO: 167.000 €.
Tasacion auditada oficialmente. Incluye activos y
propiedades en Madrid capital. Posibilidad de ne-

gociacion sin propiedades.

EMPRESA DEDICADA AL ALQUILER
DE EQUIPOS DE REFRIGERACION Y
CLIMATIZACION (Ref V.004-18-9)

Importante empresa dedicada al servicio de
alquiler de equipos de refrigeracion y climatizacion
se vende por jubilacién

Empresa con dilatada experiencia dedicada a

prestar servicio a empresas del mundo de la hos-
telerfa, el catering, distribucion de alimentacién,
organizacién de eventos, etc..., con un amplio ca-
talogo de productos de refrigeracion y climatiza-
cién que permite satisfacer cualquier tipo de nece-
sidad, puntual o permanente. PRECIO: 750.000 €

EMPRESA DEDICADA AL MANTENIMIENTO,
REPARACION E INSTALACION DE AAY
CALEFACCION (Ref V.005-18-10)

Empresa dedicada al mantenimiento,
reparacion e instalacién de aire acondicionado

y calefaccién, se vende por jubilacién

Empresa con dilatada experiencia dedicada en el sec-
tor de la climatizacién, SAT oficial de diversas marcas
de equipos de refrigeracién y climatizacion y con im-
plantacion en el dambito de la Comunidad de Madrid,
local en propiedad y equipo y utillaje necesarios para
el ejercicio de la actividad. PRECIO: 550.000 €

SE VENDE



DAMOS LA BIENVENIDA...
EN LOS MESES DE JULIO A OCTUBRE

De las nuevas altas,
el 47% son empresas (Sociedades
Li - Sociedades Andnimas, etc..)

utonomos
» SOLUCIONES SIGLO XXII, S.L. ) REMASER SERVICIO TECNICO,
» ORECA FACILITYS, S.L. S.R.L.
b INSTALACIONES GALMO, S.L. b CAPRIS INSTALACIONES, S.L.U.
» FONGAS ELECTRIC, S.L. ) PICAZO RODRIGUEZ,
b ZABALA MELCHIORI, ABEL FRANCISCO JAVIER
» NAVALAIR CLIMA, S.L.U. ) CLYSEMA, S.A.
) FERNANDEZ MUNOZ, RICW b TENSIOLEC, S.L.
» UMBRALCLIMA, S.L. ™ ) GRE GESTION, S.
» GONZALEZ CIPRIAN, JORGE pr ) TALAVERA CULE ., ANTONIO
» MI'AIRE'Y CALDERA, S.L. "|_ JOSE Il|""' b
b KIRKIN, VLADIMIR AUGUSTIN ) CABALLERO LOPEZ-VILLALON,
b CERNA PEREZ, LEYNER VAN -l
) RIVERA JIMENEZ, CLAUDIO b FLORES ACEVEDO, GUILLERMO
» OKAGUA SOLUCIONES, C.B. PAULINO

b SERRANO MUNOZ, ANTONIO M. » ROBLEDANO LUCERO, JUAN
» RODRIGUEZ MONTES, MIGUEL » MTO DE INST. TERMICAS Y

) BAQUEDANO MARTINEZ, SOLARES SATECLIMA XXII, SL - é'j

CARLOS ANTONIO ) MADRID BORREGO, FRANCISCO - j" 5

) CLIMATIZACIONES MARTINEZ &  JAVIER T 3

ERAZO, S.C. ) OBRAS INST Y SERV ESPEJO, y

) ESCOBAR GARCIA, JORGE SLU g

) NAVAS TAMARAL, CHRISTIAN ) ALVAREZ REDONDO, S.A. 3

) RODRIGUEZ MUNOZ, JOSE ) INSTAL. Y MTO. TIRADO, S.L. i z
MARIA ) LAINA DE LA FUENTE, %_:fr -~

) FERNANDEZ, ABEL HORACIO FERNANDO " 2

<
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ELECTRICIDAD

ELECTRONICA

. 27,60€
Precio de venta No
Socio: 33,12€

ELECTROTECNIA

30,58€
e =~ Precio de venta No
Socio: 36,69€

DOMOTICA

INSTALACIONES
DOMOTICAS

m' ® Precio de venta Socio:

S
.1'-‘?:. _ﬂ Precio de venta No

Socio: 34,56€

ENERGIAS
RENOVABLES

EL UNIVERSO
DE LAS ENERGIAS
RENOVABLES

21,73€
Precio de venta No
Socio: 26,08€

¢ Precio de venta Socio:

" Precio de venta Socio:

Precio de venta Socio:

ENERGIA SOLAR
FOTOVOLTAICA:

:._ )
R CALCULO DE UNA
it INSTALACION

b alacl AISLADA
L; _.i__4

—t==——

Precio de venta Socio: 16,54€
Precio de venta No Socio: 19,85€

INSTALADOR DE GAS
| CATEGORIA B

Y C: EJERCICIOS DE
TEXTO
g Y CALCULOS
RESUELTOS

Precio de venta Socio: 23,94€
Precio de venta No Socio: 28,73€

REGLAMENTO DE
COMBUSTIBLES
GASEOSOS
(Actualizacién 2016).
INSTALADOR DE GAS

Precio de venta Socio: 20,96€
Precio de venta No Socio: 25,15€

SELECCION DE
NORMAS UNE
REGLAMENTO GAS
Precio de venta Socio:
54€
it +were.  Precio de venta No
- Socio: 67€

TODOS LOS LIBROS SE PUEDEN CONSEGUIR A TRAVES DE
www.agremia.com o llamando al 914687251

CATEGORIA A, B, Y C.

BIBLIOTECA DE

Agremia

INSTALACIONES
TERMICAS EN EDIFICOS
(RITE)

EQUIPOS E

INSTALACIONES
TERMICAS

=)

Precio de venta Socio:

Y P r?s
- ‘ Precio de venta No
W Socio: 30,46€

LA BOMBA
DE CALOR.
FUNDAMENTOS,
TECNOLOGIA Y
CASOS PRACTICOS

Precio de venta Socio: 14€
Precio de venta No Socio: 16,80€

SELECCION NORMAS
_ UNE DELRITE

'ﬁ . Precio de venta Socio:
= 85€
Precio de venta No
Socio: 98€

GASES FLUORADOS

P —— T|LIZACION DE
Emmrnar

s REFRIGERANTES
FLUORADOS

Precio de venta Socio:
18,46€

Precio de venta No
Socio: 22,15€

MANTENIMIENTO
DE EDIFICIOS

GUIA TECNICA DE
MANTENIMIENTO 2.0. FORMATO
USB.

Precio de venta Socio: 12€

Precio de venta No Socio: 24,04€

BIBLIOTECA DE AGREMIA



PRESENTACION EXCLUSIVA
DEL SHOWROOM DE GULI
A LOS SOCIOS DE AGREMIA

DPTO. MARKETING GULI

El pasado Jueves 21 de Junio, los asociados de
Agremia visitaron las instalaciones de Guli llumina-
cién, empresa referente mundial en la fabricacién

de iluminacién LED.

La iluminacién led cada vez estd més presente en
nuestras vidas, a pesar de ello son muchos los que
todavia no conocen las posibilidades y beneficios
que conlleva la utilizacién de este tipo de tecno-
logia, no solo para las instalaciones, sino también

para las personas y el medioambiente.

Por este motivo, Guli lluminacién abrié su Showroom
para que los asistentes pudieran conocer su gama
de productos, las ultimas novedades que se han in-
corporadas a su catélogo y las miltiples posibilida-

des de instalacién que existen con tecnologia led.

Guli iluminacién cuenta con una superficie de mas
de 3.000 metros cuadrados de instalaciones, divi-
didas entre oficinas, exposicion y almacén. Debido
a la situacion estratégica de las instalaciones, si-

tuadas en Fuenlabrada (Madrid), y al amplio stock

PRESENTACION DE PRODUCTO

permanente que permite distribuir los productos

en un corto periodo de tiempo.

El espacio destinado a la exposicion, cuenta con
més de 600 metros cuadrados, y esta abierto para
que los clientes puedan conocer personalmente

todos los productos.

La presentacién se realizé en el Showroom de Guli
lluminacion, donde se realizd una presentaciéon de
la marca y todas las novedades, y se acompand a
los asistentes a través de la exposicion mostrando-
les toda la gama de productos. El evento estuvo
amenizado por la actuacion del Mago Andy Gonza-
lez, que demostro su destreza con la magia, disfru-

tando junto a los asistentes a un magnifico céctel.
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BAXI PRESENTO EN AGREMIA
LAS NOVEDADES EN
SISTEMAS DE CLIMATIZACION
EFICIENTE DE AEROTERMIA

El pasado 20 de septiembre Baxi presentd a los

asociados de Agremia el importante papel que tie-

ne la Aerotermia en el mercado de la climatizacién.

En julio del 2018 se publicé el borrador del nuevo
documento Baésico de Ahorro de Energia (DB-HE)
del CTE. Este nuevo documento introduce las exi-
gencias minimas que deben cumplir los edificios
en cuanto a limitaciones de dicho consumo y de-
fine los edificios de consumo de energia casi nulo
(nZEB). Estos edificios requeriran un consumo de
los sistemas de climatizacién muy bajo, con un

aporte de energias renovables muy importante.

En este escenario, la Aerotermia tendra un papel

protagonista.

El borrador del codigo técnico hace referencia a
la mejora de los aislamientos de las viviendas y
aumento del control solar. Limita el consumo de
energia primaria no renovable y obliga al consumo
de energia primaria renovable para satisfacer par-
te de la demanda de ACS.

Edificios mejor aislados tendran menor demanda
térmica, lo que significa equipos de menor po-
tencia. Esta mejora en el asilamiento conllevard
la necesidad de sistemas de refrigeracién en mu-
chos de estos edificios y el limite de consumo de
energia primaria el uso de equipos mas eficien-

tes.

Esto dara paso a que gran parte de las instala-
ciones climaticas en edificios de nueva construc-
cién, sean realizadas con sistemas Aerotérmicos
(Bombas de Calor). Estos equipos son de menor
potencia que los actuales, de mayor eficiencia
energética y capaces de cubrir todas la necesidad,

calefaccidn, refrigeracién y ACS.

Desde BAXI hemos apostado por esta nueva eta-
pa que se avecina, con equipos sobrepotenciados,
inverter y reversibles desde 4,5 kW hasta 16 kW en
sistemas bibloc y con acumulacién de agua de 180
litros, para cubrir las demanda de acs. Equipos
monobloc desde 6 kW hasta 38 kW y Bombas de
calor solo acs desde 90 a 300 litros. Con alto rendi-

miento con COP de hasta 5,1.

Sistemas BAXI, compuesto por Bombas de Calor
bibloc y el termostato modulante WIFI TXM, con
el cual podremos gestionar de forma remota nues-
tro sistema de climatizacién a través de una APP.
Con un solo dispositivo, que nos permite controlar
varios emisores, cambio automéatico de verano a
invierno, y con una instalacién simplificada, tanto
para el instalador como un manejo sencillo para

el usuario.

PRESENTACION DE PRODUCTO



GREE NUEVO SOCIO
COLABORADOR DE AGREMIA

GREE Electric Appliances Inc., es el ma-
yor fabricante del mundo de aparatos de
aire acondicionado. Fundada en 1991 en
Zhuhai, China, es la Unica marca de aire
acondicionado en China clasificada como
‘World Brand’. Ademés, GREE produce,
desarrolla y fabrica los componentes in-
ternos de sus equipos para mantener la
coherencia de sus sistemas, optimizarlos y

mejorar su calidad.

1 de cada 3 equipos de aire acondicionado
del mundo es GREE. Un éxito basado en la
capacidad de innovacién de la marca, que
destina el 5% de sus ventas a I+D+iy cada
afio produce mas de 65 millones de unida-

des de su gama de pro-ductos.

GREE PRODUCTS

GREE Products distribuye en Espafa y
Francia los productos de GREE Electric
Appliances Inc. Of Zhuhai. Su objetivo es
situar a GREE como la marca de referencia
en Espafa y Francia en tecno-logia, inno-

vacion y eficiencia energética.

La oferta de GREE Products para Espafia 'y
Francia ofrece una extensa gama de solu-
ciones avan-zadas para cualquier tipo de
necesidad de los mercados doméstico,

comercial e industrial.

GAMA DOMESTICA

Presenta una gran variedad de formatos
que va desde los modelos split pared y
split consola hasta los portétiles, deshu-

midificadores y purificadores de aire. Una

SOCIO COLABORADOR

extensa lista de modelos ideales para la
climatizacién del hogar, con la tecnologia

maés innovadora y eficiente.

GAMA COMERCIAL
La gama comercial de Gree ofrece un am-
plio abanico de unidades interiores y ran-

gos de potencias de exteriores.

En primer lugar, se encuentra la serie
Free Match 5x1, la mas versatil de GREE.
Esta serie permite conectar hasta 5 uni-
dades interiores y es ideal para edificios
residenciales, hoteles u oficinas, entre
otros. En segundo lugar, la gama Super
Free Match 9x1 permite hasta 9 unidades
interiores y presenta potencias de entre
12kW y 16kW; son productos ideales para
acometer cualquier proyecto de tamafio

medio-grande.

GAMA INDUSTRIAL

La gama industrial de Gree esté disefiada
con tecnologias de vanguardia para garan-
tizar las condiciones climéticas de grandes
espacios de forma efectiva y optimizando

el consumo.

En la Gama Industrial destaca la serie
GMVS5 con una potencia maxima de hasta
88HP, tecnologia all DC Inverter, resistente
a la corrosién, con funcionamiento fiable
incluso en situaciones de emergencia,
modo exterior silencioso y longitud de tu-
beria total de hasta 1.000m para un disefio

e instalacion flexibles.

@ GREE
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tecnotermica

TECNOTERMICA

WWW.TECNOTERMICA.ES

Es una empresa dedicada a la distribucién
de materiales para instalaciones de Cale-
faccion, Aire Acondicionado, Energia Solar
Térmica y Tratamiento de Agua, fundada
en el afio 1.979 con la mision de suminis-

trar y asesorar a nuestros clientes.

Tenemos nuestra sede en el Poligono In-
dustrial Ventorro del Cano C/ Vereda de

los Barros n° 20 de Alcorcon-Madrid.

Pertenecemos al Grupo TERMOCLUB
cuya sede y almacén regulador se encuen-

tra en la provincia de Gerona.

Ponemos al alcance de nuestros clien-
tes una amplia gama de productos en-
tre los que cabe destacar la distribucién
en exclusiva de las marcas de quema-
dores y calderas BALTUR y bajo nuestra
marca propia HEATSUN distribuimos

Generadores de Aire Caliente, Paneles

Solares, Acumuladores de A.C.S. Depé-

sitos de Inercia, Aerotermos, Suelo Ra-

diante, etc.

Ademas de nuestras exclusivas distribui-
mos marcas tan importantes como Bom-
bas GRUNDFOS, Regulacion SIEMENS,
DANFOSS y TREND tratamiento de agua
CILLT, Intercambiadores de Calor ALFA
LAVAL, Depositos de Expansion IBAION-
DO, Equipos de Aire Acondicionado de
PANASONIC, SAMSUNG, LG y HAIER.

Por demanda de nuestros clientes, insta-
lamos llave en mano Chimeneas para la
evacuacion de los gases de combustion
de Salas de Calderas, tanto en doble pa-
red de acero Inox, como entubados por
antiguas chimeneas de fabrica, utilizando
para ello la marca CHIMETAL.

Tenemos como objetivo satisfacer la de-
manda personalizada de nuestros clientes,
tanto en la rapidez y calidad de servicio
como en asesoramiento técnico que ne-

cesiten.

SOCIO COLABORADOR



JORPA ACCESORIOS

JORPA ACCESORIOS DE
CALEFACCION NUEVA EMPRESA
ADHERIDA DE AGREMIA

Jorpa Accesorios de Calefaccion, S.A.
como Almacenista-Mayorista del Sector
de La Fontaneria, Calefaccién y Clima,
cuenta con mas de 30 afios de experiencia
en el mercado, distribuyendo y comerciali-
zando sus productos por todo el territorio
nacional, siendo su principal filosofia de
negocio la calidad y servicio al instalador

profesional.

Para ello disponemos con unas infraes-
tructuras técnicas y de almacenamiento
para méas 10.000 articulos, donde el insta-
lador encontraréd una amplia gama de pro-

ductos, como:

EMPRESA ADHERIDA

D Tuberia de acero soldado, sin soldadura,
tubo y accesorio de pvc presidn y eva-
cuacidn, tubo y accesorio de multicapa,
de PEX, de PPR accesorio de cobre, de
hierro roscar, de latén roscar, de soldar
(como curvas, tes, fondos, red. concén-
tricas y excéntricas), bridas, aislamiento,
artiglas, vélvulas de roscar y de embridar,

soportacion y manometria, etc.

Nuestras instalaciones y oficinas estan ubi-
cadas en Madrid, en el Poligono Industrial
de Vallecas, Ctra. de Villaverde a Vallecas
N°. 275, donde contamos con una super-
ficie de almacenamiento de 5.000 m2 y de
una flota de tres camiones, que junto con
nuestra maquinaria y equipo profesional

serd capaz de atender las necesidades de

todos nuestros clientes y proveedores.

jorpa accesorios, s.a.

Grupo Jorpa

PARA MAS
INFORMACION

OFICINAS Y ALMACEN:
Poligono Industrial de Vallecas
Ctra. Villaverde a Vallecas, 275

28031 Madrid (Espafia)

HORARIO DE LUNES A
VIERNES:

De8aldhs.y

de 15:30 a 19:00 hs.
Teléfono: 917782654 /
Fax:913031257

Correo electrénico:
jorpa@jorpa.es
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ARISTON

LLEVA EL CONFORT
HASTA GROENLANDIA
PARA LUCHAR CONTRA EL
CAMBIO CLIMATICO

Ariston, la marca principal y més inter-
nacional de Ariston Thermo Group,
anuncia oficialmente la culminacién
del 'Ariston Comfort Challenge. Mi-
sién Groenlandia’, la primera camparia
mundial con la que la firma se ha fijado
el trepidante objetivo de garantizar el
confort, a pesar de las numerosas ad-
versidades, construyendo una vivienda
modular, acogedora e innovadora (la
Ariston Comfort Zone) en el corazén
de la remota y helada Qeqertarsuaq,
maés conocida como Isla Disko.

En la Isla Disko, en la costa oeste de
Groenlandia, un equipo de investiga-
dores de la Universidad de Copen-
hague, se dedica a recoger y examinar
muestras para llegar a descubrimien-
tos fundamentales para los estudios
del cambio climatico. Hasta ahora,
debido a las duras temperaturas y a las
condiciones climéaticas adversas, y sin
una infraestructura adecuada, les resul-
taba imposible permanecer en el terre-
no mas de unos dias durante los meses
de invierno.

The Comfort Challenge ha sido una
inmersién en lo desconocido para los
tres instaladores de Ariston selecciona-
dos a través de una campafa mundial:
Yuanshuo "Andy” Huang (33 afios,
China), William Randaccio (43 afios,
Italia) y Oleg Belly (28 afios, Rusia). Los
tres profesionales elegidos conforma-
ron el equipo multiétnico y altamente
capacitado que se aventurd en el trepi-
dante viaje hacia el corazén del Artico
para construir un refugio estable y con-
fortable para el equipo investigador
danés.

MULTITUBO

INCORPORA NUEVAS
VALVULAS DE ESFERA CON
PALANCA'Y PROTECCION

Multitubo incorpora nuevas valvulas de
esfera con palanca y proteccién para
Sistemas Multitubo Multimordaza MM
y AIS PEX con numerosas ventajas que
facilitan el trabajo diario:

> Cuerpo de vélvula fabricado en la-
ton.

) Apta para agua potable.

b Temperatura de trabajo -20°C a
180°C.

D Méxima presion de trabajo 25bar.

»  Mando palanca que facilita la aper-
tura y cierre de la vélvula.

» Mando palanca de acero con pro-
teccion pléstica.

> Disponible en gama AIS PEX'y Mul-
titubo Multimordaza MM en dimen-
siones 20, 25y 32.

La referencia del articulo para MM es
571.2020 (20x2,25), 571.2525 (25x2,50) y
571.3232 (32x3,00).

La referencia del articulo para AIS
PEX es 1471.2020 (20x1,90), 1471.2525
(25x2,30) y 1471.3232 (32x2,90).

Para mas informacion,
entra en www.multitubo.es

PRESTO

PRESTO CUSTOM,

MAXIMA PERSONALIZACION
PARA INSTALACIONES
EXIGENTES

A principios de afo el fabricante
Presto Ibérica arrancaba con PRESTO
CUSTOM, una propuesta impactan-
te y Unica en el mercado que permite
“customizar” muchas de sus series de
griferia para colectividades. Para los
amantes del disefio y profesionales
que quieran personalizar corporati-
vamente sus instalaciones, PRESTO
CUSTOM les da diferentes opciones
de colores, originales acabados print,
personalizacion con laser, etc. Eleccio-
nes propias para destacar la estética
de los ambientes y captar la atencién
del usuario. Mezcla de colores o aca-
bados esmerilados o en panel, etc.,
Acabados de originales “texturas” y
acabados cromaticos que dan un fuer-
te valor afiadido al bafio con un toque
muy personal distinguiendo con exclu-
sividad la instalacién.

Ademés de las diferentes tecnologias
en acabados que presenta, PRESTO
CUSTOM no solo da la oportunidad
de elegir el acabado del grifo, sino que
también permite intercambiar piezas
para disefar griferia temporizada Unica
que de un plus de personalidad al es-
pacio.

NOTAS DE PRENSA



FERROLI

LANZA SU NUEVO
CATALOGO-TARIFA DE
CLIMATIZACION 2018

En primer lugar, Ferroli sigue apostan-
do fuertemente por su mas completa
gama de aerotermia mejorando por
un lado sus gamas de aerotermia mul-
titarea (calefaccién, refrigeracién y ACS)
RVL | Plus E (con los modelos 7-9-14-16
kW) y por otro, la bomba de calor ae-
rotérmica Aqua 1 Plus especifica para
produccion de ACS, en tamarios de 90
[t (mural) y de 160 — 200y 260 It (de pie).

Otra de las novedades, es la nueva
gama de fancoil MERCURY 2 para ins-
talacion en falso techo con conductos y
cuenta con presion estética disponible
nominal de 60-70 Pa. Este nuevo fan-
coil cuenta con 5 tamarios y dos posi-
bles configuraciones de bateria (3R y
6R), por lo que se dispone de un total
de 10 modelos diferentes con un ran-
go de potencia entre 4 a 27 kW.

En esta tarifa de climatizacion, estan
también presentes, entre otras, las ga-
mas de enfriadoras y bombas de calor
condensadas por aire RGA y RLA en sus
distintas configuraciones (estandar, alta
eficiencia HE, baja temperatura de im-
pulsion BR, etc.). La gama RGA esta dis-
ponible en un rango de potencias entre
50y 200 kW y la gama RLA en un rango
de entre 150 y 400 kW.

Para conocer todas las novedades,
ademds de las aqui descritas, y con-
sultar toda la oferta de Ferroli, se pue-
de visualizar y descargar la tarifa en
www.ferroli.com

NOTAS DE PRENSA

JUNG

AUNA TECNOLOGIA,
CALIDAD Y DISENO EN SUS
NUEVAS SOLUCIONES PARA
EL SECTOR HOTELERO

Jung ha renovado su amplio porfolio de
soluciones para el sector, con nuevos
dispositivos que no solo cumplen con
los més altos estandares de calidad, di-
sefio, funcionalidad y facilidad de uso,
sino que también ofrecen una mayor
economiay eficiencia energética para el
hostelero, asi como procesos de trabajo
mas eficaces para el personal.

Este es el caso de las nuevas Placas
de Led para hoteles, cuya unidad de
pasillo estd disponible ahora en vidrio
de alta calidad. Este dispositivo facilita
la comunicacion de los huéspedes con
el personal del hotel, activando los le-
treros de “No molestar” o "Hacer ha-
bitacion” retroiluminados en color. Las
Placas de Led son totalmente persona-
lizables por la propiedad y su uso tam-
bién se extiende a la sefializacion de
pasillos, estancias, salas de juntas, etc.

Otra de las novedades significativas es
el sistema de iluminacién Plug & Light.
Se trata del primer portaldmparas em-
potrable que puede combinarse con
diferentes luminarias intercambiables,
ofreciendo una iluminacién facil y regu-
lable para interiores, instalada directa-
mente en paredes o techos.

GIACOMINI

KIT DE CONTABILIZACION
WIRELESS DE CENTRAL
GIACOMINI

Este kit de contabilizacién wireless per-
mite calcular la cantidad de energia
entregada en una instalacion sin nece-
sidad de cableado.

Para generar este célculo de energia,
el kit recopila datos sobre la tempera-
tura del agua de impulsién y retorno,
asi como el dato de volumen de agua
utilizada por cada usuario.

El kit esta formado por tres elementos:

> GE500Y306: calculadora de energia
térmica

b GE500Y406: vaina de alojamiento
de la sonda

b GE500Y506: par de sonadas de
temperatura PT1000

La centralita GE500Y306 es el principal
elemento del kit. Se trata de un conta-
dor de calor separado que mide la ener-
gia utilizada para calefaccion o refrige-
racion del agua de la instalacién con
tubos de didmetro tal que no permita la
instalacion de version compacta.

Para la correcta medicién del volumen
de agua utilizado, esta centralita va co-
nectada a la salida de impulsos de un
contador de agua sanitaria, como son
los modelos GE552Y166, GE552Y167,
GE552Y168 y GE552Y169.

El kit de contabilizacion wireless de
central es conforme a la directiva MIC
(2004/22/CE)*, que define los requisitos
alos que deben ajustarse los instrumen-
tos de medida para poder comerciali-
zarse y ponerse en marcha.

AGREMIA - N° 188 - AGOSTO-SEPTIEMBRE-OCTUBRE - 2018

37



AGREMIA - N° 188 - AGOSTO-SEPTIEMBRE-OCTUBRE - 2018

38

SOCIOS COLABORADORES

&

) BOSCH I

Inhaveciin pars Lavida

§C/

COMPTZ-R,

endesa

M GEBERIT

2 Madrilefia

7/1\" RED DE GAS

Panasonic

oy B ot SR

RRG

[Erribar,
racg your

Gldingasy

bankinter:

Gastolin

COTAINSA

o, Tubas y Accessries

C

fenie energia

finder

rrrrrrrrrrrrrrrrr

W VER A

N
italsan

SFJUNKERS
& BOSCH

multitubd)

BlrLamera

<

REFProL

£Ysauermann’ | Kinmo |

CENTRAR®
LINE

by Honeywell

CSM

Férroli

© Fittingsestdndar

nnnnnnnnnnnn

/nedgia
ié PRESTO

SANHA

Para toda

Saunier Duval

Slempre a tu lado

¢p arco’

RRRRRRRRRRRRRRRRRRR

FREMAP

ssssssss

@ Lowara
a xylem brand

@) orkli

Recyberica
Ambiental

b4

Schneider

CUADRO DE HONOR ]



= 8o sure,
Standard Hidréulica IGEEEIEG: tecnotermice @
TESY  Thermore TREND
Avovanenen (G UPONOSr  BVaillant
wegnn et WILF

EMPRESA ADHERIDA

Nueva figura de colaboracién de AGREMIA. Para més informacion contactar con el Dpto. de Marketing:
91 468 72 51 ext 103 o marketing@agremia.com
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= FLUIDSTOCKS
LEGANES

UN NUEVO MODELO DE
PUNTO DE VENTA

CON LAS MEJORES MARCAS.LIDERES EN...
CLIMATIZACION Y FONTANERIA

Poligono Industrial Butarque

Calle Miguel Catala, n®8

28914 Leganés, Madrid

Tel. 919.197.171

Fax. 219.197.049

Mail: fluidstocks.leganes@grupoelectrostocks.com
*Horario de 7:30 a 12h ininterrumpidamente

Queda muy poco para descubrir el nuevo concepto...
“FLUID SERVICE"

GRUPC
G ELECTROSTOCKS



