emia

Asociacién de Empresas del Sector de las Instalaciones y la Energia
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EL CLUB BAXI FIDELITY
SE RENUEVA CON ESTA
GRAN PROMOCION
DE LANZAMIENTO

Queremos celebrar el lanzamiento del nuevo Club BAXI Fidelity haciendo lo que mejor se nos da:
ofrecerte ventajas. Por eso, si subes ahora tus facturas de compra podras conseguir en tu tarjeta:

100€ x 1 PLATINUM PLUS 35€ x 1 NEODENS PLUS ECO

7 5 € x 1 PLATINUM COMPACT ECO 0 ALUX 2 5 € X 1 VICTORIA CONDENS

Siaun no eres instalador BAXI Fidelity, jesta es la sefal que estabas esperando!
Introduce facilmente tus facturas desde tu smartphone, tableta u ordenador y descubre
el resto de novedades del Club a partir de octubre.

Promocién vélida del 16 de septiembre de 2019 al 31 de diciembre de 2019.

‘ www.baxifidelity.es

LA NUEVA CLIMATIZACION

N° 193¢ AGOSTO-SEPTIEMBRE-OCTUBRE * 2019



ROPA LABORAL
INVIERNO | =
44,95 € OFERTA EXCLUSIVA SOCIOS

A

Lo YO ——e POLO

e T m/larga
PANTALON o— 100% al?uddn
multibolsillos yarios colores -2
varios colores
———o (HALECO
multibolsillos—
acolchado,
(Gris)
BOTA/ZAPAT0 o— _=
i sequridad-— = =
piel, negfo

P | ~(Precio IVA-no incluido) -

Mas informacion: Dpto. Marketing AGREMIA 91468 72 51 marketing@agremia.com



Agremia

REVISTA INFORMATIVA DE AGREMIA

N° 193 ¢ AGOSTO-SEPTIEMBRE-OCTUBRE ¢ 2019

Agremia
hee B

L LS A LY
W BALTHA COM P
RN PR

GE LANIAMERTT

Edita
AGREMIA
C/ Antracita, 7 - 2° plta. ® 28045 Madrid (Espafia)
Tel.: 91 468 72 51
agremia@agremia.com
www.agremia.com

Redaccién y Publicidad
Departamento de Marketing de AGREMIA

Colaboradores
Inmaculada Peiré, Victor Pernia,
Charo Pinilla y Miguel Angel Sagredo

Fotografia
®AGREMIA
©Shutterstock

Disefio grafico Agremia
Charo Pinilla Cabo
Diseflo y Maquetaciéon
JMR
Imprime
PACPRINT PUBLICIDAD S.R.L.
Depésito Legal
M-34197-1998

Reservados todos los derechos.
Ni la totalidad, ni parte de esta publicacién,
pueden reproducirse o transmitirse por ningin tipo
de procedimiento electrénico y mecénico, incluidos
los de fotocopia, grabacién magnética o cualquier
almacenamiento de informacién y sistema de recuperacién,
sin autorizacion previa de la empresa editorial.

www.agremia.com * marketing@agremia.com

AGREMIA ES MIEMBRO DE

AGREMIA ES PATRONO DE

SUMARIO

[__06]

EDITORIAL

NOTICIAS
AGREMIA

AGREMIA, nuevo miembro de
la Junta Directiva de FREMAP

Aprobado el nuevo
Reglamento de Instalaciones
Frigorificas (RSIF)

Reacciones de AGREMIA al
Plan de Calidad
del Aire Madrid 360

Instaladores 2.0 e
Instalcampus firman un
acuerdo de colaboracién

NOTICIAS
ESCUELA TECNICA

Nuevos cursos
semipresenciales
con apoyo on-line

DE INTERES

;Como de digital eres?

ARTICULO
TECNICO

Sistemas de tubo multicapa
para instalaciones de gas:
las instalaciones del futuro

S

N
I!

N
N

g

BIBLIOTECA
DE AGREMIA

CONSULTAS
TECNICAS

SE VENDE

Servicio Oficina de
Transmisién de Negocio

NUEVOS SOCIOS
DE AGREMIA

SOCIO
COLABORADOR
Arbo

PRESENTACION
DE PRODUCTO

Ferroli presenta las principales
novedades en su gama de
producto: aerotermia, gas y
gasoil

Baxi presenta sus sistema de
climatizacién en AGREMIA

NOTAS DE PRENSA

CUADRO
DE HONOR

AGREMIA < N° 193 = AGOSTO-SEPTIEMBRE-OCTUBRE - 2019



O tucai MM
INNOVACION Y DESARROLLO

www.tucai.com | www.tmmanterola.com



EDITORIAL

EL PAPEL DE AGREMIA COMO
REPRESENTANTES DE LOS
INSTALADORES MADRILENOS

Caprichos del destino, del calendario electoral o
simple coincidencia, 2019 ha supuesto un cambio
en las estructuras del poder autonémico y local,
que alcanza especial transcendencia en la Comu-
nidad de Madrid.

En este ultimo caso, la formacién del nuevo gobier-
no durante el pasado mes de agosto, ha supuesto
que los cambios en los principales niveles de la es-
tructura de las diferentes Consejerias (nombramien-
tos de Viceconsejeros, Directores Generales, etc...),
se haya producido en su mayor parte, a lo largo del
pasado mes de septiembre.

Por lo que se refiere al Ayuntamiento de Madrid,
quedd constituido a principios del verano, si bien su
andadura efectiva se ha producido a la vuelta de este.
Todo ello ha supuesto que, desde Agremia, estemos
desarrollando una intensa labor institucional a fin de
entrevistarnos con los nuevos responsables de las
areas que tienen mayor incidencia en el desarrollo de
nuestra labor y en la de nuestras empresas asociadas.
En el dmbito de la Comunidad de Madrid, las reu-
niones con las areas de Industria, Economia, Empleo,
Formacién o Consumo, nos han permitido trasladar
a sus responsables, la labor que viene desarrollando
Agremia durante sus méas de cuarenta anos de vida,
asi como las principales demandas para la mejora de
la competitividad de las empresas madrilefias.
Cuestiones como la agilizacion y reduccién de tra-
bas en los trédmites administrativos, fomento de
programas de digitalizacion e innovacion, impulso
a la formacién con la recuperacion de la figura del
aprendiz y los modelos de formacion dual, fomento
de medidas que contribuyan a mejorar la eficien-
cia energética y la seguridad de las instalaciones,
mejora del marco técnico normativo, impulso del
emprendimiento, etc..., son prioritarias para nues-
tra asociacion y, en la mayor parte de los casos, han
sido bien acogidas y compartidas por los nuevos
responsables autonémicos.

Asi mismo, tenemos pendiente una reunién con los
responsables de la Consejeria de Medio Ambien-

te, a fin de abordar la probleméatica en materia de

EDITORIAL

gestion de residuos y el marco de control de las
obligaciones en la compraventa de equipos que
funcionan con gases fluorados en cumplimiento del
RD 115/2017.

Adicionalmente, en el caso de la Comunidad, la la-
bor de las diferentes Consejerias se complementa
con la que desarrolla la Fundacién de la Energia de
la Comunidad de Madrid, dependiente de la Con-
sejeria de Economia y cuya clpula también ha sido
objeto de renovacion recientemente. Agremia ha
participado directa y activamente en la definicién
de esta nueva etapa, representando a todos los ins-
taladores madrilefios, a través de su participacion
en la Junta de Gobierno de la citada Fundacién,
maximo érgano de decision de la misma.
Igualmente, hemos tenido la oportunidad de hacer
llegar personalmente a los nuevos responsables mu-
nicipales las demandas de Agremia tanto en mate-
ria de movilidad, como de contribucién a la mejora
de la calidad del aire y la eficiencia energética en la
ciudad de Madrid. En este Ultimo punto, destaca la
propuesta, bien acogida por el Ayuntamiento, de
destinar 50 millones de Euros a lo largo de la legis-
latura, a medidas de renovacion de las instalaciones
energéticas que contribuyan a mejorar la seguridad
y la eficiencia energética de las instalaciones de cale-
faccion y climatizacién en la ciudad de Madrid. Esta
medida ha sido anunciada recientemente desde el
Ayuntamiento a través de la presentacion en socie-
dad del plan 360, que contempla entre otras, la ne-
cesidad de impulsar la renovacion de mas de 2.000
salas de calderas en la ciudad de Madrid.
Deseamos que, a lo largo de la legislatura, se va-
yan desarrollando los diferentes programas de go-
bierno bajo las anteriores premisas, al tiempo que
deseamos acierto a sus responsables y ofrecemos
nuestro leal apoyo a las instituciones, sin perjuicio
de continuar trabajando, desde la mas absoluta
independencia, por la mejora de las condiciones
de trabajo de las empresas instaladoras a las que
representamos y del conjunto del sector de las ins-

talaciones y la energia.
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AGREMIA, NUEVO MIEMBRO DE
LA JUNTA DIRECTIVA DE FREMAP

DESDE EL PASADO MES DE JULIO, AGREMIA HA PASADO A FORMAR PARTE
DE LA PRIMERA MUTUA DE ACCIDENTES DE TRABAJO - FREMAP

Tras la celebracién de la Junta General de Mutua-
listas de FREMAP, que tuvo lugar el pasado 18 de
julio, Agremia, ha pasado a formar parte de la Jun-
ta Directiva de la primera Mutua de Accidentes de
trabajo de Espafna por nimero de empresas aso-
ciadas, trabajadores objeto de cobertura y activos

y prestaciones gestionadas.

Las Mutuas Colaboradoras con la Seguridad Social
son asociaciones privadas de empresarios constitui-
das mediante autorizacién del Ministerio de Empleo'y
Seguridad Social e inscripcion en el Registro especial
dependiente de éste y tienen por finalidad colaborar
en la gestién de la Seguridad Social, bajo la direccion
y tutela del mismo, sin &nimo de lucro y asumiendo
sus asociados responsabilidad mancomunada en los
supuestos y con el alcance establecidos en esta ley. En

concreto, son funciones de las mutuas:

D La gestidn de las prestaciones econdmicas y de
la asistencia sanitaria, incluida la rehabilitacién,
comprendidas en la proteccion de las contingen-
cias de accidentes de trabajo y enfermedades
profesionales de la Seguridad Social, asi como
de las actividades de prevencion de las mismas
contingencias que dispensa la accion protectora.

D La gestion de la prestacion econdmica por
incapacidad temporal derivada de contingen-
cias comunes.

D La gestidn de las prestaciones por riesgo du-
rante el embarazo y riesgo durante la lactancia
natural.

D La gestidn de las prestaciones econdémicas por

cese en la actividad de los trabajadores auté-
nomos.

D La gestién de la prestacion por cuidado de
menores afectados por cancer u otra enferme-
dad grave.

D Las demés actividades de la Seguridad Social

que les sean atribuidas legalmente.

En el caso de FREMAP, presta cobertura a mas de
4,5 millones de trabajadores y cuenta con mas de
480.000 empresas asociadas segln resulta de su
memoria de actividades correspondiente a 2018.
Sélo en la Comunidad de Madrid, dispone de 24
centros propios de asistencia sanitaria, incluido el

Hospital de Majadahonda.

La designacion de Agremia, que se convierte asi
en la primera Asociacién empresarial de pequefias
y medianas empresas en formar parte de la Junta
Directiva de la Mutua, permitird representar ante
dicho érgano los intereses y las necesidades de
autonomos y pequerias empresas, y trabajar por la
mejora de la proteccién que empresarios y traba-
jadores reciben de FREMAP.

Asimismo sera la Directora General de Agremia, In-
maculada Peird, la persona que ocuparé dicho car-
go, que junto con el de otras nuevas componentes
de la Junta Directiva, contribuyen a lograr la paridad
en el érgano de gobierno de la entidad, que ya im-
pulsé la Ley Organica 3/2007 para la Igualdad efec-
tiva de Mujeres y Hombres, sirviendo asi de ejemplo

para el conjunto de las empresas asociadas.
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PUBLICADO EL NUEVO
REGLAMENTO DE
INSTALACIONES
FRIGORIFICAS (RSIF)

Tras varios afos de elaboracion y sucesivas mo-
dificaciones, el Gobierno aprobé el pasado 27
de septiembre el RD 552/2019 por el que se
aprueba el nuevo Reglamento de Seguridad de
Instalaciones Frigorificas que viene a sustituir al
hasta ahora vigente RD 138/2011 de 4 de febrero,
y que ha sido finalmente publicado en el BOE hoy
dia 24 de octubre.

Tal y como resulta de su Exposicion de Motivos, el
nuevo texto reglamentario, tiene por objeto tras-
poner al Ordenamiento Juridico espafiol, diversas
disposiciones europeas publicadas en los ultimos
afos, y, singularmente, adaptar la anterior norma-
tiva en materia seguridad de instalaciones frigori-
ficas a los avances tecnoldgicos, incorporando la
evolucion de la técnica y la experiencia que se ha

ido acumulando en los Ultimos afios.

PRINCIPALES NOVEDADES

En el &mbito europeo, la norma EN 378:2016 so-
bre requisitos de seguridad y medioambientales
que han de cumplir los sistemas de refrigeracién
y bombas de calor, ya habia clasificado los refri-
gerantes, atendiendo a los criterios de inflamabili-
dad, en cuatro categorias, introduciendo, entre los
grupos L1y L2, el 2L, es decir, establece las cate-
gorias 1, 2L, 2y 3. Con esta nueva categoria 2L de
inflamabilidad para los hidrofluorocarburos y los
hidrofluorocarburos insaturados, la EN 378 permi-
te cargas maximas superiores y el uso de estas sus-
tancias en un abanico més amplio de aplicaciones
y ubicacion. Asi mismo, permite a los fabricantes

aplicar cargas de refrigerante considerablemente
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superiores cuando se adoptan determinadas me-

En consecuencia, el nuevo Reglamento incorpo-
ra esta nueva clasificacién creando la categoria
A2L para los refrigerantes de bajo potencial de
calentamiento atmosférico y de ligera inflama-
bilidad (por ejemplo el R-32), para los que, de-
pendiendo de la carga de refrigerante y la poten-
cia eléctrica de la instalacion y los compresores, se
eliminan requisitos administrativos como pue-
den ser la elaboracién de un proyecto y certificado
de direccion de obra, supresion de la exigencia
de que el titular disponga de un Seguro de Res-

ponsabilidad civil de 500.000 €, y permitiendo que

MIGUEL A. SAGREDO

Responsable Dpto. Juridico Agremia
juridico@agremia.com
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estas instalaciones de menor potencia puedan ser
realizadas por empresas instaladoras frigoristas de
nivel 1, o por empresas RITE cuando la instalacion

tenga por objeto el confort térmico.

Segun el propio Ministerio de Industria, esta flexibili-
zacion de los requisitos de instalacién, permitird que
los ciudadanos se ahorren unos 800 millones de eu-
ros al afo, debido al gran nimero de instalaciones de
aire acondicionado y refrigeracién de baja toxicidad y

baja inflamabilidad que se realizan anualmente.

Siendo esta la principal novedad del nuevo Re-
glamento, no lo es menos que su eficacia queda
atemperada por el hecho de que, desde el pasado
mes de diciembre de 2018, el RD 20/2018 de me-
didas urgentes para el impulso de la competiti-
vidad econémica en el sector de la industria y el
comercio en Espaiia, ya habia puesto en marcha
con caracter transitorio esta nueva clasificacién y
reducido los requisitos para la utilizacion de estos
refrigerantes, en tanto en cuanto se aprobaba de-

finitivamente el nuevo RSIF.

Otra novedad del Real Decreto, es que habilita
una nueva via para el acceso a la profesién, al
abrir la puerta a las entidades de certificacion de
personas, de modo anélogo a lo que ya ocurre en

la mayoria de Reglamentos de Seguridad.

ENTRADA EN VIGOR Y PERIODO
TRANSITORIO

Si bien el Reglamento entrara en vigor el 2 de
enero de 2020, salvo en lo relativo a la utiliza-
cién de refrigerantes A2L, que entrara en vigor
al dia siguiente al de su publicacidn, se estable-
cen una serie de Disposiciones Transitorias de es-

pecial importancia.
a) Instaladores y Empresas Habilitadas
En primer término, se mantienen las habilitacio-

nes tanto para las personas (instaladores frigoris-

tas), como para las empresas (empresas instalado-

ras y mantenedoras frigoristas), que estuvieran en
posesion de las mismas en el momento de entrada
en vigor del nuevo texto reglamentario. No obs-
tante, para estas ltimas, se concede el plazo
de un afio para su adaptacién a los requisitos

marcados por el articulo 12.
b) Instalaciones existentes

Por lo que se refiere a las instalaciones existen-
tes, la Disposicién Transitoria primera, distingue
entre instalaciones que estuvieran registradas y

aquellas que no estuvieran.

D Respecto de las primeras, dispone que se
aplicaré el capitulo IV del Reglamento sobre el
mantenimiento, reparacion, funcionamiento,
control de fugas, recuperacion y reutilizacion
de refrigerantes, asi como gestion de residuos.

D Respecto de las segundas, se concede un
plazo de tres afos desde la entrada en vi-
gor del nuevo Reglamento para aportar la
siguiente documentacidn:

1. Para instalaciones de nivel 1 o de nivel 2, de

acuerdo con el articulo 8 del presente regla-

mento, que puedan ser realizadas por empre-

sas de nivel 1:

a) Declaracion responsable del titular o usua-
rio de la instalacién, donde se indique des-
de cuando utiliza la instalacién y que cum-
ple con las obligaciones del articulo 18 del
presente Reglamento.

b) Informe de la empresa instaladora suscrito
por instalador habilitado en el que se des-
criba la instalacion y se acomparien célculos
y planos, indicando que la instalacién cum-
ple los requisitos técnicos de la reglamen-
tacion vigente en el momento de la fecha
de realizacién de la instalacion o de la re-
glamentacién actual y que se encuentra en
correcto estado de funcionamiento.

c) En caso de estar sometida a inspecciones pe-
riédicas por utilizar carga de refrigerantes fluo-
rados superior a 50 toneladas equivalentes de
CO,, deberad acompafar un certificado de ins-

peccion de una entidad de inspeccidn acredita-

NOTICIAS AGREMIA
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da como Organismo de control en el campo de

instalaciones frigorificas en el que se verifiquen

el cumplimiento de los controles de fugas.

2. Para el resto de instalaciones de nivel 2:

a) Declaracién responsable del titular o usuario

de la instalacion, donde se indique desde
cuando utiliza la instalacién y que cumple
con las obligaciones del articulo 18 del pre-
sente reglamento para los titulares de insta-

laciones de nivel 2.

b) Informe de técnico titulado competente en

el que se describa la instalacion y se acom-
panen célculos y planos, indicando que la
instalacién cumple los requisitos técnicos de
la reglamentacion vigente en el momento de
la fecha de realizacion de la instalacién o de
la reglamentacion actual y que se encuentra

en correcto estado de funcionamiento.

c) Certificado de inspeccién de una entidad de

inspeccion acreditada como Organismo de
control en el campo de instalaciones frigori-
ficas en el que se verifiquen las condiciones
de seguridad de la instalacion en relacion
con el reglamento de instalaciones frigorifi-

cas que afecte a la misma.

d) Contrato de mantenimiento con empresa
habilitada.

Por su parte, la Disposicién Transitoria Segunda,
se ocupa de las revisiones e inspecciones de las
instalaciones existentes, respecto de las que se-
fala que deberan ser objeto de revisién e inspec-
cién conforme a los plazos y criterios de la IF-14 e
IF-17 del nuevo Reglamento, inicidndose el cém-
puto de los plazos, bien desde la dltima inspec-
cién realizada, o en su defecto, desde la puesta en

servicio de la instalacion.
c) Instalaciones en ejecucién

La Disposicién Transitoria Tercera, regula el ré-
gimen aplicable a las instalaciones que se en-
cuentren en ejecucidn a la fecha de publicacion
del nuevo Reglamento, entendiendo por tales las
que tuviesen solicitada o concedida licencia de
obras o dispusiesen de proyecto de ejecucion vi-
sado, dispondrén para su ejecucién de un plazo
maximo de dos afios, siéndoles de aplicacion la
normativa anterior, salvo que voluntariamente de-

seen acogerse al nuevo Reglamento.
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REACCIONES DE AGREMIA
AL PLAN DE CALIDAD
DEL AIRE MADRID 360

LOS INSTALADORES ESTIMAN QUE EL AYUNTAMIENTO PODRA SUBVENCIONAR
LA SUSTITUCION DE HASTA 200 SALAS DE CALDERAS DE CARBON Y MAS DE

2.000 DE GASOLEO

Coincidiendo con la presentacion del nuevo Plan
de Calidad del Aire por parte del Ayuntamiento
de Madrid, Agremia aplaude que, tras varias re-
uniones mantenidas con la Delegacién de Medio
Ambiente y Movilidad, el nuevo equipo de Go-
biero haya tenido en cuenta una de sus princi-
pales demandas: la transformacién de las calderas
de carbén y de gaséleo de las comunidades de

propietarios para combatir la contaminacién.

"En relacién a las calderas de carbén, para las
se pretende su total eliminacion a final de 2021,
las comunidades de propietarios podran acceder
en una proxima convocatoria a importantes ayu-
das econdmicas por parte del Ayuntamiento de
Madrid, lo que supone una buena noticia para
el bolsillo de los madrilefios”, explica Emiliano
Bernardo, presidente de Agremia. “Sélo queda

por saber si estas ayudas seran complementarias
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con las que pudiera aprobar la Comunidad de
Madrid”.

Ademas, por primera vez, el Ayuntamiento abre la
via para que las comunidades con calderas de ga-
soleo también puedan acogerse a subvenciones
municipales para sustituirlas por otras mas eficien-

tes y ecologicas.

Agremia estima que en Madrid capital todavia que-
dan unas 200 salas de calderas de carbdn, mientras

que las de gasdéleo rondan las 5.000.

Hmn AVANCE DE LA
ESTRATEGLA
DE SOSTENIBILIDAD
AMBIENTAL

@ 0 MADRID

=
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A De izquierda a derecha,

representantes de las
asociaciones de El Gremi
de Barcelona, Instagi de
Gipuzkoa, Epyme de Sevilla,

Agremia y de Instaladores 2.0.
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INSTALADORES 2.0 E
INSTALCAMPUS FIRMAN
UN ACUERDO DE
COLABORACION

Instaladores 2.0 e Instalcampus han puesto rdbri-
ca a un acuerdo de colaboracién para que este
portal y medio de comunicacién proporcione ser-
vicios a la plataforma de formacién en contenidos
de informacién sectorial y también apoyo en
forma de servicios tecnolégicos para su funcio-
namiento. Instaladores 2.0 se compromete a ge-
nerar contenidos digitales tanto genéricos como
en formato de cursos de formacién e Instalcam-
pus se compromete a dar visibilidad a Instaladores

2.0 dentro de su plataforma.

Instaladores 2.0 elaborard cuatro contenidos de
formacién anuales, originales y especificos en
relacién con las redes sociales y las tecnologias
de la comunicacion dirigidas a las empresas ins-
taladoras, y cuyos derechos de propiedad inte-
lectual ceda a la plataforma para su uso. También
elaborara al afio 3 tutoriales de acceso y na-
vegacion para facilitar el acceso y la utilizacion

de los usuarios de la plataforma y prestara igual-

mente contenidos informativos y asesoramiento
tecnolégico. La duracion del acuerdo es de un
afo, prorrogable automaticamente a su término
por periodos similares, salvo comunicacion anti-
cipada en sentido contrario por cualquiera de las

partes.

Con este vinculo, Instaladores 2.0 refuerza su cer-
cania al colectivo profesional de la instalacion, en
particular a los de las empresas que integran las
asociaciones fundadoras de Instalcampus y for-

talece el compromiso informativo, pero también

campus

formativo y de asesoramiento con ellas.
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VICTOR PERNIA

Director Escuela Técnica de AGREMIA
victor.p@agremia.com

LA FORMACION AL ALCANCE DE TODOS LOS PROFESIONALES

CON EXPERIENCIAY CON POCO TIEMPO

EL CURSO DE INSTALADOR TERMICO DE EDIFICIOS (RITE),

YA DISPONIBLE VIiA INSTALCAMPUS

Pensando en aquellos profesionales con afios de
experiencia profesional en el sector y poco tiempo
para formarse, hemos lanzado un proyecto de for-
macion semipresencial apoyado con la plataforma
On-Line INSTALCAMPUS que facilita la formacién
necesaria y obligada a todo aquel que lo necesite,
sin que la falta de tiempo o los desplazamientos

sean un obstaculo para ello.

En este afio 2019 hemos empezado a aplicar este
nuevo sistema formativo al curso de Instalador
Térmico en los Edificios (RITE), de tal forma que a
dia de hoy ya se esta impartiendo la 3% edicién con
este nuevo sistema abreviado en nuestra Escuela.
En este caso concreto, hemos preparado un curso
presencial de 150 horas tedrico/practicas que se

imparten en nuestra Escuela Técnica y el resto de la

formacién hasta completar el programa formativo
de este curso se realiza mediante INSTALCAMPUS,
una innovadora plataforma de formacion On Line
que, igualmente, alterna los contenidos tedricos
con los précticos mediante videos demostrativos
especificos para la plataforma, contenidos “scorm”

y actividades complementarias de los mismos.

La metodologia alterna semanas de imparticion
presencial con otras de formacion On Line que el
alumno realizard desde cualquier punto en que
tenga acceso informético a nuestra plataforma
(ordenador, mévil, tablet, etc). Utilizando este sis-
tema se realiza, aproximadamente, un tercio de
la formacion presencialmente y dos tercios a dis-
tancia. En este Gltimo caso siempre con el apoyo

y tutorizacién, por un lado, del equipo docente

NOTICIAS ESCUELA TECNICA &=



del curso y por otro de nuestra responsable de
formacién On Line, que a jornada completa to-
dos los dias de lunes a viernes ofrece apoyo téc-
nico inmediato, con el fin de sacar todo el partido
formativo a la aplicacion. En definitiva, en todo
momento el alumno esta asistido técnica y for-

mativamente.

Al finalizar el proceso formativo completo, que en
tiempo se cuantifica entre dos meses y dos meses
y medio, se procede a realizar y superar el examen
de acreditacion en nuestra Escuela por medio de

una Entidad de Certificacion de Personas.

Este examen consta de una prueba tedrica y prac-
tica que se desarrolla en una sola jornada y tras
superar la misma los alumnos reciben la certifica-
cién de la entidad certificadora canjeable ante la
Direccién General de Industria por el carné de Ins-
talador Térmico de Edificios, sin méas tramites que
la presentacion de esta certificacion y el abono de

las tasas administrativas de expedicién del carné.

Este sistema formativo ha sido disefiado y pensa-
do para aquellos profesionales en activo que acu-
mulan una amplia experiencia profesional en las
diferentes areas de actividad de nuestro sector y
al mismo tiempo necesitan obtener la acreditacién
oficial de la Direccion General de Industria para
ejercer la actividad por cuenta ajena en el seno
de empresas acreditadas o bien para formar ellos

mismos su propia empresa.

Hasta ahora el principal problema de este colecti-
Vo es comUn: poco tiempo para formarse y menos
para desplazarse de manera continua a cursos muy
largos. Por ello, este nuevo sistema viene a paliar
esa problemética siempre que el candidato cuen-
te con una amplia experiencia profesional previa

para que el resultado final sea el esperado.

No recomendamos este proceso a nuevos pro-
fesionales que deban formarse desde la base en
las diferentes especialidades, para ellos Agremia
dispone de programas integramente presencia-

les e incluso con titulaciones oficiales como son

NOTICIAS ESCUELA TECNICA

los Certificados de Profesionalidad en todas nuestras
actividades que, igualmente, son acreditables ante la

Direccién General de Industria.

Este proyecto de acercar y facilitar la formacion a to-
dos los profesionales nace, también, con el espiritu de
romper fronteras geogréficas y que los profesionales
de otras zonas de nuestro pais puedan formarse de

manera adecuada y homogénea.

Por ello esta misma formacién se esta realizando en
colaboraciéon con otras asociaciones hermanas nues-
tras como son las de Barcelona, Sevilla y Guiplzcoa,
agrupadas todas ellas bajo el paraguas de la platafor-
ma formativa denominada INSTALCAMPUS, plata-
forma abierta a cualquier otra asociacion, preocupada
e interesadas por la formacion de calidad de nuestros
profesionales y que quieran utilizarla a tal fin. En estos
casos el esquema de actuacién es siempre el mismo,
es decir, la formacion presencial se realiza en la res-
pectiva zona geogréfica mediante las instalaciones
y equipos de cada entidad y la On Line mediante la
aplicacién informatica comdn a todos los alumnos in-

dependientemente de donde residan.

Este ambicioso proyecto ha tomado cuerpo en este
ejercicio 2019 y gracias al éxito cosechado hasta el
momento, esta siendo utilizado a modo de piloto en
otras especialidades de especial trascendencia para
nuestro sector, por lo que a lo largo del préximo afo
se irén uniendo otros cursos y actividades formativas
acreditables, del sector de las instalaciones, que utili-
zarén esta misma plataforma y de las que iremos infor-

mando puntualmente.

Todos aquellos que deseen recibir méas informacién de
este sistema formativo pueden ponerse en contacto

con nuestra Escuela Técnica en la siguiente direccién:

DEPARTAMENTO

FORMACION ON LINE MADRID:
Responsable: Ana Coruia

Tel.: 91.792.35.58

Email: ana.coruna@agremia.com
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CHARO PINILLA
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PROCESO DE TRANSFORMACION DIGITAL ENTREGA IV

LA CAPACIDAD DE ADAPTABILIDAD ES UN FACTOR CRITICO DE EXITO

Las grandes cifras nos indican que en Espana
existe una progresion positiva en la adopcién de
Tecnologias de la Informacién y la Comunicacién,
las llamadas TICs, por parte de las grandes empre-
sas y cierta ralentizacion en las PYMEs. Podriamos
apuntar entre algunas de las posibles causas, la
reciente crisis econdmica, el desconocimiento del
propio medio, de las tecnologias o de sus funcio-
nalidades o incluso poner cierta distancia con el
mundo digital habida cuenta que nuestra activi-
dad, como empresa instaladora, se desarrolla offli-

ne, fuera de la Red.

En este articulo vamos a hacer un breve repaso
por el panorama del dia a dia de las empresas ins-
taladoras de Espana en relacién a aspectos muy
concretos sobre el uso de las TICs: dispositivos
digitales y diferentes medios de comunicacién y
publicidad para con sus clientes y proveedores ha-

bituales.

En el Sector de las Instalaciones, mayoritaria-
mente representado por PYMEs, las cifras que
arroja un estudio realizado en el primer trimes-
tre de 2019 e impulsado por Instagi (Asociacion

de instaladores y mantenedores de Guiplzcoa),

son reveladoras. Dicho estudio, en el que ha
participado Agremia junto con las asociaciones
de Barcelona (Il Gremi) y Sevilla (Epyme), esta
basado en los resultados de una encuesta sobre
competencias digitales que estas tres asociacio-
nes lanzaron a sus asociados, con un impacto de

303 respuestas en total.

Datos que nos indican una muy buena acogida en
cuanto al grado de participacién ya que los en-
cuestados por parte de Agremia, 187, representan
cerca del 10% del total de nuestra base de datos.
En cuanto a la progresiva implicacion en el pro-
ceso de transformacion digital de las empresas,
los resultados han sido muy positivos, pues es una
realidad que nuestras empresas se van subiendo
al tren de la digitalizacién. Asi todo, tenemos un

largo camino por delante.

ANALICEMOS ALGUNOS DE ESTOS
DATOS:

Uso de dispositivos digitales: el uso de disposi-
tivos digitales (ordenador, Smartphone...) como

herramienta de trabajo ya es una sefial de la di-

DE INTERES
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gitalizacién de nuestras empresas, aunque sea el
comienzo. El simple hecho de utilizar una hoja de
célculo para elaborar un presupuesto indica mu-
cho a nuestro favor. Ello nos va a permitir mejorar
la eficacia y productividad, automatizar ciertas ta-
reas..., reunir datos... el siguiente paso seria inter-

conectar todo ello, pero eso serd més adelante.

En cuanto al uso de dispositivos digitales en su tra-
bajo diario, el ordenador sigue siendo el rey. No
solo porque lo utiliza el 92% de los encuestados,
sino porque por edad, también es el més utilizado,
quedando relegado el uso de la Tablet y las PDA
al rango de encuestados mayores de 50 afos. (El
100% de las personas < 35 afios utilizan el orde-
nador, siendo el 89% quien lo hace en la franja de
edad de entre 36 y 50 afos). Tras el ordenador, la
medalla de plata es para el mévil con conexién
a Internet (88%) sequido del uso de la Tablet con
un 32%. Un 5,6% de las empresas utiliza la PDA
y cerca de un 2% indica que también utiliza otros
dispositivos no especificados en las opciones a
escoger, tales como analizadores y herramientas

eléctricas y de mano.

100

92%

Ordenador Mévil con Ns/Nc
internet

Correo electrénico: este es uno de los indicado-
res basicos que nos permite evaluar, en primera
instancia, el grado de madurez digital de las em-
presas. Entre las instaladoras encuestadas encon-
tramos que su uso como medio de comunicacién

digital estd muy extendido: casi el 100% lo utiliza

en su trabajo diario y ademas, cerca del 70% cuen-
ta con un correo electrénico corporativo, que es
lo ideal. El 30% utiliza su propia cuenta personal
(del tipo Gmail, Yahoo, etc.) y ello es mas frecuente
conforme crece la edad del encuestado (cerca del
40% de las personas mayores de 50 afos). Un 25%
de los encuestados <35 afos utiliza cuentas de co-
rreo personal y un 26%, los comprendidos entre
36-50 afos.

Correo Facebook Linkedin Otros
electrénico

El correo electrénico es una de las tarjetas de pre-
sentacion de la empresa, un signo distintivo que
genera confianza frente a clientes y proveedores y
aporta valor de marca. Nunca insistiremos lo su-
ficiente para animar a las empresas a que regis-
tren su propio dominio con su marca comercial
para utilizarlo tanto en su correo corporativo

como en su pagina web.

2% —

@ Corporativo @ Personal Ns/Nc¢
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Redes sociales: El 89% de las empresas también
menciona WhatsApp como medio por el que se
comunican con sus clientes; el 16% utiliza la red
social Facebook y un 9,5% LinkedI, mientras que

el 4% utiliza Twitter y Skype o programas similares.

La mayoria de las empresas encuestadas utiliza
los medios de comunicacién digitales Gnicamente
para comunicarse fundamentalmente a través de
correo electrénico y WhatsApp, pero no para pu-
blicitarse y es una posibilidad que recomendamos
utilizar. Crear perfiles profesionales en redes
sociales como Facebook y LinkedIn, puede ser
realmente interesante pues se pueden incre-
mentar tanto la visibilidad como las ventas. Por

edades no existen diferencias significativas.

Pagina web: La pagina web corporativa se confi-
gura como la segunda tarjeta de visita de una em-
presa, esta vez orientada a publicitar su negocio
(servicios, productos, informacion..., promocio-
nes, descuentos...). A la hora de disefiar nosotros
mismos o encargar nuestra pagina web tendremos
que atender a varios criterios, pero sobre todo dos
fundamentales: jqué objetivos queremos cubrir
con esa web? (;queremos vender por Internet?,
;publicitar nuestros servicios, para, posteriormen-
te cerrar la venta en persona?, ;difundir informa-
cién? jhacer promociones?) y por otro lado, debe-
mos tener en cuenta al cliente. Todo cliente que
aterriza en una web, de manera inconsciente se
pregunta ;Qué hay aqui para mi? por lo que todos
nuestros esfuerzos han de orientarse a facilitarle
esa informacién de manera clara y precisa, si no,

abandonara su visita.
Sin lugar a duda, la web es un medio que permite

acceder a mas clientes (los que pueden encontrar-

te a través de Internet) e incrementar tu visibilidad

DE INTERES

frente a la competencia. Los datos de nuestra en-
cuesta indican que el 59% de las empresas que
respondié ya cuentan con una pagina web corpo-
rativa y ademas, en este sentido, el 34% de las mis-
mas afirma que clientes potenciales les contactan

o contratan sus servicios a través de la web.

Osi @ No Ns/Nc

Por su parte, un 40% apunta que no cuenta con
tal herramienta por lo que nuevamente les ani-
mamos a que consideren integrarla como parte
de su proceso de negocio para lograr mejores

resultados.

Vivimos en un mundo interconectado, en conti-
nuo cambio y transformacion donde la capacidad
de adaptabilidad es un factor critico de éxito:
debemos adaptar constantemente nuestra estruc-
tura, procesos, productos y servicios al mundo di-
gital de lo contrario, nos encontraremos con que
en esos caladeros fondeara nuestra competenciay

ademaés, nos quedaremos desfasados.

Encuentra el estudio completo en nuestra web:
https://agremia.com/wp-content/uploads/
2019/10/Encuesta-competencias-digitales-
2019.pdf
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SISTEMAS DE TUBO MULTICAPA
PARA INSTALACIONES
DE GAS: LAS INSTALACIONES

DEL FUTURO

JUAN MONTORO / VALVULAS ARCO

¢) arco

En 2001 importantes companias de gas y fabrican-
tes de tubos y accesorios se unieron en el proyecto
DIGBUILD, con el objetivo de buscar una mejora en
los costes de material y las instalaciones de gas con
los tubos metalicos utilizados hasta entonces para la
distribucion interior del gas en los edjficios. Durante
el proyecto se efectuaron pruebas e instalaciones
piloto con tuberias de polietileno reticulado (PEX) y
tuberias multicapa PEX-aluminio-PEX (PEX-AL-PEX).

Se concluyé que el nivel de seguridad alcanzado en
instalaciones de gas con tubos PEX 'y Multicapa es al

menos el mismo que el conseguido con las técnicas

mas tradicionales para el cobre y el acero. Ademas,
los resultados de las evaluaciones econdémicas de-
mostraron que los tubos plasticos, debido a su mayor
flexibilidad en comparacién con los tubos de cobre o
de acero, son méas competitivos y ofrecen una opor-
tunidad para las compafias e instaladoras de gas de
obtener mayores beneficios que reviertan en el desa-

rrollo de nuevos usos de gas y facilidad de instalacién.

Otro hito importante fue durante la 23rd World
Gas Conference, Amsterdam 2006, se confirma
que los costes de una instalacién son un factor cla-
ve cuando se valora el futuro del gas en el sector
doméstico. Esto puso en evidencia la necesidad
de mantener precios competitivos de las instala-
ciones de gas frente a las eléctricas, y otras formas
alternativas de energia. Como solucion, se deter-

minaron tres formas bésicas para reducir costes:

ARTICULO TECNICO



D Desarrollo de nuevos materiales: tubosy cone- B Reduccion del nimero de codos y accesorios

xiones.

en la instalacion.

D Reducir los tiempos de instalacion via nuevas D Rapidez y facilidad de instalacion.

técnicas y materiales.

D Resistencia a la corrosién.

D Desarrollar nuevas aplicaciones de gas quere- D Facilidad de aprender las técnicas de instala-

duzcan significativamente el coste.

cion.

) Uniformidad en las diferentes técnicas de ins-

Las tres lineas de actuacién se concretaron bajo la talacion de gas, agua, calefaccion central, sue-

innovacién de nuevos materiales y el estudio de lo radiante, etc.

tuberias de PEX-AL-PEX y sus accesorios (multica- D Reducciéon del coste total de la instalacion.

pa). El sistema se llevé a ensayo en el laboratorios D Reduccion de tiempos de mano de obray cos-

DGC (Danish Gas Technology Centre) para investi- tes laborales.

gar la seguridad de aplicacién, validar sus compo-

nentes y asegurar las ventajas econdémicas.

DIFERENCIAS ENTRE INSTALACIONES
DE GAS CON TUBERIAS PEX AL PEX E
INSTALACIONES DE COBRE

En 2007 la Asamblea General de Asociados de la
Asociacién Mexicana de Gas Natural, debatio la
ponencia sobre las tuberias multicapa para la con-
duccion del gas, en la que se realizé una compara-
tiva entre varios sistemas de instalacion y distintos

materiales.

Los ensayos realizados por el laboratorio DGC A continuacion, se ilustra graficamente la compa-

arrojaron los siguientes resultados en compara-  rativa entre varios sistemas de instalacion y distin-

cién con las instalaciones de cobre:

77%

51%

tos materiales:

Precio Instalacién Material

Mano de Obra No. Conexiones Tiempo (Hr)

COMPARATIVA DE COSTES POR TIPO DE MATERIAL:

- D

Pe Al Pe

ARTICULO TECNICO

76%
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NORMATIVA PARA SISTEMAS DE
INSTALACION DE GAS EN EUROPA

En 2008 comienza la introduccién masiva del sistema
PEX Al PEX en toda Europa. Por ejemplo, en Alema-
nia el proceso de normalizacién es tradicionalmente
largo, por lo que se desarrollaron las TRGI (Technical

Regulation on Gas Installations) en el abril de 2008.

b DIN 16836 (2005-08) (Alemania) - Multilayer Pi-
pes — Polyolefin-aluminium-multilayer Pipes -
General Requirements And Testing.

b DVGW VP632 (05-2005) (Alemania) - Multilayer
composite tubes made of plastics / aluminium /
plastic for drinking water and gas installations; gas

inside piping with operation pressure 100 mbar.

Paralelamente, en Holanda, la plataforma de inter-
cambio de conocimiento de gas Kiwa Gastec, ini-
ciativa de KIWA Technology, proveedor internacio-
nal de servicios de conocimiento de energiay agua,
cred su propia marca de Certificacién para este tipo

de sistemas, basada en la siguiente norma:

D Gastec QA 198 (Holanda) - Multilayer pipe sys-
tems for indoor gas installations with a maximum

operating presssure up to and including 5 bar.

En Italia durante el mismo tiempo se desarrolld

la normativa y en la Mostra Convegno de 2008

* Tubos para instalaciones interiores (1) de color amarillo en su capa

exterior.

* Tubos para instalaciones a la intemperia (2) de color negro con una
banda amarilla en su capa exterior, también utilizable en instalaciones

interiores.

un gran numero de fabricantes italianos presen-
taron el sistema desarrollado de acuerdo con las

siguientes normas:

D UNI/TS 11343: 2009 (Italia) - Impianti di adduzio-
ne gas per usi domestici alimentati da rete di
distribuzione, da bidoni e serbatoi fissi di GPL,
realizzati con sistemi di tubazioni multistrato
metallo-plastici. Progettazione, installazione e
manutenzione.

D UNI/TS 11344: 2009 (Italia) - Sistemi di tubazioni
multistrato metallo-plastici e raccordi per il tras-

porto di combustibili gassosi per impianti interni.

En Espafa, después de un largo periodo de tra-
bajo del Comité Técnico de Normalizacion CTN
60 (Combustibles gaseosos e instalaciones y apa-
ratos de gas), se aprobd y publicé la nueva norma-
tiva sobre instalaciones receptoras de gas: norma
UNE 60670: 2014.

Esta normativa tiene por objeto establecer los cri-
terios técnicos, los requisitos esenciales de se-
guridad y las garantias de buen servicio, que se
deben utilizar al disefar, construir, ampliar, modifi-
car, probar, poner en servicio y controlar periddica-
mente las instalaciones receptoras de gas asi como
las condiciones de ubicacién, instalacion, conexién

y puesta en marcha de los aparatos de gas.

Entre las principales novedades de la normativa,
se acepta el uso del tubo multicapa y se desa-

rrollan las normas de aplicacion de estos sistemas:

D UNE-EN 1775: 2008 - Suministro de gas. Red

de tuberias de gas para edificios. Presién maxi-
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ma de operacion inferior o igual a 5 bar. Reco-
mendaciones funcionales.

D UNE 60670-3: 2014 - Instalaciones receptoras
de gas suministradas a una presién méaxima de
operacién (MOP) inferior o igual a 5 bar. Parte 3:
Tuberias, elementos, accesorios y sus uniones

D UNE 60670-4: 2014 - Instalaciones receptoras
de gas suministradas a una presién méxima de
operacion (MOP) inferior o igual a 5 bar. Parte

4: Disefio y construccion.

OTRAS NORMATIVAS INTERNACIONALES
A TOMAR EN CUENTA

En Sudamérica, Asia y Oceania ya son comunes las
instalaciones con sistemas de tubo multicapay po-
demos tener en cuenta la normativa existente para

este tipo de sistemas:

b AS4176.8-2010 (Australia) - Multilayer pipes for
pressure applications — Multilayer pipe systems
for consumer gas installations with a maximum
operating pressure up to and including 5 bar
(500 kPa) - Specifications for systems.

b NMX-X-021-SCFI-2013 (México) - Industria del
gas — Tubos Multicapa a base de polietileno
y aluminio para la conduccién de gas natural
(GN) y gas licuado de petréleo (GLP) — Especi-
ficaciones y métodos de ensayo.

D NTP-ISO 17484-1: 2007 (Peru) - Sistemas de tu-
berias de plastico. Sistemas de tubos multicapas
para instalaciones de gas interiores con una pre-
sion de operacién méxima de hasta 5 bar (500
kPa). Parte 1: Especificaciones para los sistemas.

D NTC 2505 (Colombia) - Instalaciones para su-
ministro de gas destinadas a usos residencia-

les y comerciales.

EL FUTURO DE LAS INSTALACIONES DE
GAS

Las nuevas formas de distribucién del gas natural
como por ejemplo el Gas Natural Licuado permi-

ten que este llegue a un mayor nimero de usua-

ARTICULO TECNICO

rios sin necesidad de cos-

tosos gasoductos.

Frente a un mayor nimero de ins-
talaciones y potenciales usuarios, las

distribuidoras apuestan por sistemas que con
idénticas condiciones de seguridad permitan una re-

duccién de costes por material y tiempo de ejecucion.

Los sistemas de tubos multicapa para gas, nor-
malizados y certificados ofrecen todas las ga-

rantias requeridas.

Es por eso que Valvulas Arco como primer y tnico
fabricante de llaves de obturador Esférico para
Gas en Espafa, ha apostado por incluir el sistema

entre sus productos.

Desde Valvulas Arco somos conscientes del po-
tencial del sector, creemos en su expansion como
fuente de energia limpia y econdémica que con-
tribuye al bienestar de nuestros conciudadanos
y estamos convencidos de la seguridad de este
tipo de instalaciones. De hecho, creemos que el
sector esta regulado en base a unas normas que
garantizan al 100% la seguridad de las personas
y sus propiedades, solo en base a estas premisas
apostamos por un futuro donde el gas llegue en
las mejores condiciones al mayor nimero de

usuarios posibles.

Nuestra labor seguird centrandose en ofrecer al
mercado soluciones seguras, tal y como nuestro
lema reclama; ‘Con la seguridad de las personas

no se juega’, hemos apostado por mantener todo

nuestro apoyo al sector mediante colaboracio-
nes desinteresadas en labores de Certifi-
cacién y Normalizaciéon de producto.
Nuestros técnicos han colaboradoy
contindan trabajando en el desa-
rrollo de la normativa nacional e
internacional del sector de las
instalaciones de gas, porque
entendemos la importancia de

lo que hacemos y estamos or-

gullosos de ello.
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ELECTRICIDAD

ELECTRONICA

27,60€
Precio de venta No
Socio: 33,12€

ELECTROTECNIA

30,58€
. Precio de venta No
Socio: 36,69€

DOMOTICA

INSTALACIONES
DOMOTICAS

i 28,80€
Precio de venta No
Socio: 34,56€

)

ENERGIAS
RENOVABLES
EL UNIVERSO

DE LAS ENERGIAS
RENOVABLES

13 emireraa e Lax
sappun el

21,73€
Precio de venta No
Socio: 26,08€

Los precios no incluyen el IVA

Precio de venta Socio:

Precio de venta Socio:

% Precio de venta Socio:

Precio de venta Socio:

ENERGIA SOLAR
FOTOVOLTAICA:
CALCULO DE UNA
INSTALACION
AISLADA

Precio de venta Socio: 16,54€
Precio de venta No Socio: 19,85€

INSTALADOR DE GAS
CATEGORIA B

Y C: EJERCICIOS DE
TEXTO

Y CALCULOS
RESUELTOS

Precio de venta Socio: 23,94€
Precio de venta No Socio: 28,73€

REGLAMENTO DE
COMBUSTIBLES
GASEOSOS
(Actualizacién 2016).
INSTALADOR DE GAS

Precio de venta Socio: 20,96€
Precio de venta No Socio: 25,15€

SELECCION DE
NORMAS UNE
REGLAMENTO GAS
Precio de venta Socio:
54€

Precio de venta No

- Socio: 67€

TODOS LOS LIBROS SE PUEDEN CONSEGUIR A TRAVES DE
www.agremia.com o llamando al 914687251

BIBLIOTECA DE AGREMIA

CATEGORIA A, B, Y C.

BIBLIOTECA DE

Agremi

INSTALACIONES
TERMICAS EN EDIFICOS
(RITE)

EQUIPOS E
INSTALACIONES
TERMICAS

Precio de venta Socio:
25,38€

Precio de venta No
Socio: 30,46€

LA BOMBA

DE CALOR.
FUNDAMENTOS,
TECNOLOGIA Y
CASOS PRACTICOS

Precio de venta Socio: 14€
Precio de venta No Socio: 16,80€

SELECCION NORMAS
UNE DEL RITE

. Precio de venta Socio:
85€

Precio de venta No

- Socio: 98€

GASES FLUORADOS

UTILIZACION DE
REFRIGERANTES
FLUORADOS

Precio de venta Socio:
18,46€

Precio de venta No
Socio: 22,15€

MANTENIMIENTO
DE EDIFICIOS

GUIA TECNICA DE
MANTENIMIENTO 2.0. FORMATO
USB.

Precio de venta Socio: 12€

Precio de venta No Socio: 24,04€

AGREMIA * N° 193  AGOSTO-SEPTIEMBRE-OCTUBRE * 2019

25



TOMAS GOMEZ

Responsable Dpto. Técnico AGREMIA
tecnico@agremia.com

CONSULTAS TECNICAS
MAS FRECUENTES

;QUE TIPO DE CONDUCTORES ELECTRICOS SE DEBEN UTILIZAR EN LAS
INSTALACIONES INTERIORES DE EDIFICIOS DE VIVIENDAS, VIVIENDAS
UNIFAMILIARES Y LOCALES DE REUNON TRABAJO Y USO SANITARIO

CUALQUIERA QUE SEA SU OCUPACION?

Desde la publicacion del DECRETO 17/2019 de 2
de abril, del Consejo de Gobierno, por el que se
desarrolla en la Comunidad de Madrid el proce-
dimiento de ejecucién, registro y comunicacién
de las inspecciones periddicas de instalaciones
eléctricas de baja tensién, de las excepciones de
las instalaciones eléctricas comunes en fincas y
se establecen criterios de seguridad en los su-
ministros complementarios en algunos locales
de publica concurrencia, cambian los requisitos
técnicos exigidos a los conductores eléctricos para

determinadas instalaciones.

DISPOSICION ADICIONAL SEGUNDA:

Para nuevas instalaciones

Los conductores a utilizar en la ejecucion de ins-
talaciones eléctricas interiores de edificios de vi-
viendas, viviendas, locales de reunién, trabajo y
usos sanitarios, cualquiera que sea su capacidad
de ocupacién, deberan ser no propagadores de
incendio y con emisién de humos y opacidad
reducida. Los cables seran de la clase de reac-
cién al fuego minima Cca-s1b, d1, al. Los cables
con caracteristicas equivalentes a las de la norma
UNE 21123, partes 4 0 5, 0 a la norma UNE 211002
(segun la tensién asignada del cable) cumplen con

esta prescripcién.

Para aquellas instalaciones que estén en proce-
so de ejecucién

Se considerard como fecha de inicio de ejecu-
cién la fecha que conste en el proyecto técni-
co o memoria técnica de disefio que sirva de
base para su legal puesta en servicio. A estos
efectos, se establece un plazo maximo para la
legal puesta en servicio de la instalacion de dos
afos a contar desde la fecha de inicio de eje-

cucion.

ENTRADA EN VIGOR
DE LA DISPOSICION

Esta disposicion entro en vigor el 09 de OCTUBRE
de 2019.

CONSULTAS TECNICAS Bg
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Este servicio es ofrecido por Agremia para empre- b Valoracién inicial (sujeta a Auditoria externa) de la

sas 0 autébnomos que quieran transmitir o vender Actividad por parte de técnicos de la Asociacion.
su negocio. Nos encargamos de: D Puesta en contacto con potenciales adquisido-

res del negocio.

D Recogida de datos y de informacién. D Asesoramiento especializado por técnicos de
D Difusién y publicidad en los medios de la Aso- la Asociacion desde el inicio hasta el cierre de
cion de | sion del ) | B CONTACTO:
ciacién de la trasmision del negocio. a operacién. VIGUEL A SAGREDO
Asesor Juridico Agremia
COMPRA DE EMPRESAS idcoograecam

Importante empresa desea comprar empresa instaladora o mantenedora de salas de calderas

Importante empresa dedicada a las instalaciones térmicas, con sélida implantacién en Madrid, en pro-
ceso de expansion, busca empresas dedicadas al mantenimiento de salas de calderas, grupos de pre-
sion, instalaciones de energia solar térmica, etc, cuyos gestores estén al final de su carrera profesional
o deseen integrarse en la sociedad adquirente para aprovechar las sinergias entre ambas entidades.

VENTA DE EMPRESAS

EMPRESA DEDICADA AL MANTENIMIENTO, REPARACION E INSTALACION DE AIRE
ACONDICIONADO Y CALEFACCION REF. V.005-18-10

Empresa con dilatada experiencia en el sector de la climatizacién, SAT oficial de diversas marcas de
equipos de refrigeracion y climatizacion y con implantacién en el ambito de la Comunidad de Madrid.
En el precio se incluye local en propiedad, asi como equipo y utillaje necesarios para el ejercicio de la
actividad. (Se vende por jubilacion).

PRECIO: 550.000 €

IMPORTANTE EMPRESA DE VENTA ONLINE SECTOR CLIMATIZACION CON SUMINISTRO A
NIVEL NACIONAL Y SERVICIO DE INSTALACION EN MADRID Ref. V.001-16-6

Empresa lider en la comercializacion de equipos y sistemas de climatizacién, tanto en el sector do-
méstico como en el comercial, con sede en Madrid y distribucién a nivel nacional. Bien posicionada,
ingresos estables y en continuo crecimiento, gran cartera de clientes a nivel nacional, y sellos de
reconocimiento en el &mbito del comercio online. En trédmites de ISO 9001, 14001 y clasificacion em-
presarial. Tasacién auditada oficialmente. Incluye activos y propiedades en Madrid capital. Posibilidad
de negociacion sin propiedades.

PRECIO: A CONVENIR

AGREMIA < N° 193 = AGOSTO-SEPTIEMBRE-OCTUBRE - 2019
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DAMOS LA BIENVENIDA...
EN LOS MESES DE JULIO A OCTUBRE
De las nuevas altas, el 45% son empresas

(Sociedades L|m|tadas Sociedades Anommas
etc..) y el 55% auténomos

ALCONCHEL CAMPORRO, VICTOR
ALONSO GARCIA, JOSE MIGUEL
ARISERVICE MAD S.L

ARROYO CARRETERO, MARIO
ASTROCLIMA INSTALADORA, S.L.
BARQUILLA MARTIN, ISMAEL

BERMUDEZ GONZALEZ, HAROLD EDUARDO
BLAKE RUIZ, WILFREDO JOSUE
CEBOLLA SEVILLANO, JUAN ANTONIO
CLIMAFONT HENARES, S.L.

CORRALO, S.L.

DEL CURA GARCIA, RAUL

DEL POZO MERINO, DAVID

DHARA SOLUCIONES ENERGETICAS, S.L.
EL KAKOUA, ADIL

FF SOLUCIONES, S.L.

FONTANERIA IGNACIO, S.L.

GRUPO LASMAR ENERGIAS, S.L.
GUERRERO DEL HIERRO, JAIME

HERVES TOHUX ALFONSO Y HERVES DANS
ALFONSO, C.B.

INGENIERIA GOSTARESH, S.L.
INSTALACIONES CUBILLO, S.L.
INSTALACIONES MERGAS, S.L.
INSTALACIONES RAMOS NOVILLO, S.L

GRUPO CENTEGAS SERVICIOS INTEGRALES, S.L.

ISEMAREN, S.L.

LAGOS BENITEZ, ANTONIO

LOPEZ PARRA, ALBERTO

LOW REFRIGERATION, S.L.

MARAMBIO OYARZUN, JOSE ENRIQUE
MARTIN PLAZA, MARCOS

MASTERGAS GLOBAL ENERGY, S.L.U.
MEGIA GARCIA, ANGEL

MILITARU, MARIAN

MONTE COSTANTIN, RODRIGO
MORENO GUERRA, SERGIO
NATURGESTYGAS, S.L.

PERDOMO PIQUERO, MARIO GONZALO
PLAZA PONTE, CARLOS ARTURO
RAMOS ESTALAYO, RUBEN

RUISAN AIRE ACONDICIONADO, S.L.
SALCEDO CANIZAREZ, CARLOS ALBERTO
SANTOS CADENAS, EUGENIO
SERALGAS GESTION, S.L.

SERVICIO TECNICO MEJIAS, S.L.
SERVICIOS Y REPARACIONES URBION, S.L.
STANA, FLORIN ADRIAN

SUPAINSA, S.L.

TIBERIU ROMERO, FARCAS

TIPANTAXI CHATO, WILLIAM ORLANDO
VASCO RODRIGUEZ, JULIO CESAR

YA DISPONEMOS DE DECIMOS DE NAVIDAD

Ya disponemos de loteria de Navidad para el sorteo del préximo dia 22 de diciembre ., ~ R
del presente afio. : n ;
Los décimos han sido adquiridos en la emblematica W N
Administracion de Loteria "SOL" (la loteria de los gordos). \ *L
El nimero para este sorteo es el 61239
Al igual que en anos anteriores, podras adquirir
los décimos en la
Sede Social (C/ Antracita, 7 -2° Planta)
y en el Centro de Formacién
(Avda. de Cérdoba, 21- 1a Planta)

= en nuestro horario habitual.

‘}‘7




ARBO

Dpto. comunicacién ARBO

LA HISTORIA

Arbo nace en ltalia en 1968 como una
empresa familiar dedicada a la venta de
recambios para quemadores de gasdleo.
Con el tiempo, la empresa ha ido amplian-
do su gama de productos, introduciendo
la venta de recambios para calderas, com-
ponentes de central térmica y la inclusion

en el sector del acondicionamiento.

Esta trayectoria empresarial apoyada en
una gestion activa del negocio ha conver-
tido a la sociedad en lider a nivel Europeo

en su sector.

En 2017 nace Arbo Ibérica, la filial espafio-
la del grupo con el claro convencimiento
de igualar en el mercado Ibérico los logros
obtenidos en el mercado italiano. En sep-
tiembre 2018 Arbo Ibérica adquiere Drac,
histérica empresa presente en el mercado

espafiol desde 1991.

Con esta integracién se ha constituido un
importante operador en el mercado del re-
cambio de material para climatizacién, con
una central en Barcelona y una red de tien-

das, técnicos y comerciales profesionalidad

en todo el territorio espafiol y portugués.

SOCIO COLABORADOR

CERCA DE Ti

Como empresa lider en Europa en la distri-
bucién de recambios y accesorios quere-
mos acompanarte en tu labor diaria y para
ello ponemos a tu disposicién nuestro
equipo humano y técnico para que cual-
quier consulta que necesites sea resuelta
lo antes posible, también ponemos a tu
disposicion nuestros almacenes en los que
encontrarads una amplia gama de produc-
tos y accesorios para sistemas de calefac-

cién y refrigeracion.

EL SERVICIO

Los elementos en los que Arbo ha basa-
do su identidad desde el principio son los
mismos que aun hoy lo caracterizan y lo
hacen Unico en el sector. El cliente puede
ser guiado en la eleccion de cada articulo
gracias al apoyo técnico cualificado listo
para responder con prontitud por email,
WhatsApp o por teléfono de lunes a vier-
nes de 8,30 a 18,30. La amplia gama de
productos y la disponibilidad inmediata
en stock nos permite satisfacer las necesi-
dades de los clientes exactamente cuando

lo necesitan.

T Mg 1 Ry el sl 15876

ARBO IBERICA

C/ Hidréaulica, 1

Pol. Ind, La Ferreria
08110 Montcada i Reixac
(Barcelona)

Tel.: 93 858 21 20
email:
info@arboiberica.com
www.arboiberica.com
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FERROLI PRESENTA LAS
PRINCIPALES NOVEDADES
EN SU GAMA DE PRODUCTO:
AEROTERMIA, GAS Y GASOIL

DPTO. FORMACION FERROLI

El pasado dia 12 de Septiembre Ferroli, presenté a
los asociados a Agremia el amplio abanico dispo-

nible de alternativas en instalaciones EFICIENTES.

Ferroli quiere ayudar al instalador con soluciones
adecuadas a cada instalacion, sin priorizar ningin
combustible, por lo que una vez asimiladas las
exigencias a las que nos obliga la Normativa, sélo
queda exponer la variedad de productos adapta-
dos a cada necesidad de nuestros usuarios, insta-

ladores y distribuidores.

Ante todo, queda claro que una instalacion en Baja
Temperatura aporta unos ahorros importantes y

que el fan-coil es el mejor sistema de refrigeracion.

Pensando en los instaladores, que puedan ofrecer to-
das las tecnologias disponibles, Vimos las posibilida-
des de trabajar con Emisores Térmicos de Aluminio,
Emisores de Baja Temperatura (Varese) y/o FanCoils,
incluso con aerotermia, siempre que dimensionemos

adecuadamente tanto los emisores como los genera-

dores..., lo que siempre hemos hecho.

Cuando las necesidades del usuario son cubiertas
con Gas, la mejor opcién son las calderas murales
Blue Helix RRT, con sélo 25cm de fondo, pueden
ser instaladas en cualquier mueble, disponibles en
versién bitérmica o con intercambiador de placas,
con potencias de 24, 28, 32 y 34kW, ademaés de
sus versiones de sélo calefaccion y acumulacién en
50 y 100 litros. Estan fabricadas en tubo de Acero
Inoxidable de muy amplia seccién, minimizando
los riesgos de obstruccios e incrementando con-
siderablemente la vida de la caldera. Un hecho
muy significativo de esta alta calidad es su alta
eficiencia, mejorando la instalacién a A+, incorpo-
rando un control Clase VI (Tto. Modulante + Sonda
Exterior). Aprovechamos para presentar el nuevo

Termostato modulante via wifi y Radio Frecuencia.

Con las Calderas de gaséleo, destacamos el cam-
bio normativo de baja emisiéon NOx, lo que nos
ha permitido incorporar toda una nueva gama de
quemadores presurizados (hasta 400kW), con una
alta presurizacion disponible, nos permitiré traba-

jar con salidas de humos, hasta ahora no posibles.

Una parte importante de la ponencia gird en torno
a las nuevas maquinas de Aerotermia, compactas y
partidas, donde recordamos que Ferroli tiene una
dilatada experiencia en la fabricacién y comerciali-
zacién de Bombas de Calor de alta eficiencia y re-
comienda un adecuado dimensionamiento, tanto

en la produccién como en la emision:

Gama aerotermia

RVL I (Compacta) kW | 7] o] | [u]w] |ul]
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BAXI PRESENTA SUS )
SISTEMAS DE CLIMATIZACION

EN AGREMIA

DPTO. FORMACION BAXI

El pasado 3 de Octubre Baxi estuvo en Agre-
mia, comentando a sus asociados que los cam-
bios normativos que se prevén, una vez se ratifi-
que el borrador del nuevo Cédigo Técnico de la
Edificacion, supondré la modificacion de los Docu-
mentacién Bésico de Ahorro de Energia (DB-HE),
esto cambiara de forma notable el concepto de
climatizacién de la vivienda. Este nuevo CTE redu-
ce de forma importante los consumos energéticos
de energia total y energia primaria no renovables
en los sistemas de calefaccion, refrigeracion, venti-

lacién, agua caliente sanitaria e iluminacién.

Los edificios de nueva construcciéon deberan ser
Edificios Consumo Casi Nulo (NZEB); son edificios
con un nivel de eficiencia energética muy alto. La
cantidad casi nula o muy baja de energia requeri-
da deberia estar cubierta, en muy amplia medida,
por energia procedente de fuentes renovables, in-
cluida energia procedente de fuentes renovables

producida in situ o en el entorno.

Esto conllevaré el cambio de los sistemas tradicio-
nales de climatizacion (calderas de gas/gaséleo con
radiadores) en gran parte del pais por sistemas méas
eficientes (aerotermia, solar térmica, solar fotovol-
taica, suelo radiante/refrescante, fancoils) y con un
aporte importante de energias renovables (solar

térmica, solar fotovoltaica, aerotérmica, biomasa).

Desde BAXI apostamos por los SISTEMAS de CLI-
MATIZACION, compuesto por generadores aero-
térmicos (Bombas de Calor), sistemas de emisores
de suelo radiante y fancoils para calefaccion y re-
frigeracion, apoyo de energia solar tanto con pa-
neles térmicos como fotovoltaico. Y todo ello ges-

tionado con una regulacién sencilla de instalar por

) PRESENTACION DE PRODUCTO

los profesionales, facil de manejar por el usuario y
que ademés cumpla la cada vez mayor demanda
por parte del mercado de la conectividad, como
es el regulador climatico BAXI CONNECT (TXM).

En BAXI disponemos de Bombas de calor con po-
tencias desde los 4,5 kW, con y sin acumulacién
de ACS. Equipos que se podrén integrar con los
sistemas solares térmicos para el aporte de agua
caliente sanitaria y con sistemas solares fotovoltai-
cos, que haran que nuestras viviendas sea energé-

ticamente mas eficientes.

En el apartado de emisores, podemos decan-
tarnos para la climatizacion de nuestra vivienda
por un sistema de suelo radiante/refrescante o
fancoils. O la posibilidad de disponer de ambos
sistemas, suelo radiante para la calefaccion y fan-
coils para la refrigeracion, todo ello gestionado de
forma automatica por el regulador climatico BAXI
CONNECT y la bomba de calor.

La ventilacion, la calidad del aire y la ventilacién sera
otro punto importante en estas viendas. Los sistemas

de ventilacion con recuperador reduciran considera-

blemente los consumos energéticos de la vivienda.
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VALVULAS
ARCO

COMBI VITAQ DE ARCO,
DOS VALVULAS EN UNA

La valvula COMBIVITAQ, disefada para
ser utilizada en instalaciones de fonta-
nerfa, combina dos vélvulas indepen-
dientes de cuarto de vuelta en un Unico
cuerpo. Esta vélvula ha sido desarrolla-
da por ARCO para facilitar la instalacion
de electrodomésticos o sanitarios en
espacios reducidos en los que solo exis-
te una toma de agua y permite cortar
de forma individual el suministro a los
equipos conectados a cada una de sus
salidas.

COMBI VITAQ dispone de una entrada
de media pulgada y dos salidas, una de
%y la segunda, de 3/8. Ademas, con el
objeto de hacer este modelo ain més
versatil, ARCO cuenta con adaptadores
en caso de precisar transformar la salida
de 3/8 a media pulgada o %.

Las ventajas de esta novedosa vélvula
se aprecian también en la instalacion:
el tiempo necesario para colocarla se
reduce un 80%, se mejora la fiabilidad al
disminuir el nimero de conexiones y re-
quiere de menos accesorios y espacio.

A estas caracteristicas hay que afadir
que COMBI incorpora el VITAQ SYS-
TEM, la innovadora soluciéon de ARCO
contra la cal que consiste en un eje bola
fabricado en una sola pieza de material
técnico. Este sistema facilita una sua-
ve maniobra de apertura y cierre, algo
fundamental en aquellas instalaciones
donde la dureza del agua o la tempe-
ratura, junto al poco uso, facilitan la de-
posicién de cal.

UPONOR

UPONOR LANZA SMATRIX
PULSE UN NUEVO
SISTEMA DE CONTROL
PARA SOLUCIONES DE
CLIMATIZACION INVISIBLE

Uponor Smatrix Pulse es una extensién
de la tecnologia de control Smatrix de-
sarrollada por Uponor con el fin de dar
respuesta a la creciente importancia
de los sistemas domésticos inteligen-
tes conectados. El nuevo sistema de
control individual de la temperatura
de la habitacién no solo estad equipado
con la innovadora tecnologia de auto-
equilibrado, el anlisis inteligente y las
funciones de confort adaptables, sino
que también incluye compatibilidad
con varias aplicaciones para el hogar
inteligente como el control de voz de
Amazon Alexa y el asistente de voz de
Google. El asistente de instalacién esta
integrado en la aplicacion Uponor Sma-
trix Pulse, que guia a los instaladores de
manera intuitiva a través del proceso
de instalacion. Uponor Smatrix Pulse
estd configurado tanto para edificios
nuevos como para renovar instalaciones
existentes, reduciendo el consumo de
energia hasta en un 20%.

Uponor Smatrix Pulse es un sistema
inteligente de control de temperatura
ambiente para calefaccién vy refrigera-
cién radiante en edificios residenciales.
El sistema cuenta con el mddulo de
comunicacién, que permite el acceso
local o remoto con la aplicacion Uponor
Smatrix Pulse y crea la conexién con la
nube Uponor. La nube, a su vez, permi-
te la integracion del sistema de control
de temperatura en sistemas domésticos
inteligentes. Uponor Smatrix Pulse se
integra tanto en instalaciones inaldm-
bricas como cableadas y puede contro-
lar otros sistemas como equipos de aire
complementarios o sistemas de suelo
eléctrico en bafios.

BAXI

LLEGA EL NUEVO CLUB
BAXI FIDELITY CON UNA
GRAN PROMOCION DE
LANZAMIENTO

BAXI, compafiia lider y referente en sis-
temas de climatizacién, renueva el Club
BAXI Fidelity www.baxifidelity.es, una
plataforma enfocada al profesional ins-
talador de climatizacién, donde podra
encontrar premios y ventajas exclusivas.

La nueva web, accesible desde todos
los dispositivos, incorpora una nueva
tecnologia que hace mas &gil el proce-
so de introduccién y gestion de facturas
para el instalador. Ademés, incorpora
elementos degaming que hardn mas
enriquecedora la experiencia del usua-
rio.

La plataforma dispone de diversas pro-
mociones de productos BAXI que se
van renovando, como las calderas mu-
rales de gas, las bombas de calor o el
aire acondicionado.

Promocién de lanzamiento
para el instalador

Con motivo del lanzamiento del nuevo
Club, la compania ha querido apoyarlo
con una promocién muy especial dispo-
nible hasta el 31 de diciembre.

Los instaladores pueden conseguir has-
ta 100€ de bonificacién por la com-
pra de calderas murales de gas, que
seran cargados en su tarjeta del Club
BAXI Fidelity tras introducir la factura
de compra correspondiente, con fecha
incluida dentro del periodo de la pro-
mocién (del 16 de septiembre al 31 de
diciembre de 2019).

Plan Renove para el usuario

Con esta promocion, el profesional
puede ofrecer a sus clientes beneficiar-
se de un abono en cuenta de 150€ si
sustituyen una vieja caldera mural por
un modelo de las gamas Platinum junto
con un termostato Wi-Fi BAXI Connect.

NOTAS DE PRENSA



TESTO

CAMPANA DE
CALEFACCION TESTO

Para facilitar el mantenimiento y las re-
visiones de los sistemas de calefaccion,
Testo pone en marcha su habitual cam-
pafa de otofio, dirigida a todos los pro-
fesionales instaladores del sector de la
calefaccion y la fontaneria.

Esta campafia incluye los analizadores
de combustion testo 300 Longlife y tes-
to 330 LL con un destornillador eléctrico
de regalo, ademas de otros instrumen-
tos de medicion muy Utiles para los ins-
taladores, servicios técnicos de calderas
y fontaneros: la sonda de CO como
complemento a los analizadores (para
realizar la inspeccién correspondiente
en viviendas con caldera de gas); cdma-
ras termogréficas para la inspeccion de
tuberfas ocultas, suelos radiantes o se-
dimentos en radiadores; el detector de
fugas en tuberias de gas testo 316-10la
bomba de opacidad manual.

La campafia se complementa con un
plan renove por el que un instalador
se puede beneficiar de un abono de
150 en la compra de un analizador de
combustién nuevo entregando el vie-
jo a cambio, y con un video formativo
en el que uno de nuestros especia-
listas le muestra como se realiza una
medicion de combustion con el anali-
zador testo 300.

NOTAS DE PRENSA

THERMOR

LLEGAN LOS AEROPUNTOS
DE THERMOR, UNA
CONSTELACION DE
REGALOS

Tras el gran éxito de pasadas edicio-
nes, Thermor vuelve a lanzar este afio
su ya esperada promocién Aeropuntos,
con premios més espectaculares que
nunca.

Mediante esta promocién, Thermor
quiere premiar la fidelidad de sus clien-
tes, y seguir potenciando la instalacion
de sistemas de energia renovable como
es la aerotermia y sus productos es-
trella: Aéromax y Alféa, en sus diferen-
tes versiones.

La aerotermia, ademéas de ofrecer un
ahorro e hasta el 70% en consumo,
supone una alternativa ideal para cual-
quier instalacion, tanto en obra nueva
como para la renovacién de una calde-
ra. Es facil de instalar, ya que se adapta
a cualquier espacio, y no requiere de
chimeneas o depdsitos de combustible,
y ademas, no necesita apenas manteni-
miento.

Aeropuntos
2019

»y

Participar es muy sencillo, tan solo es
necesario entrar en thermorpro.esy re-
gistrar el nimero de serie de cada pro-
ducto que se instale. También se puede
acceder a la promocién a través de la
App y participar de forma mas rapida
desde cualquier dispositivo mévil.

Podrén acumularse los pedidos realiza-
dos entre el 1/10/19 y el 30/11/19, y
para poder recibir los regalos a tiempo
para Navidad, debera realizarse el pedi-
do antes del 15 de noviembre de 2019.

GRUPO
FERROLI

LA OCU ELIGE 2 CALDERAS
DE COINTRA'Y 2 CALDERAS
DE FERROLI COMO
“COMPRA MAESTRA"

EN EL ANALISIS DE SU
REVISTA DE OCTUBRE 2019
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En la revista de octubre 2019 de la aso-
ciacién de consumidores y usuarios, el
Grupo Ferroli ha vuelto a cobrar prota-
gonismo un afio mas con cuatro de sus
calderas de condensacion a gas, todas
ellas clasificadas con el galardén de
"Compra Maestra”.

Este afio, la OCU ha publicado un ané-
lisis comparativo entre 16 modelos de
calderas mixtas de condensacién con
microacumulacién de las principales
marcas del mercado.

Esta comparativa es muy Util para todos
aquellos usuarios que tienen dudas a la
hora de elegir su nueva caldera, ya que,
no solo analiza la calidad-precio de
cada uno de los modelos, sino que tie-
ne en cuenta la eficiencia, la seguridad
y la contaminacién de cada caldera,
asi como la facilidad de instalacién que
implique o no obras en casa.

Los tres modelos de caldera que enca-
bezan la lista con una calificacién global
de 74 puntos cada una, son el modelo
Superlative Plus de Cointra, el modelo
Superlative Condens 25 C de Cointra y
el modelo Bluehelix Tech 25 C de Fe-
rroli, convirtiéndose en las mejores del
anélisis.

Ademés de ser las mejor clasificadas,
han obtenido también el titulo de
“Compra Maestra” junto al modelo
Bluehelix RRT 24C de Ferroli, clasificado
con 71 puntos.

AGOSTO-SEPTIEMBRE-OCTUBRE - 2019
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EMPRESA ADHERIDA

Nueva figura de colaboracién de AGREMIA. Para méas informacion contactar con el Dpto. de Marketing:
91 468 72 51 ext 103 o marketing@agremia.com
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SIRKUS

VENTAJAS SOCIO COLABORADOR

La primera y principal formar parte de una Entidad con representatividad en cerca del 85% del sector de las instalaciones en la Comunidad de
Madrid. Pero ademas, una serie de ventajas concretas y tangibles como:

El logotipo de la Empresa colaboradora se sitda en lugar preferente en la recepcién de de nuestra Sede Social, por la que pasan alrededor de
3.000 profesionales al afio.

Una jornada de presentacion de productos/servicios de la Empresa colaboradora a realizar en nuestras instalaciones, o un encarte en la revista
de AGREMIA.

Inserciones de noticias propias en la revista de AGREMIA (notas de prensa) y reproduccién del logotipo o marca de la empresa tanto en
revista como en www.agremia.com

Descuentos especiales en las inserciones de publicidad en la revista, pagina web de AGREMIA o cualquier otro medio de difusion.

Las mismas ventajas econémicas que nuestros socios numerarios en cuanto a cursos de formacion impartidos por nuestra Escuela Técnica.
Recepcion de todas las circulares informativas que emite AGREMIA para sus socios numerarios (correo ordinario, mail, sms, etc).

Recepcion de la Revista NOTICIAS AGREMIA.

Presencia de marca gratuita en los Congresos, Ferias, Eventos, etc en los que participe AGREMIA.

PARA SUSCRIBIRSE COMO SOCIO COLABORADOR DE AGREMIA, CONTACTE CON DEPARTAMENTO DE MARKETING:

PARA MAS INFORMACION
DPTO. DE MARKETING

Tel.: 91 468 72 51
marketing@agremia.com

EJ cuaDRrRO DE HONOR
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EL CLUB BAXI FIDELITY
SE RENUEVA CON ESTA
GRAN PROMOCION
DE LANZAMIENTO

Queremos celebrar el lanzamiento del nuevo Club BAXI
Fidelity haciendo lo que mejor se nos da: ofrecerte
ventajas. Por eso, si subes ahora tus facturas de
compra podras conseguir en tu tarjeta:

100€ x 1 PLATINUM PLUS

7 5 € x 1 PLATINUM COMPACT ECO O ALUX

3 5 € x 1 NEODENS PLUS ECO

2 5 € x 1 VICTORIA CONDENS

Si aun no eres instalador BAXI Fidelity,
jesta es la senal que estabas esperando!
Introduce facilmente tus facturas desde tu
smartphone, tableta u ordenador y descubre
el resto de novedades del Club a partir de
octubre.

Promocidn valida del 16 de septiembre de 2019 al 31 de diciembre de 2019.

BAXI

www.baxifidelity.es LA NUEVA CLIMATIZACION



